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Warszawa, dnia 6 marca 2013 r.

Szanowni Pahstwo,

Przedstawiamy Panstwu Raport podsumowujacy dziatalnosé Spétki VENITI S.A. w 2012 roku. Byt to kolejny rok
intensywnego rozwoju, ktérego efektem jest systematyczny wzrost wartosci Spotki.

Niniejszy dokument stanowi kompendium wiedzy na temat prowadzonej przez Spétke dziatalnosci. Przedstawia
takze podstawowe dane finansowe za rok obrotowy 2012 oraz analogiczne dane za rok 2011.

W roku 2012 Spétka koncentrowata sie na rozwoju dziatalnosci zwiazanej z promocja i sprzedazg rejséw
wycieczkowych, istotnie rozwiniety zostat réwniez dziat incentive & corporate, ktéry stat sie drugim
najwazniejszym obszarem dziatalnosci Spétki.

Dzieki prowadzonym przez Zarzad intensywnym pracom prorozwojowym i wdrozonej strategii, w 2012 roku
Spétka osiagneta dodatnig rentownosé na wszystkich poziomach rachunku wynikéw, a po dokonaniu badania
sprawozdania finansowego za petne 12 miesiecy wynik netto jest jeszcze lepszy niz wynikato to z opublikowanego
1 lutego br. raportu za IV kwartat 2012 r.

Szczegblne podzigkowania nalezg sie wszystkim pracownikom VENITI S.A., ktérych wieloletnie doswiadczenie,
zaangazowanie, wiedza i pasja tworza wartos¢ Spétki oraz umozliwiaja realizacje jej strategicznych celéw.

Dziekuje za zaufanie wszystkim naszym Inwestorom oraz Klientom. Jestem przekonany, ze rok 2013 bedzie
kolejnym rokiem dynamicznego rozwoju, co znajdzie swoje odzwierciedlenie w wynikach finansowych Spaétki.

Z wyrazami szacunku,

Honif W’;&

Maciej Szymanski
Prezes Zarzadu
VENITI S.A.

_
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VENITI S.A. (http://www.veniti.pl/) to spotka notowana od 2011 r. w ASO na rynku NewConnect organizowanym
przez GPW w Warszawie. Spdtka stworzyta nowatorski w branzy turystycznej model dziatania, ktérego
podstawowe zatozenia to:

© wyeliminowanie przedptat dla kontrahentéw,

© sprzedaz jedynie wysokomarzowej oferty,

© dziatanie wytacznie w segmentach rynku wykazujacych wysoki potencjat wzrostu,
© przewaga dzieki innowacyjnemu zapleczu technologicznemu.

Atrakcyjna oferta skierowana jest do zréznicowanej grupy Klientéw — zaréwno oséb prywatnych, szukajacych
nowych form wypoczynku, jak i przedsiebiorstw organizujacych wyjazdy biznesowe.

Istotnym zasobem Spétki jest kapitat ludzki — celem zgranego zespotu ekspertéw jest wyznaczanie pionierskich
trendéw na rynku turystycznym w Polsce, dzieki czemu mozliwe bedzie wejscie na nowe rynki pozostatych
krajow Europy Srodkowo-Wschodnie;j.

W swoim portfolio Spétka posiada trzy wiodace projekty, ktére przyczynia sie do osiagniecia pozycji lidera w
wybranych niszach rynku turystycznego:

KRUZY.PL (http;//www.kruzy.,pl/) to pierwsza w Europie Srodkowo-Wschodniej platforma
umozliwiajaca zakup rejséw wycieczkowych online. W swojej ofercie online posiada obecnie
6 wiodacych linii zeglugowych i prawie 7000 ekskluzywnych rejséw wycieczkowych na
catym $wiecie, m.in. po Morzu Srédziemnym, Karaibach, Fiordach Norweskich czy Australii
i Nowej Zelandii. W ofercie KRUZY.PL znajda sie wszystkie wiodace linie oceaniczne wraz
ze szczegbtowymi informacjami o kazdym statku i rejsie. Dzieki dotacji na stworzenie
systemu informatycznego, o ktéra ubiega sie Spotka, cata oferta KRUZY.PL zostanie wdrozona
do systeméw multiagencyjnych, a Spétka stanie sie dostawca rejséw wycieczkowych dla
wiekszosci agentow turystycznych w Polsce.

VENITI  VENITIBusiness Travel (http://www.vbt.com.pl/) to stworzony przez VENITI zesp6t ekspertow
U cvomccaae. specjalizujacych sie w ustugach turystycznych dla firm. VENITI Business Travel (VBT) realizuje
projekty z zakresu wyjazdéw motywacyjnych, integracyjnych, szkolen, konferencji, kongresow
i targdw. Unikalna na rynku oferta realizacji wyjazdéw motywacyjnych na poktadach statkow
wycieczkowych wyrdznia VBT na tle konkurenciji i cieszy sie duzym zainteresowaniem. Zespét
VENITI Business Travel zrealizowat wyjazdy incentive & corporate dla ponad 100 najwiekszych
lokalnych i zagranicznych firm dziatajacych w Polsce.

PLAZUJ.PL (http://www.plazuj.pl/) jest jednym z najwiekszych w Polsce internetowych portali
Swiadczacych ustugi wynajmu apartamentéw wakacyjnych w Butgarii. W swojej ofercie posiada
takze obiekty wypoczynkowe w uroczych zakatkach Cypru, Hiszpanii i Chorwacji. Portal
charakteryzuje sie tatwa rezerwacja wakacji i wyjatkowo atrakcyjnymi cenami.

—
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21 Sktad Zarzadu Spétki na dzien 6 marca 2013 .

Maciej Szymanski Prezes Zarzadu
Dariusz Matulka Cztonek Zarzadu

2.2. Sktad Rady Nadzorczej Spétki na dzieh 6 marca 2013 r.

dr Pawet Jarzynski Przewodniczacy Rady Nadzorczej
Tomasz Dabrowski Wiceprzewodniczacy Rady Nadzorczej
Bogdan Kotakowski Cztonek Rady Nadzorczej

(objat stanowisko dnia 6 lutego 2012 r. po rezygnacji Pana Marka Gasiewskiego z zasiadania w Radzie Nadzorczej)

Tomasz Prus Cztonek Rady Nadzorczej
(objat stanowisko dnia 27 wrzesnia 2012 r. po rezygnacji Pana Igora Hermy z zasiadania w Radzie Nadzorczej)

Dariusz Zuk Cztonek Rady Nadzorczej

Struktura akcjonariatu Spétki VENITI S.A. na dzieh publikacji niniejszego raportu prezentuje sie nastepujaco:

Udziat % w kapitale zaktadowym Udziat % w gtosach na WZ

DARIUSZ MATULKA 472.500 42,34% 472.500 42,34%
MACIEJ SZYMANSKI 472.500 42,34% 472.500 42,34%
POZOSTALI 171.000 15,32% 171.000 15,32%
EACZNIE 1116.000 100,00% 1116.000 100,00%

POZOSTALI

42,34%

MACIEJ SZYMANSKI DARIUSZ MATULKA

W okresie od 1stycznia 2012 roku do 31 grudnia 2012 roku oraz po dniu bilansowym, do dnia wydania niniejszego
Raportu, wystapity nastepujace zmiany wtascicieli Spotki:

© w dniu 5 kwietnia 2012 roku 2E Investments Limited z siedziba w Nikozji (Cypr) dokonata zbycia 285 000 akcji Spétki na
podstawie uméw cywilno-prawnych,

© w dniu 5 kwietnia 2012 roku p. Dariusz Matulka dokonat nabycia 142 500 akgji Spétki na podstawie umowy cywilno-prawnej,
© w dniu 5 kwietnia 2012 roku p. Maciej Szymanski dokonat nabycia 142 500 akgji Spétki na podstawie umowy cywilno-prawne;j.

—
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3112.2012 3112.2011
PRZYCHODY ZE SPRZEDAZY 33513 28,2
ZYSK (STRATA) ZE SPRZEDAZY 154,5 -154,0
ZYSK (STRATA) NA DZIALALNOSCI OPERACY)NE 1247 1337
ZYSK (STRATA) BRUTTO 63,6 -138,7
ZYSK (STRATA) NETTO 63,6 -136,9
PRZEPLYWY PIENIEZNE NETTO Z DZIALALNOSCI OPERACY)NEJ 331,0 -53]
PRZEPEYWY PIENIEZNE NETTO Z DZIALALNOSCI INWESTYCY)NEJ 60,0 -4893
PRZEPLYWY PIENIEZNE NETTO Z DZIALALNOSCI FINANSOWE] -474 609,5
PRZEPLYWY PIENIEZNE NETTO RAZEM 343,6 671
AKTYWA TRWAEE 792,6 781,2
AKTYWA OBROTOWE 10564 340,2
NALEZNOSCI DEUGOTERMINOWE 719 40,5
NALEZNOSCI KROTKOTERMINOWE 2304 914
KAPITAE WEASNY 803,5 7399
KAPITAL PODSTAWOWY meé me
ZOBOWIAZANIA DEUGOTERMINOWE 55,0 85,0
ZOBOWIAZANIA KROTKOTERMINOWE 17,8 1474

Spétka od poczatku swojego istnienia systematycznie zwigksza skale dziatalnosci, co ma przetozenie na
dynamicznie rosnace przychody ze sprzedazy oraz warto$¢ sprzedanych ustug turystycznych'. Jednoczesnie
realizowane w latach 2010-2012 inwestycje, przede wszystkim majace na celu uzyskanie przewagi konkurencyjne;j
dzieki innowacyjnym rozwigzaniom informatycznym, przetozyty sie na osiagniecie pozytywnej rentownosci na
poziomie EBITDA oraz zysku netto. Zarzad oczekuje, ze w kolejnych okresach wyniki Spétki beda kontynuowaé
tendencje wzrostow.
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B rrovcrooy NeTTO ze sprzepazy [ WARTOSC SPRZEDAWANYCH USEUG TURYSTYCZNYCH**

'"Warto$¢ sprzedanych ustug turystycznych — skorygowana wartos¢ przychodéw ze sprzedazy. Warto$¢ sprzedazy w danym okresie ma
przetozenie na przychody ze sprzedazy netto biezacego lub przysztych okreséw — uzaleznione jest to od daty ksiegowania przychodéw,
ktéra ma miejsce nie wczesniej niz w miesiacu rozpoczecia trwania danej ustugi (a nie w momencie jej sprzedazy)
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W | kwartale 2012 r. Spétka stworzyta swoj wewnetrzny zespét specjalistéw IT oraz sprzedata posiadane udziaty
w INOVELTI Sp. z 0.0, ktéra do tej pory rozwijata platformy sprzedazowe VENITI. Podjete dziatania pozwolity
nie tylko ograniczy¢ koszty, poprawity takze komunikacje miedzy dziatem sprzedazy i dziatem IT.

Spétka rozwijata takze pierwsza w Europie Srodkowo-Wschodniej platforme sprzedazy rejsow wycieczkowych
online KRUZY.PL. Prace przebiegty zgodnie z harmonogramem, ktory przewidywat m.in. rozpoczecie dziatan
majacych na celu wypromowanie portalu i zwiekszenie jego rozpoznawalnosci zaréwno wsréd klientow
indywidualnych jak i agentow.

Efektem prowadzonych prac byto takze wdrozenie mozliwosci dokonywania ptatnosci elektronicznych
za ztozone w systemie KRUZY.PL rezerwacje oraz umozliwienie Klientom wyboru i zakupu kilku wariantéw
ubezpieczenia, w tym réwniez ubezpieczenia od kosztéw rezygnacji z rezerwacji, o czym informowano w
raporcie biezacym EBI nr 18/2012.

W celu zapewnienia optymalnej oferty dla swoich Klientéw spétka rozpoczeta starania o nawiazanie wspétpracy
z profesjonalnym dostawca biletow lotniczych. Efektem podjetych dziatah byto podpisanie w styczniu 2012 r.
umowy z firma Business Travel Club Sp. z o.0., specjalizujaca sie w rezerwacji i sprzedazy biletow lotniczych,
przy wykorzystaniu uméw dwustronnych z przewoznikami lotniczymi, pozwalajacych na realizacje podrdzy na
optymalnych trasach i przy minimalizacji kosztow. Pozyskanie tak doswiadczonego i profesjonalnego dostawcy
biletéw lotniczych pozwolito na jeszcze atrakcyjniejsze dopasowanie przelotéw lotniczych do oferty rejsow
wycieczkowych KRUZY.PL oraz wyjazdéw motywacyjnych.

Spétka prowadzita wzmozone prace nad rozszerzeniem oferty turystyki pobytowej, prowadzonej w ramach
marki PLAZU).PL. Efektem prac byto rozszerzenie oferty PLAZU).PL o nowy kierunek Cypr, a takze rozszerzenie
oferty apartamentéw wakacyjnych w Chorwacji, o czym informowano w raportach biezacym EBI nr 14/2012 i
16/2012.

Spétka podjeta takze szereg dziatah majacych na celu wypromowanie swojego dziatu wyjazdéw motywacyjnych.
Liczne spotkania z potencjalnymi kontrahentami zaowocowaty kolejnymi kontraktami na wyjazdy typu Incentive.
Wartos¢ zawartych w | kwartale 2012 roku uméw dot. realizacji wyjazdéw motywacyjnych wyniosta 0,6 min zt.
Wartos¢ wszystkich sprzedanych w | kw. 2012 r. roku imprez osiagneta poziom 1,05 mln zt, co oznacza wzrost o
50% w poréwnaniu do analogicznego okresu w roku 2011.

W I kw. 2012 r. Spétka podjeta szereg dziatah majacych na celu wzmocnienie zespotu sprzedazowego
obstugujacego wyjazdy motywacyjne dla firm. Efektem prac byto podpisanie w dniu 12 czerwca 2012 roku listu
intencyjnego w sprawie przejecia firmy 5 Stars Club Business Travel — wiodacego podmiotu dziatajacego w
branzy wyjazdéw motywacyjnych, ktory posiadat ugruntowana pozycje i szerokie grono ponad 100 klientéw, a
jego przychody w roku 2011 wyniosty ponad 10 mln zt. W dniu 1sierpnia 2012 r. zostata zawarta umowa pomiedzy
Panem Pawtem Muszynskim wtascicielem 5 Stars Club Business Travel, a VENITI S.A., na mocy ktérej spotka
przejeta marke 5 Stars Club Business Travel, o czym informowano w raportach biezacych EBI nr 27/2012 i 31/2012.

Jednoczesnie spotka prowadzita wzmozone prace majace na celu rozbudowe oferty portalu KRUZY.PL. Ich
efektem byto rozszerzenie oferty portalu o kolejna linie zeglugowa Louis Cruises, czotowego europejskiego
armatora, ktéry dziata na rynku od ponad 25 lat i specjalizuje sie w organizacji rejséw w obrebie Wysp Greckich
i Tureckiej Riwiery, o czym informowano w raporcie biezacym EBI nr 26/2012.

_
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Spoétka prowadzita takze wzmozone prace majace na celu rozwdj sieci agentéw spétki, czego efektem byto
podpisanie listu intencyjnego w sprawie integracji oferty KRUZY.PL z systemem multiagencyjnym TOM. System
multiagencyjny TOM pozwala przegladaé i dokonywaé rezerwacji oferty wielu touroperatoréw w jednym
miejscu i stanowi nowoczesne i sprawdzone oprogramowanie dla biur podrézy. O podpisaniu listu intencyjnego
w sprawie wsp&tpracy spétka informowata w raporcie biezacym EBI nr 30/2012.

Spoétka prowadzita réwniez prace nad rozszerzeniem oferty turystyki pobytowej, prowadzonej w ramach
marki PLAZUJ.PL. Efektem prac byto rozszerzenie oferty PLAZUJ.PL o nowe apartamenty w Hiszpanii, o czym
informowano w raporcie biezacym EBI nr 20/2012.

Kontynuowano takze realizowanie planu marketingowego majacego na celu promocje rejséw wycieczkowych
w Polsce, aby w efekcie wypromowa¢ marke KRUZY.PL na rynku wyjazdéw turystycznych dla grup i oséb
indywidualnych,aw pespektywie w znaczacy sposéb wptynaé nawzrost sprzedazy oferty rejséw wycieczkowych.

W I kw. 2012 r. Spétka podijeta szereg dziatah majacych na celu wzmocnienie dziatu obstugujacego wyjazdy
motywacyjne dla firm. Efektem prac byto zbudowanie silnego zespotu sprzedazowego, do ktérego dotaczyty
3 doswiadczone specjalistki, obejmujac stanowiska Business Product Managera, Incentive Project Managera i
Incentive & Corporate Managera.

W zwiazku z opdznieniem prac nad wdrozeniem nowej marki — VENITI Business Travel — spowodowanym
rozwigzaniem umowy przejecia marki 5 Stars Club, spétka zmuszona byta odwotaé prognozy w zakresie
dotyczacym wartosci sprzedanych ustug w 2012 r. Jednak znaczaca wartoé¢ portfela posiadanych zapytan na
rok 2013, jak i rokowania co do ich realizacji pozwolity na podtrzymanie prognoz finansowych na rok 2013, tj.
osiagniecie wartosci sprzedanych imprez na poziomie 10,5 mln zt. Warto$¢ zawartych w Il kwartale 2011 roku
kontraktow z zakresu wyjazddéw motywacyjnych wyniosta 0,8 min zt.

W tym czasie Spétka prowadzita takze prace majace na celu rozbudowe funkcjonalnosci swoich platform
sprzedazowych. Ich efektem byto uruchomienie programu Payback dla marek KRUZY.PL i PLAZUJ.PL, o czym
informowano w raporcie biezacym EBI nr 39/2012.

PayBack to multipartnerski program bonusowy, nagradzajacy swoich uzytkownikéw punktami premiowymi za
zakupy w sklepach partnerskich. Punkty te uzytkownicy moga wymieni¢ na nagrody i znizki. PayBack posiada
obecnie ponad 8 mln uzytkownikéw. Wiascicielem programu PayBack jest firma Loyalty Partner Polska Sp. z o.o.

Spoétka prowadzita takze prace majace na celu rozbudowe oferty portalu KRUZY.PL. Ich efektem byto rozpoczecie
wspdtpracy z kolejna linig zeglugowa Disney Cruise Line, o czym informowano w raporcie biezacym EBI nr
38/2012. Disney Cruise nalezy do Magical Cruise Company Limited, ktéra prowadzi dziatalno$¢ w formie spétki
zaleznej Walt Disney Co.

Spotka przygotowata rowniez koncepcje oraz projekt wniosku o dofinansowanie rozbudowy platformy KRUZY.
PL, tak by zintegrowaé system rezerwacyjny z systemami zarzadzania ofertg touroperatoréw turystycznych,
systemami multiagencyjnymi dystrybucji ofert turystycznych w Polsce oraz zewnetrznymi systemami
brokeréw przelotéw. Otrzymanie dofinansowania pozwoli na zrewolucjonizowanie sposobu sprzedazy rejsow
wycieczkowych w Polsce i pozwoli na dotarcie z ofertg do wszystkich agentéw turystycznych w kraju.

Spoétka prowadzita takze wzmozone dziatania majace na celu zbudowanie silnej pozycji emitenta na rynku
wyjazdow Incentive. Ich efektem byto ukonczenie prac nad nowa marka VENITI Business Travel (VBT) oraz
przyjecie spétki do miedzynarodowego stowarzyszenia zrzeszajacego profesjonalnych organizatoréw,
ekspertéw i zleceniodawcodw spotkan i wydarzen firmowych - Society of Incentive and Travel Executives (Site),
o czym informowano w raporcie biezacym EBI nr 35/2012

—
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W IV kw. 2012 r. spétka podijeta szereg dziatah zwigzanych z dalsza rozbudowa dziatu wyjazdéw motywacyjnych
i umocnieniem nowej marki VENITI Business Travel. Decydujacy wptyw na wyniki Spétki w IV kwartale 2012 r.
miata realizacja zawartych w poprzednich kwartatach w ramach VBT kontraktéw. Podpisano takze kilka nowych
duzych umoéw, w tym z jednym z najwiekszych miedzynarodowych koncernéw petrochemicznych o wartosci
przekraczajacej 0,5 mln zt oraz z jednym ze $wiatowych lideréw w produkcji maszyn rolniczych o wartosci
przekraczajacej 0,35 min zt.

Podpisane umowy dotyczyty realizacji wyjazdéw motywacyjnych, a ich realizacja miata miejsce w | kw. 2013
r. O podpisaniu umoéw informowano w raportach biezacych EBI nr 50/2012 i 47/2012. Zespét VBT pracowat
rowniez nad kilkudziesiecioma otrzymanymi od potencjalnych Klientéw zapytaniami ofertowymi tworzac
programy wyjazdow i sporzadzajac oferty. Spdtka wzieta udziat w kilku przetargach dot. realizacji wyjazdow
motywacyjnych.

9 listopada 2012 r. Zarzad Spétki ztozyt wniosek o dofinansowanie projektu wdrozenia zintegrowanego systemu
informatycznego B2B dla sprzedazy rejsow wycieczkowych w ramach dziatania 8.2 PO IG. Wniosek otrzymat
pozytywna ocene formalng i merytoryczng i zostat przekazany do oceny fakultatywnej, o czym informowano
w raportach biezacych EBI nr 44/2012 i 49/2012 oraz 3/2013. Celem projektu, ktérego dotyczy ztozony wniosek,
jest zintegrowanie systemu rezerwacyjnego KRUZY.PL z systemami zarzadzania ofertq touroperatorow
turystycznych, systemami multiagencyjnymi dystrybucji ofert turystycznych w Polsce oraz zewnetrznymi
systemami brokeréw przelotéw.

Spoétka kontynuowata takze prace majace na celu dalsze umocnienie swojej pozycji na rynku wyjazdéw typu
incentive & corporate w Polsce. W tym celu 30 pazdziernika 2012 r. VENITI S.A. wstapita do Warszawskiej Izby
Turystyki, ktéra nalezy do Izby Turystyki RP. Izba zrzesza biura podrdzy, przewoznikdw, restauracje, hotele oraz
inne podmioty zwigzane z obstuga ruchu turystycznego w Polsce i zagranica,

W IV kw. 2012 r. trwaty rowniez prace nad znaczacym rozbudowaniem strony internetowej marki VENITI Business
Travel, na ktérej znalazty sie m.in. galerie zdje¢ ze zrealizowanych wyjazdéw i wybrane referencje otrzymane od
dotychczasowych Klientéw biznesowych. Ponadto Spétka w ramach dziatalnosci swojego zespotu IT rozpoczeta
proces intensywnego pozycjonowania strony marki VBT w wyszukiwarkach internetowych, co mimo relatywnie
krétkiego czasu spowodowato, ze VENITI Business Travel znajduje sie obecnie w czotéwce wynikéw na kluczowe
frazy z punktu widzenia prowadzonej dziatalnosci.

Zarzad Spotki prowadzit takze szereg negocjacji z liniami zeglugowymi, co ma na celu doprowadzi¢ do
wprowadzenia ofert kolejnych armatoréw do systemu rezerwacyjnego KRUZY.PL. Prowadzono roéwniez
rozmowy z nowymi liniami zeglugowymi, czego efektem sg nowe umowy podpisane w 2013 r.

Sposéb ksiegowania przychoddéw ze sprzedazy, wynikajacy z charakterystyki dziatalnosci Spétki (sprzedaz
imprez turystycznych), ma znaczacy wptyw na wyniki finansowe Spétki — w przypadku realizacji sprzedazy
ustug turystycznych przychéd ksiegowany jest w momencie rozpoczecia danej imprezy, a nie w momencie jej
sprzedazy. Warto$¢ sprzedanych imprez w czterech kwartatach 2012 r. osiagneta poziom 4,64 min zt, co oznacza
wzrost o ponad 54% w poréwnaniu do analogicznego okresu 2011 r.
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61. Oswiadczenie Zarzadu w sprawie rzetelnosci sprawozdania finansowego

Zarzad VENITI S.A. o$wiadcza, ze wedtug najlepszej wiedzy, sprawozdanie finansowe za okres 01.01.2012 do
3112.2012 roku oraz dane poréwnywalne, sporzadzone zostaty zgodnie z przepisami obowiazujacymi Emitenta
oraz, ze odzwierciedlaja w sposdb prawdziwy, rzetelny i jasny sytuacje majatkowa i finansowa Spoétki oraz
jej wynik finansowy a takze, ze sprawozdanie Zarzadu z dziatalnosci Spétki za wskazany wyzej okres zawiera
prawdziwy obraz sytuacji Spotki, w tym opis podstawowych ryzyk i zagrozen

61. Oswiadczenie Zarzadu w sprawie wyboru podmiotu badajacego sprawozdanie finansowe

Zarzad VENITI S.A. oswiadcza, ze podmiot uprawniony do badania sprawozdania finansowego za okres 01.01.2012
do 3112.2012 roku to Alfa Audit & Advisory Sp. z 0.0. z siedzibg w Warszawie, wpisana na liste podmiotow
uprawnionych do badania sprawozdan finansowych, prowadzong przez Krajowa lzbe Biegtych Rewidentéw pod
nr ewidencyjnym 3811. Podmiot zostat wybrany zgodnie z przepisami prawa oraz spetnia warunki do wydania
bezstronnej i niezaleznej opinii z badania, zgodnie z wtasciwymi przepisami prawa krajowego.

INFORMACJA O WYSOKOSCI WYNAGRODZEN CZEONKOW ZARZADU | RADY NADZORCZE)
SPOLKI W 2012 R.

Cztonkowie Zarzadu Spétki w oraz cztonkowie Rady Nadzorczej Spétki w 2012 roku nie pobierali zadnego
wynagrodzenia.

VENITI S.A. przestrzega zasad tadu korporacyjnego zawartych w zbiorze ,Dobrych praktyk spétek notowanych
na NewConnect” bedacych zatacznikiem nr1do Uchwaty Nr 795/2008 Zarzadu Gietdy Papieréw Wartosciowych
w Warszawie S.A. z dnia 31 pazdziernika 2008 r. wraz ze zmianami wynikajacymi z Uchwaty Nr 293/2010 Zarzadu
Gietdy Papieréw Wartosciowych w Warszawie S.A. z dnia 31 marca 2010 r. w sprawie zmiany dokumentu
»Dobre Praktyki Spotek Notowanych na NewConnect’, zgodnie z trescia raportu biezacego EBI nr 15/2012,
opublikowanego dnia 27 marca 2012 r.

WSKAZANIE PRZYCZYN NIESPORZADZANIA SKONSOLIDOWANYCH SPRAWOZDAN
FINANSOWYCH

Emitent nie sporzadza skonsolidowanego sprawozdania finansowego na mocy spetnienia warunkow
enumeratywnie wymienionych w art. 58 ust. 1 Ustawy o rachunkowosci z dnia 29 wrzes$nia 1994 r. (z p6zn. zm.).

—
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Nazwa: VENITI Spétka Akcyjna

Siedziba: Warszawa

Adres: ul. Panska 96,/38, 00-837 Warszawa
Telefon: +48 22 490 99 50

Fax: +48 22 490 93 89

E-mail: kontakt@veniti.pl

WWW: www.veniti.pl

REGON: 141998845

NIP: 701-02-04-825

KRS: 0000384450
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