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Po raz kolejny mam przyjemnos¢ przedstawié raport roczny Makolab SA i pokazaé postep, jakiego
dokonuje nasza Spdtka. Rok 2012 zakonczyliSmy sprzedaig o niemal 25% wyzszg niz w roku
poprzedzajgcym, poprawilismy tez wszystkie wskazniki finansowe w tym, co od dtuzszego czasu jest
naszym gtéwnym ekonomicznym celem, rentownos¢ dziatalnosci Spotki. W stosunku do 2011 r. m.in.

0 71% zwiekszylismy EBIDTA, a 0 38% zysk netto.

Te rezultaty sg efektem zapowiedzianych przed rokiem dziatan przede wszystkim ekspansji

zagranicznej i poszerzania oferty w obszarze komunikacji cyfrowej (and. digital communication).

Wartos$¢ eksportu wyrazona w ztotowkach wzrosta w 2012 r. do ponad 8 min zt (wzrost o 47%)
i stanowita ok. 68% catosci przychodéw Spoétki. Otworzylismy biura w Paryzu i Londynie. Podjelismy
wspotprace z zagranicznymi partnerami, ktérych rynki geograficznie i produktowo uzupetniajg nasze
obszary dziatania. Rozwigzania MakolLab sg obecne w Europie, Azji, Afryce i Ameryce Potudniowe;j.
UmocniliSmy naszg pozycje w grupie Renault-Nissan, gdzie jesteSmy jednym z wiodgcych dostawcow
aplikacji i ustug internetowych. PozyskaliSmy nowych klientéw zagranicznych poza tg grupa, czego
przyktadem jest PZU Litwa, dla ktérej wykonalismy webowy system sprzedazy polis na zycie.
Rozszerzanie dziatalnosci na rykach zagranicznych takie w biezgcym roku pozostaje giéwnym

kierunkiem naszych dziatan.

Realizujgc cel uczynienia z Makolab rozpoznawalnej marki w obszarze cyfrowej komunikacji,
zwiekszyliSmy udziat ustug marketingu internetowego w przychodach. Skutecznie odpowiadamy na
szybko rosnacy rynek urzadzen mobilnych — smartfonéw i tabletdw, dostosowujgc nasze rozwigzania
do tych urzadzen oraz zwiekszajac sprzedaz aplikacji dedykowanych specjalnie dla nich. Zupetnie
nowa grupa aplikacji, ktdérej rozwijanie rozpoczelismy w 2012 r. i z ktérej spodziewamy sie
przychodéw w biezacym roku sg programy dla komputeréw w kokpitach samochoddéw (tzw.
,connected car”). Na 2013 r. planujemy przede wszystkim rozszerzanie naszej oferty w obszarze e-
commerce. Chcemy w niej wykorzysta¢ rozwigzania ,Semantic Web” oraz posiadane przez nas
kompetencje w tworzeniu i wdrazaniu systemow sprzedazy i zarzadzania relacjami z klientami.

JesteSmy w trakcie rozbudowy autorskiego systemu ColDis o modut ,facility management”



(zarzadzanie obstugg i wyposazeniem technicznym nieruchomosci), ktéry otworzy nam nowy rynek

aplikacji dla zarzadcéw nieruchomosci.

Unikalng kompetencjg Spoétki pozostajg technologie ,,Semantic Web”. We wspdtpracy z wiodgcymi
osrodkami zagranicznymi kontynuujemy intensywne prace badawczo-rozwojowe w tym zakresie. W
2012 r. m.in. opracowalismy ontologie dla samochoddw uzywanych, ktéra znajdzie zastosowania w
rozwigzaniach dla szeroko rozumianej branzy samochodowej i powigzanych z nig np.
ubezpieczeniowej. Nasz autorski modut znakowania semantycznego jest wykorzystywany przez
ponad 5000 sklepéw internetowych. W biezgcym roku rozpoczelismy kolejny projekt - stworzenie
semantycznego systemu zarzadzania trescig. Mamy takze inne plany zwigzane z ,Semantic Web” i
wychodzgce poza dotychczasowy obszar dziatalnosci Spétki. Bedziemy o nich sukcesywnie

informowac.

Jak widac nasz plan na 2013 r. to dalsza realizacja dotychczasowej strategii. Przewidujemy wzrost w
podobnym tempie co w roku ubiegtym. Jako gtéwne zagrozenie postrzegamy sytuacje na rynku pracy
programistow. Popyt na tego typu specjalistéw zaczyna przewyzszaé podaz, co staje sie barierg dla

zwiekszania liczby realizowanych projektédw i podnosi ich koszt.

Uzyskane w 2012 r. wyniki, obecna sytuacja finansowa Spétki oraz perspektywy na biezacy rok
pozwalaja, zdaniem Zarzadu, na kontynuowanie praktyki dzielenia sie przez Spdtke zyskiem z jej
akcjonariuszami. Zarzad rekomenduje wiec Radzie Nadzorczej i Walnemu Zgromadzeniu

Akcjonariuszy wyptate dywidendy z zysku za ubiegty rok obrotowy.

Zapraszam do zapoznania sie z catoscig raportu.
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