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Warszawa, dnia 13 sierpnia 2013 r.

Szanowni Panstwo,

Z duzg satysfakcja sktadam na Panstwa rece raport Spétki VENITI S.A. za drugi kwartat 2013 roku. Okres ten
przynibst ze sobga kolejny przetom w dziatalnosci Spétki. Udato nam sie otrzymaé dofinansowanie w wysokosci
ponad 0,5 mln zt na realizacje projektu, ktéry pozwoli wyptynaé¢ nam na szerokie wody z oferta dla Klientéw
indywidualnych.

Zakonczylismy rowniez formowanie wyspecjalizowanego dziatu Spétki, realizujacego wyjazdy motywacyjne dla
firm w oparciu o rejsy wycieczkowe najwiekszymi statkami Swiata. Takze w tym kwartale udato nam sie podpisac
kilka znacznych umoéw, w tym rekordowy w naszej historii kontrakt o wartosci ponad 800 tys. zt.

Mimo ciagtych inwestycji w toku i dziatah prorozwojowych, w pierwszym poétroczu 2013 roku z nawiazka
podwoilismy przychody, wciaz zachowujac dodatnig rentownosé. Biorac pod uwage fakt, ze znaczna czegsé
zakontraktowanych realizacji odbedzie sie w lIli IV kwartale br., osiagniety wynik tym bardziej cieszy i zapowiada
dobry zysk Spétki na koniec roku.

Nasze osiagniecia dostrzegli takze Inwestorzy indywidualni i podmioty inwestycyjne. W rezultacie wielu
prowadzonych w raportowanym okresie rozméw zdecydowalidmy sie na nawiazanie wspotpracy z Grupa ABS
Investment S.A., co zaowocowato kilkoma nowymi pomystami biznesowymi oraz przetozyto sie na poprawe
parametréw akcji Spotki.

W tym momencie pracujemy nad zwiekszaniem sprzedazy, realizacja biezacych kontraktéow oraz skupiamy sie
na pracach zwiazanych z rychtym oddaniem | etapu dofinansowanego wdrozenia platformy KRUZY.PL. Z tym
projektem osobiscie wiaze duze nadzieje i wierze, ze efekty naszych prac juz niebawem przetoza sie na jeszcze
lepsze wyniki Spétki.

Jestem przekonany, ze tak dynamiczny rozwéj, ambitne plany, stabilna sytuacja finansowa i dalsza dywersyfikacja
przychodéw, znajda odzwierciedlenie w postepujacym wzroscie zainteresowania naszymi walorami, a co za tym
idzie pozytywnie wptyna na ich ptynnos¢ i wartos¢.

Jako Zarzad VENITI S.A. ciezko pracujemy nad ciagtym rozwojem Spétki. Mamy w planach kilka nowych projektow
biznesowych, sposréd ktoérych kilka bardzo wyraznie rysuje sie na horyzoncie. Ich realizacjg bedziemy mogli

pochwali¢ sie w kolejnych raportach.

Dziekujac za zaufanie Inwestorom Spétki, zycze zyskéw na miare jej dynamicznego rozwoju.

Z powazaniem

Maciej Szymanski

Prezes Zarzadu
VENITI S.A.

_
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Podstawowe informacje o Spétce

VENITI S.A. (www.veniti.pl) dziata na rynku programéw motywacyjnych dla biznesu oraz na rynku zagranicznej
turystyki wypoczynkowej. Oferta dla biznesu to skrojone na miare wyjazdy motywacyjne, realizowane dla
najwiekszych polskich i miedzynarodowych korporacji. Oferta dla Klientéw indywidualnych skierowana jest
poprzez sie¢ agencyjna Spotki do oséb szukajacych nowych, atrakcyjnych form wypoczynku.

Nowatorski model dziatania Spotki zaktada sprzedaz jedynie wysokomarzowej oferty, uzyskiwanie przewagi
konkurencyjnej dzieki innowacyjnemu zapleczu technologicznemu, dziatanie wytacznie w segmentach rynku
wykazujacych wysoki potencjat wzrostu oraz dynamiczny rozwdj poprzez akwizycje i wykorzystywanie okazji
biznesowych.

Waznym zasobem VENITI jest kapitat ludzki. Spétka inwestuje w specjalistow, skupiajac w swoim Zespole
pracownikéw z unikalng w branzy wiedza i wieloletnim doswiadczeniem. Celem VENITI jest wyznaczanie
pionierskich trendéw na rynku w Polsce, a w przysztosci wejscie na nowe rynki pozostatych krajow Europy
Srodkowo-Wschodniej.

Spotka dziata w oparciu o dwie gtéwne marki:

VENITI Business Travel (wwwvbt.com.pl) to zespét ekspertow

™

\ firm. VBT realizuje projekty z zakresu wyjazdéw motywacyjnych,
BUSINESS TRAVEL integracyjnych, szkolen, konferenciji, kongreséw i targdbw. Unikalna

na rynku oferta realizacji wyjazdéw motywacyjnych na poktadach
statkow wycieczkowych wyréznia VBT na tle konkurencji i cieszy sie duzym zainteresowaniem. Zesp6t VENITI
Business Travel zrealizowat wyjazdy Incentive & Corporate dla ponad 100 najwigkszych lokalnych i zagranicznych
firm dziatajacych w Polsce.

KRUZY.PL (www.kruzy.pl) to pierwsza w Europie Srodkowo-Wschodniej platforma
umozliwiajaca zakup rejséw wycieczkowych w petni online. W swojej ofercie posiada
obecnie 6 wiodacych linii zeglugowych i prawie 7000 rejséw wycieczkowych na
catym Swiecie. W ofercie KRUZY.PL znajda sie¢ wszystkie wiodace linie oceaniczne.
Dzieki dotacji na stworzenie platformy informatycznej B2B, oferta KRUZY.PL zostanie
wdrozona do zintegrowanych systeméw multiagencyjnych, a Spétka stanie sie
dostawca rejséw wycieczkowych dla wigkszosci agentéw turystycznych w Polsce.

Organy Spofki
21. Sktad Zarzadu Spoétki na dzien 13 sierpnia 2013 r.

Maciej Szymanski Prezes Zarzadu
Dariusz Matulka Cztonek Zarzadu

—
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2.2. Sktad Rady Nadzorczej Spétki na dzien 13 sierpnia 2013 r.

dr Pawet Jarzynski Przewodniczacy Rady Nadzorczej
Tomasz Dabrowski Wiceprzewodniczacy Rady Nadzorczej
Bogdan Kotakowski Cztonek Rady Nadzorczej

Tomasz Prus Cztonek Rady Nadzorczej

Dariusz Zuk Cztonek Rady Nadzorczej

Sktad akcjonariatu

Struktura akcjonariatu Spétki VENITI S.A. na dzieh publikacji niniejszego Raportu prezentuje sie nastepujaco:

Liczba akgji Udziat % w kapitale zaktadowym  Liczba gloséw  Udziat % w gtosach na WZ
Dariusz Matulka 445 000 39,87% 445 000 39,87%
Maciej Szymanski 445 000 39,.87% 445 000 39,87%
ABS Investment S.A. 56 050 5,02% 56 050 5,02%
Pozostali 169 950 15,24% 169 950 15,24%
tacznie 1116 000 100,00% 1116 000 100,00%

Dariusz Matulka Maciej Szymanski

ABS Investment S.A. Pozostali

W okresie od Tkwietnia 2013 roku do 30 czerwca 2013 roku oraz po dniu bilansowym, do dnia wydania niniejszego
Raportu, wystapity nastepujace zmiany wtascicieli Spotki:

© W dniu 15 maja 2013 roku pan Maciej Szymanski dokonat zbycia 27 500 akcji Spétki na podstawie umowy
cywilno-prawnej,

© W dniu 15 maja 2013 roku pan Dariusz Matulka dokonat zbycia 27 500 akcji Spétki na podstawie umowy
cywilno-prawne;j,

© W dniu 15 maja 2013 roku ABS Investment S.A. z siedzibg w Bielsku-Biatej podczas sesji gietdowej dokonata
nabycia 700 akgji Spotki, po ww. transakgji ABS Investment S.A. posiadata 56 050 akcji Spétki.
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Komentarz Zarzadu Emitenta na temat czynnikéw i zdarzen, ktére miaty wptyw na osiagniete
wyniki finansowe

Spétka podijeta szereg dziatan zwiazanych z dalsza rozbudowa dziatu wyjazdéw motywacyjnych i umocnieniem
marki VENITI Business Travel (VBT). Do zespotu VBT dotaczyt Business Product Manager, ktéry wnidst do Spoétki
portfolio swoich Klientéw. Do jego zadan nalezy tworzenie ofert i realizacja wyjazdéw biznesowych.

Decydujacy wptyw na wyniki Spotki osiagniete w Il kwartale 2013 r. miata realizacja kontraktéw zawartych w
poprzednich kwartatach w ramach VBT. Podpisano takze kilka nowych uméw na realizacje wyjazdéw motywa-
cyjnych i szkoleniowych. Zespét VBT pracowat rowniez nad kilkudziesiecioma otrzymanymi od potencjalnych
Klientow zapytaniami ofertowymi tworzac programy wyjazdow i sporzadzajac oferty.

Wartos¢ najwiekszego z zawartych w Il kwartale kontraktéw przekracza kwote 800 tys. zt i dotyczy realizacji
wyjazdu szkoleniowego na poktadzie statku wycieczkowego dla grupy 100 kontrahentéw Klienta z branzy
rozwiazan technologicznych dla biznesu. Wartos¢ wszystkich raportowanych uméw zawartych w Il kwartale
przekracza 2 mln zt. O podpisaniu uméw informowano w komunikatach biezacych EBI nr 11/2013, 12/2013,
13/2013, 14/2013, 18/2013 i 19/2013.

W znacznej czeéci umow zawartych w ramach marki VENITI Business Travel rejs wycieczkowy jest platforma, na
bazie ktorej stworzona zostata oferta wyjazdu motywacyjnego. Od poczatku roku Spétka szeroko komunikuje
swoja specjalizacje w tym segmencie rynku wyjazdéw motywacyjnych dzieki czemu jest postrzegana jako jego
lider i jeden z nielicznych podmiotéw oferujacych ten produkt stricte dla biznesu. Wartos¢ i ilos¢ podpisanych
umow potwierdza stusznosé obranego kierunku rozwoju Spétki.

Wptyw na wyniki finansowe Spétki w raportowanym okresie miaty takze prace zwiazane z dalszym rozwojem
platformy KRUZY.PL — pierwszej w Europie Srodkowo-Wschodniej platformy umozliwiajacej zakup rejséw wy-
cieczkowych online.

Spétka rozpoczeta dziatania zwiazane z otrzymanym dofinansowaniem majace na celu dalsza rozbudowe por-
talu o nowe funkcjonalnosci, wdrozenie oferty online do systeméw multiagencyjnych, a takze podtaczenie
kolejnych armatordéw, co wptynie na poszerzenie oferty oraz pozwoli na bezposrednie dotarcie z oferta do
wiekszosci agentow turystycznych w Polsce korzystajacych z systemow klasy BlueVendo, Travel Office Manage-
ment, MerlinX.

Sposdb ksiegowania przychodéw ze sprzedazy, wynikajacy z charakterystyki dziatalnosci Spétki, ma
znaczacy wptyw na wyniki finansowe Spétki — w przypadku realizacji sprzedazy ustug turystycznych pr-
zychdéd ksiegowany jest w momencie zakonhczenia danej imprezy, a nie w momencie jej sprzedazy.

Informacja Zarzadu Emitenta na temat aktywnosci, jaka w okresie objetym raportem Emitent
podejmowat w obszarze rozwoju prowadzonej dziatalnosci, w szczegélnosci poprzez dziata-
nia nastawione na wprowadzenie rozwiazan innowacyjnych w przedsiebiorstwie

e
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W dniu 2 maja 2013 roku Zarzad Spétki podpisat z Fundacja Matych i Srednich Przedsiebiorstw
umowe o dofinansowanie projektu ,Wdrozenie internetowej platformy B2B dla sprzedazy re-
jsow  wycieczkowych” w ramach dziatania 82 Programu Operacyjnego Innowacyjna Gospodar-
ka. Celem rozpoczetego wdrozenia jest zintegrowanie stworzonego przez VENITI S.A. systemu rez-
erwacyjnego platformy KRUZY.PL z multiagencyjnymi systemami dystrybucji ofert turystycznych
wykorzystywanymi przez agentéw turystycznych i touroperatoréw. Otrzymanie dofinansowania pozwoli na
zrewolucjonizowanie sposobu sprzedazy rejsow wycieczkowych w Polsce i dotarcie z oferta do wigkszosci
agentéw turystycznych w kraju.

W dniu 22 maja 2013 roku Spétka zawarta z SYNERWAY S.A. umowe dot. wykonania prac programistycznych
i doradczych przy realizacji dofinansowanego projektu. SYNERWAY S.A. jest spotka dziatajaca w obszarze
nowych technologii, ktéra taczy kompetencje z zakresu mediéw interaktywnych, automatyzacji procesow
sprzedazowych B2B i B2C. Spétka SYNERWAY S.A. posiada najszersze w Polsce doswiadczenie w zakresie pro-
jektowania i wdrazania rozwiazan informatycznych (backoffice, inventory, IBE) dla branzy turystycznej.

Postepowanie majace wytoni¢ wykonawce wdrozenia zostato przeprowadzone w formie zapytania ofertowego.
Wartos¢ podpisanej umowy to 1,07 mln zt netto, z czego 0,53 mln zt zostanie sfinansowane z uzyskanego przez
Spotke dofinansowania. Realizacja projektu wpisuje sie w dtugoterminowa strategie Zarzadu w zakresie budow-
ania szerokiej platformy sprzedazowej rejséw wycieczkowych za posrednictwem systemoéw informatycznych
nalezacych do VENITI S.A. Wdrozenie tego projektu bedzie miato istotny wptyw na wyniki finansowe Spétki,
ZNAczaco przyspieszajac jej rozwo;.

Spotka informowata wezesniej o ztozonym wniosku o dofinansowanie w komunikacie biezacym nr 44/2012, o
jego pozytywnej ocenie formalnej i merytorycznej w komunikatach biezacych nr49/2012 i 3/2013, o przyznaniu
dofinansowania w komunikacie biezacym nr 9/2013 oraz o podpisaniu umowy o dofinansowanie w komunikacie
biezacym nr 15/2013.

Wybrane dane finansowe na dzien 30 czerwca 2013 r.

Wybrane dane finansowe z bilansu (w tys. zt) ~ Stan na 30.06.2013 r. Stan na 30.06.2012 r.
Kapitat wtasny 835 552
Naleznosci dtugoterminowe 72 4
Naleznosci krétkoterminowe 183 185
Srodki pieniezne i inne aktywa pieniezne 697 152
Zobowiazania dtugoterminowe 0 70

Zobowiazania krétkoterminowe 148 185
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T T Il kwartat Il kwartat | — Il kwartat 2013 | — Il kwartat 2012

el (e ) 01.04.2013 - 01.04.2012 - 01.01.2013 - 01.01.2012 -
30.06.2013 30.06.2012 30.06.2013 30.06.2012

Przychody netto ze sprzedazy 1355 558 2858 1188

Zysk (strata) na sprzedazy 19 -53 53 -140

Zysk (strata) na dziatalnosci operacyjnej 9 -70 37 -157

Amortyzacja 7 17 14 35

EBITDA* 16 -53 51 -122

Zysk (strata) brutto -2 -84 32 -188

Zysk (strata) netto -2 -84 32 -188

* EBITDA — zysk (strata) na dziatalnosci operacyjnej powiekszony o amortyzacje

Spétka od poczatku swojego istnienia systematycznie zwigksza skale dziatalnosci, co ma przetozenie na dynamicznie
rosnace przychody ze sprzedazy oraz wartos¢ sprzedanych ustug turystycznych. Jednoczesnie realizowane w latach 2010-
2013 inwestycje, przede wszystkim majace na celu uzyskanie przewagi konkurencyjnej dzieki innowacyjnym rozwigzaniom
informatycznym, przetozyty sie na osiagniecie pozytywnej rentownosci na poziomie EBITDA oraz zysku netto. Zarzad
oczekuje, ze w kolejnych okresach wyniki Spétki beda kontynuowa¢é tendencje wzrostowa.

Stanowisko odnosnie mozliwosci zrealizowania publikowanych w dokumencie informacyj-
nym prognoz wynikéw na rok 2013 w $wietle wynikéw zaprezentowanych w danym raporcie
kwartalnym

Znaczna wartos¢ portfela posiadanych na date niniejszego raportu zapytan na 2013 r., jak i rokowania co do
ich realizacji, pozwalaja na podtrzymanie prognoz finansowych na 2013 r., tj. osiagniecie wartosci sprzedanych
ustug ' na poziomie 10,5 mln zt. Zarzad podtrzymuje réwniez prognozy przedstawione w dokumencie informa-
cyjnym w zakresie liczby pozyskanych agentow.

Jednostki wchodzace w sktad grupy kapitatowej Emitenta na ostatni dzier okresu objetego
raportem kwartalnym

Na ostatni dzieh okresu objetego raportem kwartalnym Emitent posiada 100% udziatéw EXCITERS Spoétka z
ograniczong odpowiedzialnoscia z siedzibag w Warszawie, ul. Panska 96 lok. 38, 00-837 Warszawa wpisana do
Krajowego Rejestru Sadowego — Rejestru Przedsiebiorcéw, prowadzonego przez Sad Rejonowy dla Miasta
Stotecznego Warszawa w Warszawie, XIl Wydziat Gospodarczy Krajowego Rejestru Sadowego pod numerem
0000306240.

' Wartos¢ sprzedanych ustug turystycznych — skorygowana warto$¢ przychodéw ze sprzedazy. Wartos¢ sprzedazy w danym okresie ma
przetozenie na przychody ze sprzedazy netto biezacego lub przysztych okreséw — uzaleznione jest to od daty ksiegowania przychodéw,
ktéra ma miejsce nie wczesniej niz w miesiacu zakonczenia danej ustugi (a nie w momencie jej sprzedazy)

—
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Wskazanie przyczyn niesporzadzania skonsolidowanych sprawozdan finansowych

Emitent nie sporzadza skonsolidowanego sprawozdania finansowego na mocy spetnienia warunkéw enumeraty-
wnie wymienionych w art. 58 ust. 1 Ustawy o rachunkowosci z dnia 29 wrzeénia 1994 r. (z p6zn. zm.).

Oswiadczenie Zarzadu

Zarzad Spotki VENITI S.A. odwiadcza, ze wedle najlepszej wiedzy, wybrane informacje finansowe i dane
poréwnywalne sporzadzone zostaty zgodnie z przepisami obowiazujacymi Emitenta, oraz ze kwartalne
sprawozdanie z dziatalnosci Emitenta zawiera prawdziwy obraz rozwoju, osiagnie¢ oraz sytuacji Emitenta.

Dane teleadresowe Spétki

Nazwa: VENITI Spétka Akcyjna E-mail: kontakt@veniti.pl
WWW: www.veniti.pl
Siedziba: Warszawa
Adres: ul. Panska 96/38 REGON: 141998845
NIP: 701-02-04-825

Telefon: +48 22 490 99 50
Fax: +48 22 490 93 89 KRS: 0000384450

=
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