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Warszawa, dnia 9 maja 2014 r.

Szanowni Panhstwo,

Przedstawiamy Panstwu raport podsumowujacy dziatalnos¢ Spotki VENITI S.A. w 2013 roku. Byt to kolejny rok
intensywnego rozwoju, ktérego efektem jest systematyczny wzrost wartosci Spétki.

Niniejszy dokument stanowi kompendium wiedzy na temat prowadzonej przez Spétke dziatalnosci. Przedstawia
takze podstawowe dane finansowe za rok obrotowy 2013 oraz analogiczne dane za rok 2012.

W roku 2013 Spétka koncentrowata sie na rozwoju dziatalnosci zwiazanej z promocja i sprzedaza rejsow
wycieczkowych, a w szczegélnosci na realizacji dofinansowanego projektu wdrozenia oferty rejsow
wycieczkowych do systemow multiagencyjnych. Istotnie rozwiniety zostat rowniez dziat VBT, ktory w roku 2013
wypracowat wiekszos¢ przychodéw Spotki.

Dzieki prowadzonym przez Zarzad intensywnym pracom prorozwojowym i wdrozonej strategii, w 2013 roku
Spotka trzykrotnie zwiekszyta zysk netto.

Dziekuje za zaufanie wszystkim naszym Inwestorom oraz Klientom. Jestem przekonany, ze rok 2014 bedzie
kolejnym rokiem dynamicznego rozwoju, co znajdzie swoje odzwierciedlenie w wynikach finansowych Spétki.

Z wyrazami szacunku,

Houif W’;&

Prezes Zarzadu
VENITI S.A.
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Podstawowe informacje o Spétce

VENITI S.A. (www.veniti.pl) dziata na rynku programéw motywacyjnych dla biznesu oraz na rynku zagranicznej
turystyki wypoczynkowej. Oferta dla biznesu to skrojone na miare wyjazdy motywacyjne, realizowane
dla najwiekszych polskich i miedzynarodowych korporacji. Oferta dla Klientéw indywidualnych skierowana jest
poprzez sie¢ agencyjna Spétki do oséb szukajacych nowych, atrakcyjnych form wypoczynku.

Nowatorski model dziatania Spétki zaktada sprzedaz jedynie wysokomarzowej oferty, uzyskiwanie przewagi
konkurencyjnej dzieki innowacyjnemu zapleczu technologicznemu, dziatanie wytacznie w segmentach rynku
wykazujacych wysoki potencjat wzrostu oraz dynamiczny rozwéj poprzez akwizycje i wykorzystywanie okazji
biznesowych.

Waznym zasobem VENITI jest kapitat ludzki. Spétka inwestuje w specjalistow, skupiajac w swoim Zespole
pracownikéw z unikalng w branzy wiedza i wieloletnim doswiadczeniem. Celem VENITI jest wyznaczanie
pionierskich trendéw na rynku w Polsce, a w przysztosci wejscie na nowe rynki pozostatych krajow Europy
Srodkowo-Wschodniej.

Spotka dziata w oparciu o dwie gtdwne marki:

m  VENITI Business Travel (www.vbt.com.pl) to zespét ekspertow

v E N ITI specjalizujacych sie w tworzeniu programéw motywacyjnych

\ BUSINESS TRAVEL dla firm. ' VBT re'alizuje Projekty z zaklresu WyjazdéYY

motywacyjnych, integracyjnych, szkolen, konferencji,

kongreséw i targow. Unikalna na rynku oferta realizacji

wyjazdow motywacyjnych na poktadach statkéw wycieczkowych wyrdznia VBT na tle konkurencji i cieszy

sie¢ duzym zainteresowaniem. Zesp6t VENITI Business Travel zrealizowat wyjazdy Incentive & Corporate dla
ponad 100 najwigkszych lokalnych i zagranicznych firm dziatajacych w Polsce.

KRUZY.PL (www.kruzy.pl) to pierwsza w Europie Srodkowo-Wschodniej platforma
umozliwiajaca zakup rejséw wycieczkowych w petni online. W swojej ofercie
posiadaobecnieéwiodacychliniizeglugowychiprawie7000rejséwwycieczkowych
na catym Swiecie. W ofercie KRUZY.PL znajda sie wszystkie wiodace linie
oceaniczne. Dzigki dotacji na stworzenie platformy informatycznej B2B, oferta
KRUZY.PL zostanie wdrozona do zintegrowanych systeméw multiagencyjnych, a
Spétka stanie sie dostawca rejséw wycieczkowych dla wiekszosci agentow
turystycznych w Polsce.




RAPORT ROCZNY 2013

Organy Spofki
21. Sktad Zarzadu Spoétki na dzien 9 maja 2014 r.

Maciej Szymanski Prezes Zarzadu
Dariusz Matulka Cztonek Zarzadu

2.2 Sktad Rady Nadzorczej Spétki na dzieh 9 maja 2014 r.

dr Pawet Jarzynski Przewodniczacy Rady Nadzorczej
Tomasz Dabrowski Wiceprzewodniczacy Rady Nadzorczej
Bogdan Kotakowski Cztonek Rady Nadzorczej

Tomasz Prus Cztonek Rady Nadzorczej

Dariusz Zuk Cztonek Rady Nadzorczej

Sktad akcjonariatu

Struktura akcjonariatu Spétki VENITI S.A. na dzieh publikacji niniejszego Raportu prezentuje sie nastepujaco:

Liczba akgji Udziat % w kapitale zaktadowym  Liczba gtoséw  Udziat % w gtosach na WZ
Dariusz Matulka 450 000 40,32% 450 000 40,32%
Maciej Szymanski 445 000 39,87% 445 000 39,87%
ABS Investment S.A. 56 050 5,02% 56 050 5,02%
Pozostal 164 950 14,78% 164 950 14,78%
tacznie 116 000 100,00% 116 000 100,00%

Dariusz Matulka Maciej Szymanski

ABS Investment S.A. Pozostali

W okresie od 1stycznia 2013 roku do 31 grudnia 2013 roku oraz po dniu bilansowym, do dnia wydania niniejszego
Raportu, wystapity nastepujace zmiany wtascicieli Spotki:

© Pan Dariusz Matulka dokonat nabycia 5 000 akcji Spétki w transakcjach sesyjnych (RB ESPI nr 1/2014).
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Wybrane dane finansowe za rok obrotowy 2013
3112.2013 3112.2012

Wyszczegblnienie tys. PLN

PRZYCHODY ZE SPRZEDAZY 5790,6 33513
ZYSK (STRATA) ZE SPRZEDAZY 156,9 154,5
ZYSK (STRATA) NA DZIALALNOSCI OPERACYJNE) 2409 1247
ZYSK (STRATA) BRUTTO 2289 63,6
ZYSK (STRATA) NETTO 199,6 63,6
PRZEPEYWY PIENIEZNE NETTO Z DZIALALNOSCI OPERACY)NE -164,9 3310
PRZEPEYWY PIENIEZNE NETTO Z DZIALALNOSCI INWESTYCYJNE) -455,9 60,0
PRZEPLYWY PIENIEZNE NETTO Z DZIALALNOSCI FINANSOWE] 2729 -474

PRZEPEYWY PIENIEZNE NETTO RAZEM -3479 343,6
AKTYWA TRWALE 14849 792,6
AKTYWA OBROTOWE 471 10564
NALEZNOSCI DEUGOTERMINOWE 17,4 719
NALEZNOSCI KROTKOTERMINOWE 176,3 2304
KAPITAE WEASNY 1003, 803,5
KAPITAL PODSTAWOWY m,6 meé
ZOBOWIAZANIA DEUGOTERMINOWE 55,0
ZOBOWIAZANIA KROTKOTERMINOWE 423]] 17,8

Spétka od poczatku swojego istnienia systematycznie zwieksza skale dziatalnosci, co ma przetozenie na
dynamicznie rosnace przychody ze sprzedazy oraz warto$¢ sprzedanych ustug turystycznych. Jednoczesnie
realizowane w latach 2010-2013 inwestycje, przede wszystkim majace na celu uzyskanie przewagi konkurencyjnej
dzieki innowacyjnym rozwigzaniom informatycznym, przetozyty sie na osiagniecie pozytywnej rentownosci na
poziomie EBITDA oraz trzykrotne zwiekszenie zysku netto w stosunku do roku poprzedniego. Zarzad oczekuje,
ze w kolejnych okresach wyniki Spétki beda kontynuowaé tendencje wzrostéw.
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Sprawozdanie Zarzadu z dziatalnosci VENITI S.A. za rok obrotowy 2013

W 2013 roku Spétka podjeta szereg dziatan zwiazanych z dalsza rozbudowa dziatu wyjazddéw motywacyjnych i
umocnieniem marki VENITI Business Travel (VBT). Podpisano szereg uméw z nowymi kontrahentami. Podpisane
umowy dotyczyty realizacji wyjazdéw motywacyjnych.

Spoétka prowadzita takze prace majace na celu dalsza rozbudowe portalu KRUZY.PL o nowe funkcjonalnosci,
wdrozenie oferty online do systeméw multiagencyjnych, a takze podtaczenie kolejnych armatoréw. Nawigzano
wspotprace z linig zeglugowa Holland America Line N.V. bedaca jedna z najbardziej rozpoznawalnych marek
ekskluzywnych wycieczkowcdw, o czym informowano w raporcie biezacym EBI nr 2/2013. Wdrozono réwniez
nowa linie Pullmantur Cruises na platformie KRUZY.PL, o czym informowano w raporcie biezacym EBI nr
5/2013. Spétka rozpoczeta takze wspdtprace z nowa linig zeglugowa Ibero Cruceros i jako pierwszy podmiot w
Polsce zaoferowata rejsy tej linii swoim Klientom. O nawigzaniu wspoétpracy z Ibero Cruceros informowano w
komunikacie biezacym EBI nr 6/2013.

W dniu 12 marca 2013 roku Fundacja Matych i Srednich Przedsiebiorstw zatwierdzita wniosek Spotki o
dofinansowanie projektu ,Wdrozenie internetowej platformy B2B dla sprzedazy rejséw wycieczkowych” w
ramach dziatania 8.2 Programu Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka. O otrzymaniu dofinansowania spétka
informowata w komunikacie biezacym EBI nr 9/2013. Celem projektu jest m.in. zintegrowanie stworzonego
przez VENITI S.A. systemu rezerwacyjnego platformy KRUZY.PL z multiagencyjnymi systemami dystrybucji
ofert turystycznych wykorzystywanymi przez agentoéw turystycznych i touroperatoréw.

W drugim kwartale 2013 r. zawarto kolejne umowy na realizacje wyjazdéw motywacyjnych i szkoleniowych.
Zespét VBT pracowat rowniez nad kilkudziesiecioma otrzymanymi od potencjalnych Klientéw zapytaniami
ofertowymi tworzac programy wyjazdéw i sporzadzajac oferty. Wartosé najwiekszego z zawartych w Il kwartale
kontraktow przekroczyta kwote 800 tys. zt, a wartos¢ realizacji wzrosta finalnie do niemal 900 tys. i dotyczyta
realizacji wyjazdu szkoleniowego na poktadzie statku wycieczkowego dla grupy 100 kontrahentéw Klienta z
branzy rozwiazan technologicznych dla biznesu. O podpisaniu umoéw informowano w komunikatach biezacych
EBI nr 11/2013, 12/2013, 13/2013, 14/2013, 18/2013 i 19/2013.

W dniu 2 maja 2013 roku Zarzad Spétki podpisat z Fundacja Matych i Srednich Przedsiebiorstw umowe o
dofinansowanie projektu ,Wdrozenie internetowej platformy B2B dla sprzedazy rejséw wycieczkowych” w
ramach dziatania 8.2 Programu Operacyjnego Innowacyjna Gospodarka.

W dniu 22 maja 2013 roku Spétka zawarta z SYNERWAY S.A. umowe dot. wykonania prac programistycznych
i doradczych przy realizacji dofinansowanego projektu. SYNERWAY S.A. jest spétka dziatajaca w obszarze
nowych technologii, ktéra taczy kompetencje z zakresu mediéw interaktywnych, automatyzacji proceséw
sprzedazowych B2B i B2C. Warto$¢ podpisanej umowy wyniosta 1,07 mln zt netto, z czego 0,53 mln zt zostanie
sfinansowane z uzyskanego przez Spétke dofinansowania.

W I kw. 2013 r. Spétka prowadzita intensywne prace zwigzane z dalszym rozwojem platformy KRUZY.PL. Spétka
ukonczyta | etap prac zwigzanych z otrzymanym dofinansowaniem. W zwiazku z koniecznoscig przygotowania
od podstaw szczegdtowego multimedialnego opisu oferty armatoréw, w pracach nad realizacja | etapu projektu
uczestniczyta wiekszos¢ pracownikéw Spétki. Zespét brat réwniez udziat w szkoleniach i innych dziataniach
zwiazanych z prowadzeniem | etapu implementacji.

_
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W IV kw. 2013 r. zespét specjalistow IT Spétki ukonczyt wdrozenie autorskiego systemu ERP, ktéry wspiera
zarzadzanie zasobami oraz pozwala na znaczace zoptymalizowanie proceséw biznesowych Emitenta. Wdrozony
system jest na biezaco rozbudowywany o nowe funkcjonalnosci i dostosowywany do aktualnych potrzeb.

W ramach VBT zrealizowano w tym okresie m.in. umowe na realizacje wyjazdu szkoleniowego na poktadzie
statku wycieczkowego dla klienta z branzy rozwiazah technologicznych dla biznesu (RB nr 18/2013). Wykonano
takze kilka innych projektéw o znaczacej wartosci m.in. wyjazd motywacyjny dla klienta z branzy paliwowe;j,
wyjazd grupowy dla klienta z branzy ubezpieczeniowej oraz wyjazd grupowy dla klienta z branzy medycznej
(RB nr11/2013, 14/2013 oraz 23/2013).

Spotka ukonczyta takze Il etap i rozpoczeta przedostatni lll etap dofinansowanego w ramach PO IG 8.2
projektu. Multiagencyjny system rezerwacji online zostat uruchomiony w kwietniu 2014 r. Dzieki wspotpracy
VENITI i BlueVendo/TOM klienci ponad 2400 biur podrézy na terenie catego kraju moga w ramach wakacyjnego
wypoczynku wybraé sie na rejs. To pierwsze w Europie Srodkowo-Wschodniej wdrozenie na szeroka skale,
ktére umozliwia zakup rejsu na miejscu, bez oczekiwania na kontakt ze strony linii zeglugowych. To rewolucja w
branzy turystycznej. Oferta rejséw pojawi sie w wyszukiwarce propozycji wakacyjnych automatycznie, pomiedzy
innymi popularnymi propozycjami urlopowymi. Baza VENITI obejmuje ponad 7 000 rejséw, realizowanych
przez najwieksze linie zeglugowe m.in. Costa Cruises, MSC Cruises czy Pullmantur Cruise. Za$ z systemow
rezerwacyjnych BlueVendo/TOM korzystaja niemal wszystkie biura podrézy i najwieksi touroperatorzy w kraju.
| tak klient zainteresowany wyjazdem na wakacje, wsréd ofert tradycyjnego wypoczynku pod palmami uzyska
informacje o mozliwosci wyjazdu na rejs w najbardziej atrakcyjne miejsca $wiata. Taki model sprzedazy wptynie
na popularnosé¢ informacji o rejsach i nie pozostanie bez znaczenia dla potencjatu sprzedazowego oferty VENITI.
Spoétka spodziewa sie wzmozonego zainteresowania klientéw ta coraz popularniejsza forma wypoczynku.

W dniu 23 grudnia 2013 r. zawarto ze spétka zalezng EXCITERS Sp. z 0.0. umowe sprzedazy znaku towarowego
Plazuj.pl z przeznaczeniem do dalszej odsprzedazy. Warto$¢ przeprowadzonej transakcji wyniosta 100 tys. zt
netto.

Podsumowanie

Na wyniki z podstawowej dziatalnosci VENITI S.A., osiagniete w 2013 roku, wptynety projekty zwiazane
z profilem dziatalnosci Emitenta. Gtoéwne obroty wygenerowata linia biznesowa VBT, czyli organizacja i
realizacja turystycznych wyjazdéw motywacyjnych dla klientow korporacyjnych. Sa one sprawdzong metoda
motywowania, nagradzania i integracji pracownikéw oraz partneréow biznesowych klienta. Programy te oparte
s3 O rejsy oraz elementy team buildingu.

W roku 2013 podjeto wazne decyzje strategiczne. Spdtka zdecydowata sie catkowicie skupi¢ na rozwijaniu
dziatalnosci w zakresie sprzedazy rejséw wycieczkowych i programdw motywacyjnych VBT. Podjete dziatania
spowodowaty, ze VENITI sumarycznie wygenerowata znakomite wyniki finansowe. Narastajaco przychody ze
sprzedazy w okresie 4 kwartatow 2013 wyniosty 5,79 mln zt i s3 wyzsze od okresu analogicznego o 2,4 mln zt, co
stanowi wzrost o ponad 70%.

Zwiekszenie przychoddw zwiagzane jest z wypracowaniem lepszych wynikow z podstawowej dziatalnosci
tj. programéw motywacyjnych VBT oraz zwigkszeniem przychodéw z posrednictwa w sprzedazy rejséw
wycieczkowych. Zysk netto w analizowanym okresie wynidst 200 tys. zt, co stanowi ponad trzykrotny wzrost.
Koszty organizacji imprez turystycznych wyniosty tacznie 5 min zt, i byty wieksze o 2,2 mln zt w poréwnaniu do
roku 2012. Dynamika wzrostu wyniosta niemal 80% i znajduje odbicie w zwiekszonych przychodach Spétki.

—
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W minionym roku Spétka odniosta wiele sukceséw zwiazanych ze sprzedaza oferty VBT. Portfolio klientow
oraz wypracowany wynik wskazuje, ze ten kierunek rozwoju Spétki jest stuszny. Stworzenie oferty wyjazdéw
motywacyjnych w oparciu o rejsy wycieczkowe okazato sie duzym sukcesem i potwierdzito pozycje Spétki, jako
lidera na tym rynku w Polsce. Wszystkie powyzsze czynniki wskazuja, ze rok 2013 mozna uzna¢ za bardzo dobry
wyznacznik dalszych sukceséw dla VENITI.

Ubiegty rok zapisze sie w historii Spétki takze, jako bardzo pracowity okres zwiazany z realizacja dofinansowanego
ze srodkéw UE projektu, zaktadajacego zrewolucjonizowanie sposobu sprzedazy rejsow wycieczkowych w
Polsce. Uruchomienie i wdrozenie platformy sprzedazowej pozwoli na dotarcie z oferta do wiekszosci agentéw
turystycznych i biur podrézy w kraju.

Ostatnie miesigce roku przyniosty pewne spowolnienie w segmencie dziatalnosci VBT, co nie pozostato bez
wptywu na przychody Emitenta. Niektére firmy zrezygnowaty z wyjazdéw w roku 2013, przesuwajac budzety na
kolejne kwartaty 2014 roku. Zaobserwowano takze bardziej agresywna polityke cenowa konkurentow.

Wyniki wypracowane w catym 2013 roku wskazuja jednak, ze Spétka systematycznie zwigksza skale dziatalnosci.
Jednoczesnie realizowane w latach 2010-2013 inwestycje, przede wszystkim majace na celu uzyskanie przewagi
konkurencyjnej dzieki innowacyjnym rozwiazaniom informatycznym, przetozyty sie na osiagniecie pozytywne;j
rentownosci zwigkszenie zysku netto. Stanowia takze fundament dalszego dynamicznego wzrostu Spétki.

Oswiadczenia Zarzadu
61. Oswiadczenie Zarzadu w sprawie rzetelnosci sprawozdania finansowego

Zarzad VENITI S.A. odwiadcza, ze wedtug najlepszej wiedzy, sprawozdanie finansowe za okres 01.01.2013 do
3112.2013 roku oraz dane poréwnywalne, sporzadzone zostaty zgodnie z przepisami obowiazujacymi Emitenta
oraz, ze odzwierciedlajg w sposéb prawdziwy, rzetelny i jasny sytuacje majatkowa i finansowa Spétki oraz
jej wynik finansowy a takze, ze sprawozdanie Zarzadu z dziatalnosci Spétki za wskazany wyzej okres zawiera
prawdziwy obraz sytuacji Spotki, w tym opis podstawowych ryzyk i zagrozen

6.2. Oswiadczenie Zarzadu w sprawie wyboru podmiotu badajacego sprawozdanie finansowe

Zarzad VENITI S.A. o$wiadcza, ze podmiot uprawniony do badania sprawozdania finansowego za okres 01.01.2013
do 3112.2013 roku to Biuro Ekspertyz Ksiegowych Mark-audit Sp. z 0.0. z siedzibag w Warszawie, wpisana na
liste podmiotéw uprawnionych do badania sprawozdan finansowych, prowadzona przez Krajowa Izbe Biegtych
Rewidentéw pod nr ewidencyjnym 69. Podmiot zostat wybrany zgodnie z przepisami prawa oraz spetnia warunki
do wydania bezstronnej i niezaleznej opinii z badania, zgodnie z wtasciwymi przepisami prawa krajowego.

Informacja o wysokosci wynagrodzen cztonkéw Zarzadu i Rady Nadzorczej Spotki w 2013 r.

Cztonkowie Zarzadu Spétki w oraz cztonkowie Rady Nadzorczej Spétki w 2013 roku nie pobierali zadnego
wynagrodzenia.

—
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Informacja o stosowaniu przez spétke zasad dobrych praktyk

VENITI S.A. przestrzega zasad tadu korporacyjnego zawartych w zbiorze ,Dobrych praktyk spétek notowanych
na NewConnect” bedacych zatacznikiem nr1do Uchwaty Nr 795/2008 Zarzadu Gietdy Papieréw Wartosciowych
w Warszawie S.A. z dnia 31 pazdziernika 2008 r. wraz ze zmianami wynikajacymi z Uchwaty Nr 293/2010 Zarzadu
Gietdy Papieréw Wartoéciowych w Warszawie S.A. z dnia 31 marca 2010 r. w sprawie zmiany dokumentu
»Dobre Praktyki Spotek Notowanych na NewConnect”, zgodnie z trescia raportu biezacego EBI nr 15/2012,
opublikowanego dnia 27 marca 2012 r., zaznaczajac ze:

© w odniesieniu do zasady 9.2. ,Dobrych Praktyk” nalezy wskazaé, ze Emitent nie posiada Autoryzowanego
Doradcy NewConnect;

© w odniesieniu do zasady 16 ,Dobrych Praktyk” nalezy wskazaé, ze w chwili obecnej i w 2013 roku zasada
ta nie byta stosowana przez Emitenta. Publikowane przez Spdtke raporty biezace i okresowe zapewniaja
akcjonariuszom oraz inwestorom dostep do kompletnych i wystarczajacych informacji, dajacych petny
obraz sytuacji Spétki. Emitent publikuje wszelkie istotne informacje dla inwestoréw za posrednictwem
gietdowych systeméw informacyjnych oraz korporacyjnej strony internetowej. Emitent odpowiada takze
na biezaco na pytania inwestoréw, ktére naptywaja do Spétki. Zarzad Emitenta nie widzi w chwili obecnej
koniecznosci publikacji raportéw miesiecznych.

Wskazanie przyczyn niesporzadzania skonsolidowanych sprawozdan finansowych

Dane finansowe EXCITERS Sp. z 0.0., bedacej jednostka podrzedna wchodzaca w sktad grupy kapitatowej Emi-
tenta, s nieistotne dla realizacji obowiazku okreslonego w art. 4 ust. 1. Ustawy o rachunkowosci, tym samym
emitent nie sporzadza skonsolidowanego sprawozdania finansowego na mocy spetnienia warunku art. 58 ust. 1
Ustawy o rachunkowosci z dnia 29 wrzesnia 1994 r. (z pozn. zm.).

Dane teleadresowe Spotki

Nazwa: VENITI Spétka Akcyjna E-mail: kontakt@veniti.pl
WWW: www.veniti.pl
Siedziba: Warszawa
Adres: ul. Panska 98/55 REGON: 141998845
NIP: 701-02-04-825
Telefon: +48 22 490 99 50
Fax: +48 22 490 93 89 KRS: 0000384450
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