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1. WSTEP

PRESTO S.A. z siedzilprzy ul.Mehoffera 86 w Warszawie dziata na rynlaisRim od 2004 roku. Do
dnia 7 maja 2012r. forgnprawry dziatalngci byta spotka z ograniczgrodpowiedzialnécia.

Przedmiotem podstawowe]j dziatabieoSpotki w roku obrotowym byta:
- produkcja i sprzedaceramicznych systeméw kominowych PKD 2320Z

Spotka zarejestrowana jest wad®ie Rejonowym w Warszawie Xl Wydziat Gospodarczy
KRAJOWEGO REJESTRU ADOWEGO w Rejestrze Przegbiorcow pod numerem KRS
0000419887.

Zarzd PRESTO S.A.

Prezes Zagdu — Krzysztof Sowiski

Kapitat zaktadowy Spotki na dzi€31.12.2014 wynosit — 8 400 000,00zt. i sktadatzsB4 000 000
udziatow po 0,10zt. kaly.

Kapitat wtasny na dzie31.12.2014 wynosit — 14 701 411,09 zi., z tego:

- kapitat podstawowy 8 400 000,00 zt.

- kapitat rezerwowy 3370 661,09 zi.

- kapitat zapasowy 1 344 623,88 zt.
- zysk/strata z lat ubiegtych 1933 871,18 zt.
- wynik finansowy za rok obrotowy 2013 1 556 245zt

1.1. Przedmiot dziatania

Podstawowym przedmiotem dziatabeoSpotki jest przede wszystkim:
23.20.Z — produkcja i sprzedaeramicznych systemow kominowych

1.2. Ogdlne warunki dziatania Spotki

Spotka dziata na rynku materiatbw budowlanych. Miehazej konkurencji firma stale ma znagcy
udziat w rynku. Pogorszenie koniunktury gospodgrezenstatnich latach miato negatywny wptyw na
inwestycje w budownictwie, prowagiz do zmniejszenia zapotrzebowania na materialty Wwiate
oferowane przez Spdak Dzieki ciagglym dziataniom Zargdu Spdétki mimo negatywnego trendu w
budownictwie Zarzd przewidujeze firma dalej bdzie s¢ rozwija¢ i oskhgat lepsze wyniki finansowe
poprzez wzmachianie swojej pozycji na rynku proddde ceramicznych systemdéw kominowych.



2. Struktura organizacyjna

2.1. Zarzad
W okresie sprawozdawczym Spaikarzdzat Zarad w nasgpujacym skladzie:

Prezes Zargu — Krzysztof Sowiski

2.2. Miejsca prowadzenia dziatalnéci

Firma posiada dwa miejsca prowadzenia dziakgingospodarczej.

- siedziba firmy: ul. Mehoffera 86, 03-118 Warszawa

- oddziat: xbe 82, 05-140 Serock — Magazyn Gtowny i Dziat Sgaze

2.3. Organizacja Spofki

Prezes Zargu reprezentuje SpaGikna zewntrz oraz zajmuje gisprawami zwjzanymi z zargdzaniem
Spotki. W Spoitce funkcjongjdwa gtéwne piony organizacyjne: techniczny i hamgl. Pion techniczny
realizuje zadania zwkane z produkgj a pion handlowy — za realizacgprzeday. Wynik finansowy
spotki uzaleniony jest od sprawnego wykonywania zadzbu piondéw oraz od koordynowania tych
zada.

3. Ocena finansowa

3.1. Sytuacja finansowa
Spotka zakaczyta rok 2014 zyskiem netto na poziomie 1 556 P&%totych. Jest to wynik lepszy od

ubiegtorocznego mimage nadal sytuacja na rynku budowlanym nie byta paja.

3.2. Przewidywany rozwoj jednostki i sytuacja finasowa
Strategia rozwoju zaklada systematyczne umacnigroeycji Spotki, jako dostawcy systemow
kominowych, poprzez budawsilnej sieci dystrybucyjnej unibwiajacej dotarcie do szerokiej grupy
odbiorcow. Diugookresowa strategia Spotki zaktasiagmiccie sprzeday powyzej 20 min zt, co umocni
pozycg ha rynku producentow ceramicznych systemow komyabw

Planuje si rozw0j sprzeday systemow kominowych do nowoczesnychadea grzewczych, jakimi$
gazowe kotty kondensacyjne. Przewiduje¢ sidwniez zwigkszenie oferty dla budownictwa
wielomieszkaniowego.

Z uwagi na konstrukejproduktow Spoétki przewiduje sitatwos¢ zmiany struktury sprzedawanych

kominow pod wzgjdem ich rodzaju, ktorydalzie wymuszany przez zapotrzebowanie rynku (pojyt).



najblizszych czterech latach gtbwne przychody Spoékizie stanowita sprzedaystemow kominowych.
W roku 2015 planuje sikontynuowa dalsz promocg i sprzeda elementéw ceramicznych do budowy
piecOw grzewczych na paliwo state Lignum i Hypodaosaz rozszerza wprowadzanie nowej
innowacyjnej technologii renowacji tradycyjnych kimdw w oparciu o0 zastosowanie powtok
termoutwardzalnych Fitfire / Fitfire Plus (gaz jpleraz HT1000 (paliwa state).

Oferta produktowa Spoétki zaréwno pod wggm rodzaju jak i parametrow technicznych spetnia
wymagania wszystkich ugdzenr grzewczych dla budownictwa mieszkaniowego ¢glmsgch na polskim
rynku. Systemy kominowe Spotky proste w montau, a z uwagi ha zastosowane uniwersalne elementy
rowniez fatwe w dystrybucji. Z uwagi na wysokie kosztynsportu produktéw Spoiki (da obgtosc i
waga) dostawa pojedynczych produktow do klienta jesrdzo kosztowna, niemniej z uwagi na
oczekiwania rynku w 2015 r. Spotka planuje dalgwija¢ dalsz sprzeda z dostaw pojedynczych
systeméw kominowych pod nagvhandlows PACZKA PRESTO oraz rozszekzaprzeda kominéw w
oparciu o tzw. ZESTAWY KOMINOWE podstawowych i najéciej stosowanychérednic i typow
kominow . Te dziatania w roku 2014 przyniosty dobegultaty i powinny w disszym okresie czasowym
poprawt pozycg Spotki na rynku, codalzie skutkowato zwkszeniem sprzeds.

W roku sprawozdawczym kontynuowano dystrybukcpmindéw systemowych na terenie Litwy, kfor
planuje s¢ dalej rozwij& w kolejnych latach dziatalgoi , z wyra&nym wzrostem sprzeda w stosunku
do poprzedniego roku.

Po zakaczeniu negocjacji z dwoma zagranicznymi producenta@ramicznych rur szamotowych w
drugim pétroczu roku 2014 Zayd Spotki podpisat korzysgnumowy wspotpracy z jednym z czotowych
producentow rur w Niemczech. Dziatania te zabezaigdziatalng¢ spotki na kolejne lata .

Zarzd prowadzi dalsze rozmowy z dodatkowym dostawbudow betonowych w celu whiszej
elastycznéci dostaw i planuje otwarcie jednego lub dwoch wiah magazynéw dystrybucji typu
Magazyn Gtéwny . Jeden z magazynGdtie migcit sic naSlasku.

W roku 2014 Spoétka dokazyta budow budynku biurowo-socjalnego przy magazynie w mi@jgsci
D¢be i przeniosta do niego dziat handlowy i techniczn

3.3. Ryzyka, cele i metody zagdzania ryzykiem finansowym

W trakcie trwania dziatalréai przedsgbiorstwa wys¢puja rozne ryzyka. V¥réd zidentyfikowanych
ryzyk wysepuja miedzy innymi:

1. Czynniki ryzyka zwgzane z otoczeniem, w jakim Spotka prowadzi dziakain



Ryzyko zwiazane z koniunktura gospodarca w Polsce

Spotka prowadzi swejdziatalng¢ na rynku materiatow budowlanym. Wyniki, jakie ukyge g scisle
Zwigzane z sytuagjna polskim rynku budowlanym, a ta z kolei z syjganakroekonomicznw kraju.
Na wyniki dziatalndci wpltywa wiele czynnikbw m. in. tempo wzrostu godprczego, poziom
inwestycji przedsibiorstw, poziom inflacji, poziom bezrobocia. Pogmsie s¢ koniunktury
gospodarczej m@ mig€ negatywny wpltyw na kolejne inwestycje w budownigwprowadzac do
zmniejszenia zapotrzebowania na materiaty budowtd#eeowane przez Spatk Moze to spowodowa
pogorszenie giwynikdw finansowych. Celem ograniczenia tego ryaykarad na bigagco monitoruje
zZzmiany w opisanym wej obszarze, z odpowiednim wyprzedzeniem dostosmwsirategi do
wystepujacych zmian.

Ryzyvko zwiazane z polityka gospodarca w Polsce

Na realizac} zatazonych przez Spoétk celow strategicznych wplyw mgjmiedzy innymi czynniki
makroekonomiczne, ktore siiezalene od dziata firmy. Do czynnikdéw tych zaliczZy mazna: polityke
rzadu, decyzje podejmowane przez Narodowy Bank Palskz Ra¢ Polityki Piengznej. Niekorzystne
zZmiany w otoczeniu makroekonomicznym mag istotny sposob niekorzystnie wphina dziatalnéc i
wyniki ekonomiczne oggane przez Spdik Celem ograniczenia tego ryzyka Zgtzna bieaco
monitoruje zmiany w opisanym ugj obszarze i z odpowiednim wyprzedzeniem dostogowsuiateg;
do wystpujacych zmian.

Ryzyko zmian przepisow prawnych lub ich interpretag

Bioragc pod uwag, ze specyfilg polskiego systemu prawnego jest znaczna i trudngrdewidzenia
zmiennd¢, a take czsto niska jaké& prac legislacyjnych, istotnym ryzykiem dla dynamikozwoju
dziatalngci Spotki mog by¢ zmiany przepisow lub ich interpretacji, w szczegéti w zakresie prawa
handlowego, podatkowego, finansowego i bankowega bipotecznego mgjego wptyw min. na il
udzielanych kredytéw na budew(zakup) mieszkania potencjalnym nabywcom produki®poiki.
Zmienna¢ przepisdw Prawa Europejskiego dotyoych ograniczania emisji spalin, e powodowé
wahania cenowe surowcow do produkcji podzespotastesydow kominowych Spotki. Skutkiem wsj
wymienionych, niekorzystnych zmian we by ograniczenie dynamiki dziataoraz pogorszenie ¢i
kondyciji finansowej Spotki, a tym samym spadek wénit aktywow Spotki. Celem ograniczenia tego
ryzyka Zarad Spoétki na bigaco monitoruje zmiany kluczowych przepisow prawnycbposobu ich
interpretacji, starat sk z odpowiednim wyprzedzeniem dostosowywatrategé Spotki do
wystepujacych zmian.

Ryzyko niekorzystnych zmian przepisow podatkowych




Niestabilng¢ i nieprzejrzysté¢ polskiego systemu podatkowego, spowodowana zmiaperepisow i
niespojnymi interpretacjami prawa podatkowego, w&ewWo nowe przepisy regufige zasady
opodatkowania, wysoki stogiesformalizowania regulacji podatkowych oraz rygtygzne przepisy
sankcyjne mog powodowa niepewné¢ w zakresie ostatecznych efektow podatkowych podejamych
przez Spotk decyzji biznesowych. Dodatkowo istnieje ryzyko amiprzepisow podatkowych, ktére
mog spowodowa wzrost efektywnych obgien fiskalnych i w rezultacie wphg€ na pogorszenie
wynikéw finansowych. Zargd na bieéagco monitoruje zmiany kluczowych z punktu widzenipofki
przepisow podatkowych i sposobu ich interpretasfiarajc sk z odpowiednim wyprzedzeniem
dostosowywa strategs Spotki do wysgpujagcych zmian.

Ryzyko wystapienia nieprzewidywalnych zdarzé

W przypadku zdcia nieprzewidywalnych zdarige takich jak np. wojny, ataki terrorystyczne lub
nadzwyczajne dziatanie sit przyrody, seodog¢ do niekorzystnych zmian w koniunkturze gospodgrcze
CO maze negatywnie wplyst na dziatalné¢ Firmy.

1.2. Czynniki ryzyka zwizane z dziatalriwia Spotki

Ryzyko zwiazane z konkurencp

Spotka dziata na bardzo konkurencyjnym rynku. Zotpgwodu Spotka natana jest na ryzyko dziata
konkurentow zmierzagych do pozyskania klientow Spéitki lub oferowaniepdzych warunkow
handlowych potencjalnym klientom Spoétki. Na rynkwateriatow budowlanych dziatald® prowadzi
wielu przedsibiorcéw (producentéw) zarowno krajowych, jak i zagcznych majcych déwiadczenie
w brarry. Liczna konkurencja w brag maze mie& istotny wptyw na obridanie w przysziéci cen
produktéw oferowanych przez Spéikco w rezultacie ma mie ujemny wptyw na wyniki finansowe.
Konkurencja ze strony innych podmiotéw wymaga pgay od Spotki statego poprawiania swojej oferty
pod wzgtdem cenowym, asortymentowym jak i jakmwym. Spotka, nie ma bezfredniego wptywu
na dziatania swoich konkurentow, ale gkziprzemylanej i konsekwentnie realizowanej strategii, oraz
statej analizie i elastycznemu reagowaniu na idatdaia jest w stanie z nimi skutecznie rywalizéwa
uzyskiwa& nad nimi przewag Czynnikiem wzmacnigcym pozycg konkurencyjls beda tez z cah
pewndcia planowane inwestycje.

Ryzvko zwiazane z celami strategicznymi

Ze wzgkdu na fakt, # popyt na produkty i ustugi oferowane przez Spdoikynika z ogolnej sytuacji
gospodarczej Polski oraz z sytuacji bngnw jakiej dziata Spotka, zatone cele strategiczne Spéiki,



zmierzagce do poprawy jego wynikdw finansowych ofmine § znacznym ryzykiem. Trudsoi
z oshgnieciem zalaonych celow strategicznych mpg by¢ nastpstwem  wplywu  wielu
nieprzewidywalnych czynnikow zewimznych (przepisy prawa, ceny nieruchdip stosunek pods i
popytu, warunki atmosferyczne, itp.). W aeku z powyszym przychody i zyski oggjane w przyszkzi
przez Spotk zalezg od jego zdolnéci do skutecznej realizacji opracowanej dtugoteomigj strategii.
Dziatania Spotki, ktére oka sie nietrafne w wyniku zitej oceny otoczeniadh nieumiegtnego
dostosowania sido zmiennych warunkow tego otoczenia magie istotny negatywny wplyw na
dziatalng¢, sytuacs finansowo-majtkowg oraz na wyniki. W celu ograniczenia tego ryzykazgd na
biezaco analizuje czynniki mege mi€ potencjalnie niekorzystny wptyw na dziatadéao wyniki Spoétki,
a w razie potrzeby podejmuje niezne decyzje i dziatania.

Ryzyko zmian tendencji rynkowych

Wyniki finansowe Spoétki $ w pewnym stopniu uzateione od jego zdolrkgi do szybkiego i
skutecznego reagowania na zmieqiaj s¢ preferencje klientbw w zakresie oferowanych prdduk
Spotka na biggco obserwuje aktualne trendy rynkowe oraz jestamistszybko i elastycznie dostos@wa
do nich swaqj ofer. Aktualna oferta produktowa Spoiki zaspokaja wnpehozliwos$é podbczenia
wszelkiego rodzaju ugdlzen grzewczych na tine rodzaje konwencjonalnych i ekologicznych paliw.
Ryzykiem jest rozwoj technologii tzw. ,pomp cieplaZ uwagi na stosunkowo wysokie koszty
inwestycyjne tego typu sytemu ogrzewania ryzykoigéma poziomu sprzedq produktow Spotki jest
niewielkie. Czynnik zmian tendencji rynkowych stamgednak obszar ryzyka, z uwagi na faktnie ma
pewndaci czy Spotka prawidiowo oceni potrzeby rynku. isja zatem ryzyko kbinej identyfikacji
preferencji rynkowych poprzez zaoferowanie produkia ktory nie bdzie popytu, co w konsekwencji
maoze mig negatywny wptyw na kondygfinansowg Spoiki.

Ryzyko zwiazane z sezonow&tia sprzedary

Zjawisko sezonow&ei sprzeday produktéw Spoiki jest zjawiskiem normalnym, nafaym w catej
brarzy materiatdw budowlanych, a wynika ono ze specyfkiot budowlanych, ktdrych prowadzenie
jest uzalenione od warunkéw pogodowych-szczegolnie tempeyakfektem sezonowai jest coroczna
niska sprzedaw | kwartatach w stosunku do pozostatych niegi

Celem minimalizowania skutkéw sezonaiebsprzeday w okresie jesienno-zimowym w miar
moazliwosci pozyskuje realizagjzamowié inwestycyjnych na obiektach, na ktérychiinwe jest
prowadzenie robot budowlanych, prowadzi sprzg@tamocyjr itp. Niezaleénie od powyszego w
okresie tym prowadzone skresowe remonty i przegly maszyn produkcyjnych. Bige powyzsze pod
uwag: Spoétka ryzyko zwgzane z sezonowoia sprzeday ocenia, jako niskie.



Ryzyko zwiazane z niéciagalnoscia naleznosci od odbiorcow

Dziatalnag¢ Spoétki obarczona jest nieznacznym ryzykiemgaanym z niesptacalidoig naleznosci przez
odbiorcow. Sredni odsetek zaleglych natesci oscyluje na niewielkim poziomie. Spotka stara Si
przeciwdziaté powyzszemu ryzyku poprzez dokonywanie w miamazliwosci kontroli sytuaci
finansowej odbiorcéw, ktdrym sprzedaje towary zaomdonym terminem platdoi. Spotka powysz
kontrok realizuje m.in. za poednictwem Krajowego Rejestru Diugow (KRD) i wywaani
gospodarczej, z ktorymi ma zawarte umowy abonamentd-irma minimalizuje powsze ryzyko
przede wszystkim poprzez wiasny monitoringzbigych naleénosci. Ponadto Spétka ma zawarbwniez
umow ubezpieczenia nateosci.

Ryzvko wystapienia wypadkow przy pracy

Dziatalng¢ Spotki obarczona jest pewnym ryzykiem wgyséenia wypadkow przy pracy. Celem
maksymalnego ograniczenia aliavosci wystgpienia wypadku przy pracy Spoétka organizuje cykliez
szkolenia z zakresu BHP i PROktore g przeprowadzanessha terenie zaktadu przez zestmng firme
szkoleniow. Szkolenie kaczy st egzaminem sprawdzg@ym nabyi wiedz z zakresu szkolenia.
Prowadzenie szkobe zapewnia Spotce posiadanie odpowiedniego, wykikalfanego personel do
realizacji zada produkcyjnych i handlowych. Jednak prowadzenieoktkprzez firng zewretrzng nie
zwalnia Spotki z odpowiedzialdoi od zdarzé zwigzanych z wypadkiem przy pracy. W z@ku z
powyzszym ryzyko wystpienia wobec Spoiki z roszczeniami cywilnoprawnymprzypadku zaistnienia
wypadku przy pracy jest nibwe.

Ryzyko utraty zaufania odbiorcow wobec Spokki

W kazdej dziatalnéci gospodarczej wyspuje ryzyko utraty zaufania odbiorcow, ktérego pmym
moze by: nieterminowa realizacja zamoOwijezta jaka¢ produktdw, niekorzystne zmiany warunkow
handlowych (szczegolnie dotyze ptatndci) itp. Wszystkie te elementy mgaiekorzystnie wptywa
na wizerunek Spoiki, utratzaufania, a co za tym idzie — do spadku liczby yawzamowié.
Minimalizowanie powyszego ryzyka jest dla Spotki priorytetowym dziatani Wignie na pogibianiu
zaufania opiera rozwoj swojej dziatakeg ktdra owocuje wieloletgii pogkbiajaca sie wspotprag z
wieloma Partnerami Handlowymi. W zakresie budowaraiafania Spotka szczegglawag zwraca na
jakos¢ produktow, ich dogpnas¢ i sposéb obstugi klientéw. Dziatania te dodatkowo wzmocnione

prowadzon obowihzkowy Zaktadowg Kontrolg Produkcji.



Ryzyko zwiazane z uzalenieniem od gtéwnych dostawcow

W roku 2014 Spoétka wspotpracowata z siedmioma pothmi, z ktorymi zawarte transakcje
przekraczaty 5 proc. kosztow dostaw ogétem. Pon&gidtka wspotpracuje rowniez wieloma innymi
dostawcami. Powssze wskazuje na ograniczone ryzyko uzailenia s¢ Spoétki od gtownych dostawcow.
Dziatalng¢ Spoétki obarczona jest nieznacznym ryzykiem terwioiei dostaw podzespotdéw i
komponentéw. Celem zapewnieniagidsci sprzeday Spoétka utrzymuje staly zapas magazynowy na
poziomie zabezpieczgjym kilkutygodniowg produkcg. Niezalenie od stanow magazynowych zawarte
Ss3 umowy na dostagvpodzespotow z kilkoma producentami celem utrzymaiynndci dostaw oraz

konkurencyjnéci cenowe;.

Ryzyko zwiazane z uzalenieniem od gtéwnych odbiorcow

Gtownymi odbiorcami produktéw Spoikigssktady i hurtownie materiatdw budowlanych orazmiyr
posredniczce zaopatruce inwestycje budowlane. Spotka celem poszerzenipygodbiorcOw o mate
lokalne hurtownie materiatdbw budowlanych tworzytaeenie catego kraju sieSktadéw Fabrycznych, z
ktorych mog by¢ one zaopatrywane. W 2014 roku liczba Sktadow Fatmych utrzymata gipodobnym
poziomie jak w 2013 r. i wynosi 55.

W chwili obecnej Spotka prowadzi wspotpgabandloves z ponad 135 aktywnymi hurtowniami
materiatdw budowlanych. Partnerzy Handlowi to pastjmzamawiajce wicksze ilgci celem ich dalszej
sprzeday odbiorcom indywidualnym lub jako zaopatrzeniekgizej inwestycji realizowanej np. przez
developera, spoétdzielnie mieszkaniowe itp. Spolgarpez swoich Przedstawicieli Handlowych caty czas
poszerza kg swoich odbiorcow celem rozwoju sprzega jak rownie uzupetnieniem kigu
dotychczasowych odbiorcow, ktérzy zznych wzgtdow zaprzestaj wspotpracy ze Spodknp. w
wyniku lepszej oferty od konkurencji, zmiany prafitiziatalndci, zadhzenia u Spotki, upadkei itp.
State poszerzanie grona odbiorcow spraneaSpotka nie jest uzaleiona odzadnego z nich, aczkolwiek

jest grupa diych odbiorcéw, ktérych odggie byto by zauwzalne w obrotach rocznych.

Ryzvko nadmiernego zadlzenia

Spétka w toku prowadzonej dziatakod, w celu jej finansowania, w ograniczonym zakeekorzysta z
kapitatdbw obcych, w szczegoléw z kredytow i payczek. Wysokét zadhzenia w relacji do jego
kapitatow witasnych nie wskazuje na uzalienie Spotki od decyzji instytucji kredytigych.



Ryzyko zwiazane z zasobami ludzkimi

W zwiazku z faktem,ze dziatalné¢ Spoétki ma charakter produkcyjno-handlowy, Spétkagidwnej
mierze potrzebuje skutecznych isd@adczonych doradcéw techniczno-handlowych, konaptetw,
magazynierow oraz sprzedawcow. Utrata kluczowyclac@wnikow, w szczegoldoi z dziatu
handlowego, mee skutkowd spadkiem poziomu sprzedaSpotki. Znalezienie skutecznych doradcow
techniczno-handlowych jestgsto procesem diugotrwatym. Spétka stakarsinimalizowa wysipienie
ryzyka utraty kluczowych pracownikdw poprzez staklastycza i aktywrg polityke w zakresie
oferowanych pracownikom warunkéw pracy i wynagrad@aoraz poprzez stosowanie programow
motywacyjnych przeznaczonych dla kluczowych prad&am. W zwigzku z faktemze dalszy rozwdj
Spotki wymaga bedzie nawigzania wspotpracy z nowymi specjalistami Spotka @admv stad i aktywng
polityke obserwaciji rynku w zakresie pozyskiwania nowychadadw techniczno-handlowych i innych

pracownikow.

Ryzvko zwiazane z czynnikami losowymi

Zapasy magazynowe podzespotow do produkcji systekumminowych oraz gotowe wyroby nieodporne
na wplywy atmosferyczne Spoétka przechowuje w ocieg] hali magazynowej, natomiast pozostate
elementy na utwardzonym kosgthrukows placu magazynowo-manewrowym. Teren, na ktérym I&pot
prowadzi swaqj dziatalng¢ jest szczelnie ogrodzony, wypa@gsay w monitoring i dozorowany
catodobowo przez pracownikdw agencji ochroniarskiektorn Spotka ma zawagtumowe z klauzug
odpowiedzialnéci za mienie znajdgge sé na obiekcie. Dzialania te znaco ograniczaj ryzyko Spotki

w zakresie zdarzelosowych i kradzigy. Niezalenie od powyszych dziata Spétka corocznie wykupuje

polisy ubezpieczeniowe od zdafizesowych w tym zniszczew przypadku sity wyszej lub kradzigy.

Warszawa, dn.31.03.2015r.
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