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Szanowni Akcjonariusze,

Grupa konsekwentnie realizuje strategie opartg na analizie duzych zbioréw danych, a w 2017
roku stata sie jednym z najwiekszych na swiecie dostawcéw anonimowych profili internautéw, ktére
stuzg do precyzyjnego targetowania reklamy internetowej. Jednym z najcenniejszych zasobéw Grupy
stat sie zbior danych, ktéry zawiera miliardy anonimowych profili uzytkownikow korzystajgcych
z komputerow stacjonarnych i urzgdzen mobilnych praktycznie z catego swiata. Jest to zaséb, ktory

zostat od poczatku do kohca wytworzony we wtasnym zakresie i dlatego nie widnieje on w bilansie.

Szczegodlnej uwadze polecam opublikowany przez Spétke raport ,Global Data Market Size”,
ktory przedstawia trendy na 28 rynkach, majgcych kluczowe znaczenie dla reklamy internetowe;.
Wartos¢ globalnego rynku danych w 2018 roku szacowna jest na 18,2 miliardow dolaréw, co oznacza
wzrost 0 35% w ujeciu rocznym, a rynek USA odpowiada za blisko dwie trzecie wszystkich wydatkéow.
Warto przy tym zauwazy¢, ze Spdtka w ubieglym roku zwiekszyta sprzedaz danych ponad 10-krotnie,

natomiast najwiekszg dynamike przychodéw zanotowata wtasnie na rynku USA.

Majgc na uwadze dynamiczne zmiany, ktére zachodzg na miedzynarodowym rynku danych
Spotka podjeta kroki majgce na celu dostosowanie modelu biznesowego oraz struktury organizacyjne;j.
Sama Grupa koncentruje swojg dziatalnos¢ na przetwarzaniu oraz sprzedazy danych, czyli ustugach
cechujgcych sie marzg brutto na poziomie ponad 50%. Z kolei ustugi zwigzane z samg analizg danych

pozostajg w ofercie podmiotéw wchodzacych w skiad Grupy.

Jednym z waznych celéw Spoiki jest dywersyfikacja zrodet przychodéw oraz optymalizacja
modelu biznesowego, ktéra przyczyni sie do szybszej rotacji nalezno$ci oraz pozwoli na zwiekszenie
stabilnosci biznesu. Dlatego tez Spdtka uruchomita program OnAudience.com Data Alliance, ktérego
celem jest zwiekszenie udziatu w rynku danych oraz planuje nowe inwestycje w obszarze technologii

DMP (ang. Data Management Platform) oraz DSP (ang. Demand Side Platform).

Wsréd waznych czynnikow wptywajgcych na dziatalno$¢ Spotki wymieni¢ nalezy réwniez
ujednolicenie przepiséw dotyczacych ochrony danych osobowych w panstwach czionkowskich UE.
Spétka przeprowadzita analize prawng obejmujgca kluczowe obszary dziatalnosci i nastepnie wdrozyta

stosowne procedury majgce na celu sprostanie wymaganiom rozporzgdzenia RODO.

Piotr Prajsnar

Prezes Zarzadu
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Skonsolidowane dane finansowe

Skonsolidowany rachunek zyskow i strat i sprawozdanie z catkowitych dochodéw

Dziatalno$¢ kontynuowana 01.01 - 31.12.2017 01.01 - 31.12.2016

dane przeksztatcone*

Przychody ze sprzedazy 70 605 972 48 424 283
Przychody ze sprzedazy ustug 70 553 127 48 424 283
Przychody ze sprzedazy towaréw i materiatéw 52 845 0
Koszty sprzedanych produktéw, towarow i materiatow 33 666 157 21922 794
Koszty wytworzenia sprzedanych produktéw i ustug 33 612 326 21922 794
Wartos¢ sprzedanych towaréw i materiatéw 53 831 0
Zysk (strata) brutto na sprzedazy 36 939 816 26 501 489
Koszty sprzedazy 1217 987 802 284
Koszty ogdlnego zarzadu 5211138 2 335694
Pozostate przychody operacyjne 624 222 574 934
Pozostate koszty operacyjne 163 748 40 823
Zysk (strata) na dziatalnosci operacyjnej 30971 165 23 897 621
Przychody finansowe 0 1255 649
Koszty finansowe 3848 839 9853
Zysk (strata) przed opodatkowaniem 27 122 326 25143 417
Podatek dochodowy 5180 311 4 805 835
Zysk (strata) netto z dziatalnosci kontynuowanej 21942 015 20 337 582
Zysk (strata) z dziatalnosci zaniechanej 0 0
Zysk (strata) netto tacznie 21942 015 20 337 582
w tym przypadajacy na:

- wiascicieli jednostki dominujgce;j 21942 015 20 337 582
- udziatowcéw niekontrolujgcych 0 0

Zysk (strata) netto na jedng akcje (w PLN)
Podstawowy za okres obrotowy 4,77 4,42

Rozwodniony za okres obrotowy 4,77 4,42
*Dane przeksztatcone zgodnie z informacjami w nocie nr 3 ,koszty dziatalnos$ci operacyjnej” skonsolidowanego sprawozdania

finansowego

Skonsolidowane sprawozdanie z catkowitych dochodéow

01.01 - 31.12.2017 01.01 - 31.12.2016

Zysk (strata) netto 21942 015 20 337 582
Pozostate catkowite dochody 0 0
Calkowite dochody ogétem 21942 015 20 337 582
w tym przypadajgce na:

- wiascicieli jednostki dominujgcej 21942 015 20 337 582
- udziatowcéw niekontrolujgcych 0 0
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Skonsolidowane sprawozdanie z sytuacji finansowej

AKTYWA 31.12.2017 31.12.2016

l. Aktywa trwate 3917 528 626 987
Wartosci niematerialne i prawne 3435953 136 042
Rzeczowe aktywa trwate 284 162 485 802
Inwestycje dtugoterminowe 22 561 5143
Dtugoterminowe rozliczenia migdzyokresowe 174 852 0
Il. Aktywa obrotowe 66 184 618 64 496 677
Naleznosci krétkoterminowe 48 744 219 26 765 844
Inwestycje krétkoterminowe 16 023 828 35904 410
Krétkoterminowe rozliczenia migdzyokresowe 1416 571 1826 422
lll. Aktywa razem 70 102 146 65 123 664
PASYWA 31.12.2017 31.12.2016

I. Kapitat wlasny razem 61705 313 57 768 298
Kapitat wtasny przypadajacy na witascicieli jedn. dominujacej 61705 313 57 768 298
Kapitat zaktadowy 460 000 460 000
Akcje wlasne (18 000 000) 0
Kapitaly zapasowe i pozostate kapitaty 39 303 298 36 970 716
Kapitat rezerwowy 18 000 000 0
Zysk (strata) netto biezgcego okresu 21942 015 20 337 582
Udziaty niekontrolujace 0 0
Il. Zobowigzanie dtugoterminowe 0 201172
Pozostate zobowigzania finansowe 0 63 966
Rezerwy z tytutu odroczonego podatku dochodowego 0 137 206
lll. Zobowiazania krétkoterminowe 8 396 833 7154194
Kredyty i pozyczki 0 572
Pozostate zobowigzania finansowe 28 606 133422
Zobowigzania handlowe 4991 367 3802 850
Zobowigzania z tytulu podatku dochodowego 2280 155 2 812 466
Pozostate zobowigzania 521705 212 830
Rozliczenia miedzyokresowe przychoddéw 0 69 418
Bierne rozliczenia miedzyokresowe kosztow 575000 122 636
IV. Pasywa razem 70 102 146 65 123 664



Sprawozdanie ze zmian w skonsolidowanym kapitale wtasnym

Kapitat
zaktadowy

Stan na 1 stycznia 2017 roku 460 000
Utworzenie kapitatu rezerwowego
na skup akcji wlasnych
Nabycie akcji wtasnych
Korekta
Podziat zysku netto
Suma dochodoéw catkowitych
Stan na 31 grudnia 2017 roku 460 000
Kapitat
zaktadowy

Stan na 1 stycznia 2016 roku 420 000

Emisja akciji - (rejestracja w KRS w 2016) 40 000
Emisja akcji - kapitat niezarejestrowany
Przeniesienie na wynik niepodzielony
Podziat zysku netto
Suma dochodoéw catkowitych

Stan na 31 grudnia 2016 roku 460 000

Kapitat zaktadowy Akcje Kapitat Kapitat
niezarejestrowany wilasne zapasowy zapasowy ze
sprzedazy akcji
powyzej wartosci
nominalnej
0 0 23280 716 13 690 000
(18 000 000)
(18 000 000)
(5 000)
20 337 582
0 (18 000 000) 25618 298 13 685 000
Kapitat zaktadowy Akcj  Kapitat zapasowy Kapitat zapasowy ze
niezarejestrowany  wiasne z zysku sprzedazy akcji powyzej
z lat ubiegltych warto$ci nominalnej
40 000 0 8 456 482 1100 000
12 590 000
(40 000)
14 824 234
0 0 23280 716 13 690 000

Kapitat zapasowy z

e

sprzedazy akcji

dotyczacy kapitat
niezarejestrowaneg

u
[0}

0

0

Kapitat z wyceny
programu
motywacyjnego

24 415 000

24 415 000

Kapitat zapasowy ze Kapitat z wyceny

Sprzedazy akcji
dotyczacy kapitatu
niezarejestrowanego

12 585 000

(12 585 000)

0

programu
motywacyjnego

24 415 000

24 415 000
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Kapitat Niepodzielony
rezerwowy wynik finansowy

0 (24 415 000)
18 000 000
18 000 000 (24 415 000)

Wynik finansowy
biezgcego
okresu

20 337 582

(20 337 582)
21942 015
21942 015

Kapitat Niepodzielony Wynik finansowy

rezerwowy wynik finansowy

0 0
(9 590 766)

(14 824 234)

0 (24 415 000)

biezgcego
okresu

(9 590 766)

9 590 766

20 337 582
20 337 582

Kapitat wtasny
razem

57 768 298
0

(18 000 000)
(5 000)

0

21942 015
61705 313

Kapitat wtasny
razem

37 425716
12 630 000
(12 625 000)
0

0

20 337 582
57 768 298



Skonsolidowane sprawozdanie z przeptywoéw pienieznych

DZIALALNOSC OPERACYJNA
Zysk | Strata przed opodatkowaniem
Korekty razem:
Amortyzacja
Odsetki
Zmiana stanu rezerw
Zmiana stanu naleznosci
Zmiana stanu zobowigzan, z wyjatkiem pozyczek i kredytéw
Zmiana stanu pozostatych aktywow
Zmiana zobowigzan ZCP
Zmiana stanu rozliczen miedzyokresowych
Inne korekty
Gotowka z dziatalnosci operacyjnej
Podatek dochodowy (zaptacony) / zwrécony

A. Przeplywy pieniezne netto z dziatalnosci operacyjnej

DZIALALNOSC INWESTYCYJNA

Wplywy
Wydatki

Nabycie warto$ci niematerialnych oraz rzeczowych aktywoéw trwatych

Nabycie ZCP
Nabycie udziatéw Audience Network s.r.o.

B. Przeptywy pieniezne netto z dziatalnosci inwestycyjnej

DZIALALNOSC FINANSOWA
Wplywy
Kredyty i pozyczki
Wydatki
Nabycie udziatéw (akcji) wtasnych
Sptata kredytow i pozyczek
Platnosci zobowigzan z tytutlu uméw leasingu finansowego
Odsetki

C. Przeplywy pieniezne netto z dziatalnosci finansowej

PODSUMOWANIE

D. Przeptywy pienigezne netto razem

E. Bilansowa zmiana stanu srodkéw pienieznych, w tym

- zmiana stanu $rodkéw pienigznych z tytutu réznic kursowych
F. Srodki pieniezne na poczatek okresu

G. Srodki pieniezne na koniec okresu
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01.01 - 31.12.2017

27 122 326
(20 779 352)
566 064

6 539

(137 206)
(21 978 374)
1829 344
617 945
(614 423)
(1102 619)
33378

6 342 974

(6 048 136)
294 838

0
2071190
57 225
1991 595
22 370
(2071 190)

2797
2797

18 104 230
18 000 000
573

97 118

6 539

(18 101 433)

(19 877 785)
(19 877 785)
(2 489 989)
35901 613
16 023 828

01.01 - 31.12.2016

25 143 417
(11 685 328)
1089 385
10 425

0

(7 989 754)
(2501 735)
(2298 791)
0

0

5143

13 458 089
(2 750 058)
10 708 031

7 364
94 941
94 941

0
0
(94 941)

17 801
17 801
156 467
0

7993
139 375
9099
(138 666)

10 474 424
10 474 424

(477 797)
25 427 189
35901 613
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Jednostkowe dane finansowe

Jednostkowy rachunek zyskow i strat i sprawozdanie z catkowitych dochodow

Dziatalno$¢ kontynuowana 01.01 - 31.12.2017 01.01 - 31.12.2016

dane przeksztatcone*

Przychody ze sprzedazy 57 874 699 45 131 607
Przychody ze sprzedazy ustug 57 874 699 45 131 607
Przychody ze sprzedazy towaréw i materiatéw 0 0
Koszty sprzedanych produktéw, towarow i materiatow 24 145 874 19 884 582
Koszty wytworzenia sprzedanych produktéw i ustug 24 145 874 19 884 582
Wartos¢ sprzedanych towaréw i materiatéw 0 0
Zysk (strata) brutto na sprzedazy 33 728 826 25 247 025
Koszty sprzedazy 889 045 746 247
Koszty ogdlnego zarzadu 3905 953 1728 991
Pozostate przychody operacyjne 731649 656 491
Pozostate koszty operacyjne 123 113 39 568
Zysk (strata) na dziatalnosci operacyjnej 29 542 364 23 388 711
Przychody finansowe 18 745 1269470
Koszty finansowe 3839 657 9287
Zysk (strata) przed opodatkowaniem 25721 453 24 648 894
Podatek dochodowy 4 857 064 4706 251
Zysk (strata) netto z dziatalnosci kontynuowanej 20 864 389 19 942 643
Zysk (strata) z dziatalnosci zaniechanej 0 0
Zysk (strata) netto tacznie 20 864 389 19 942 643

Zysk (strata) netto na jedng akcje (w PLN)
Podstawowy za okres obrotowy 4,54 4,34
Rozwodniony za okres obrotowy 4,54 4,34

*Dane przeksztatcone zgodnie z informacjami w nocie nr 3 ,koszty dziatalnos$ci operacyjnej” jednostkowego sprawozdania

finanoswego

Jednostkowe sprawozdanie z catkowitych dochodow

Wynik po opodatkowaniu
Pozostate catkowite dochody
Calkowite dochody ogétem

01.01 - 31.12.2017

20 864 389
0
20 864 389

01.01 - 31.12.2016

19 942 643
0
19 942 643
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Jednostkowe sprawozdanie z sytuaciji finansowej

AKTYWA 31.12.2017 31.12.2016

l. Aktywa trwate 3866 093 871273
Wartosci niematerialne i prawne 849 935 136 042
Rzeczowe aktywa trwate 272 266 480 088
Inwestycje dtugoterminowe 2 569 040 255143
Dtugoterminowe rozliczenia migdzyokresowe 174 852 0
Il. Aktywa obrotowe 62 428 354 63 322 185
Naleznosci krétkoterminowe 46 319 725 26 013 341
Inwestycje krétkoterminowe 14 698 808 35492 590
Krétkoterminowe rozliczenia migdzyokresowe 1409 821 1816 254
lll. Aktywa razem 66 294 447 64 193 458
PASYWA 31.12.2017 31.12.2016

I. Kapitat wlasny razem 60 163 175 57 303 786
Kapitat zaktadowy 460 000 460 000
Akcje wlasne (18 000 000) 0
Kapitaty zapasowe i pozostate kapitaty 38 838 786 36 901 143
Kapitat rezerwowy 18 000 000 0
Zysk (strata) netto biezgcego okresu 20 864 389 19 942 643
Il. Zobowigzanie diugoterminowe 3562 207 708
Pozostate zobowigzania finansowe 0 63 966
Rezerwy z tytutu odroczonego podatku dochodowego 3562 143 742
lll. Zobowiazania krétkoterminowe 6127 710 6 681 964
Pozostate zobowiagzania finansowe 28 606 133 421
Zobowigzania handlowe 3789 644 3571870
Zobowigzania z tytulu podatku dochodowego 2014 766 2748 531
Pozostate zobowigzania 69 694 66 088
Rozliczenia migdzyokresowe przychodow 0 67 418
Bierne rozliczenia miedzyokresowe kosztow 225000 94 636
IV. Pasywa razem 66 294 447 64 193 458
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Cloud Technologies S.A.
Jednostkowe sprawozdanie finansowe za rok 2017
(wszystkie kwoty podane sg w ztotych o ile nie podano inaczej)

Jednostkowe sprawozdanie ze zmian w kapitale wlasnym

Kapitat Kapitat zakladowy Akcje wlasne Kapitat ~ Kapitat zapasowy Kapitat zapasowy ze Kapitat z wyceny Kapitat Niepodzielony Wynik finansowy Kapitat wiasny
zaktadowy niezarejestrowany zapasowy ze sprzedazy akcji sprzedazy akcji programu rezerwowy wynik finansowy biezgcego razem
powyzej wartosci dotyczacy kapitatu  motywacyjnego okresu
nominalnej niezarejestrowanego
Stan na 1 stycznia 2017 roku 460 000 0 0 23211143 13 690 000 0 24 415 000 0 (24 415 000) 19 942 643 57 303 786
Utworzenie kapitatu rezerwowego na skup (18 000 000) 18 000 000 0
akcji wiasnych
Nabycie akcji wtasnych (18 000 000) (18 000 000)
Podziat zysku netto 19 942 643 (19 942 643) 0
Korekta (5 000) (5 000)
Suma dochodoéw catkowitych 20 864 389 20 864 389
Stan na 31 grudnia 2017 roku 460 000 0 (18000 000) 25148 786 13 690 000 0 24 415 000 18 000 000 (24 415 000) 20 864 389 60 163 175
Kapitat Kapitat zakladowy Akcje wlasne Kapitat  Kapitat zapasowy Kapitat zapasowy ze Kapitat z wyceny Kapitat Niepodzielony Wynik finansowy Kapitat wiasny
zaktadowy niezarejestrowany zapasowy ze sprzedazy akcji sprzedazy akcji dotyczgcy programu rezerwowy wynik finansowy biezgcego razem
zzyskuzlat  powyzejwartosci kapitatu  motywacyjnego okresu
ubiegtych nominalnej niezarejestrowanego
Stan na 1 stycznia 2016 roku 420 000 40 000 0 8 456 482 1100 000 12 585 000 24 415 000 0 0 (9 660 339) 37 356 143
Emisja akcji - (rejestracja w KRS w 2016) 40 000 12 590 000 12 630 000
Emisja akcji - kapitat niezarejestrowany (40 000) (12 585 000) (12 625 000)
Przeniesienie na wynik niepodzielony (9 660 339) 9 660 339 0
Podziat zysku netto 14 754 661 (14 754 661) 0
Suma dochodoéw catkowitych 19 942 643 19 942 643
Stan na 31 grudnia 2016 roku 460 000 0 0 23211143 13 690 000 0 24 415 000 0 (24 415 000) 19 942 643 57 303 786



Jednostkowe sprawozdanie z przeptywow pienieznych

DZIALALNOSC OPERACYJNA
Zysk | Strata przed opodatkowaniem
Korekty razem:
Amortyzacja
Odsetki
Zmiana stanu rezerw
Zmiana stanu naleznosci
Zmiana stanu zobowigzan, z wyjatkiem pozyczek i kredytéw
Zmiana stanu rozliczen miedzyokresowych
Rozpoznanie jako WNIP platformy OnAudience.com
Inne korekty
Gotowka z dziatalnosci operacyjnej
Podatek dochodowy (zaptacony) / zwrécony

A. Przeplywy pieniezne netto z dziatalnosci operacyjnej

DZIALALNOSC INWESTYCYJNA
Wplywy
Inne wptywy inwestycyjne
Wydatki

Nabycie warto$ci niematerialnych oraz rzeczowych aktywoéw trwatych

Zatozenie spoiki zaleznej
Udzielone pozyczki na nabycie ZCP
Inne wydatki inwestycyjne

B. Przeptywy pieniezne netto z dziatalnosci inwestycyjnej

DZIALALNOSC FINANSOWA
Wplywy
Kredyty i pozyczki
Wydatki
Nabycie udziatéw (akcji) wtasnych
Platnosci zobowigzan z tytutlu uméw leasingu finansowego
Odsetki

C. Przeplywy pieniezne netto z dziatalnosci finansowej

PODSUMOWANIE

D. Przeptywy pienigezne netto razem

E. Bilansowa zmiana stanu srodkéw pienieznych, w tym

- zmiana stanu $rodkéw pienigznych z tytutu réznic kursowych
F. Srodki pieniezne na poczatek okresu

G. Srodki pieniezne na koniec okresu
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01.01 - 31.12.2017

25 721 453
(20 165 421)
539 683

(12 205)
(140 180)
(20 306 384)
536 449

294 527
(1102 619)
25 307

5 556 031

(5 905 898)
(349 867)

0
0

2 340 257
44 662

250 000
2045 595
0

(2 340 257)

0
0

0

18 103 658
18 000 000
97 118

6 540

(18 103 658)

(20 793 782)
(20 793 782)
0

35 492 590
14 698 808

01.01 - 31.12.2016

24 648 894
(11 609 144)
1089 084
3449

0

(8511 294)
(1686 274)
(2 264 252)
0

5143

13 039 750
(2 735 829)
10 303 921

7 364
7364
89 317
89 317
0

0

0

(81 953)

0
100 883
100 883
148 474
0
139375
9099
(47 591)

10 174 377
10 174 377

0
25318 213
35492 590
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Sprawozdanie Zarzadu

Z dziatalnosci za 2017 rok
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Wprowadzenie

Grupa kapitatowa Cloud Technologies (,Grupa”) swiadczy ustugi bazujgce na duzych zbiorach
danych (ang. Big Data). Kluczowym zasobem wptywajagcym na prowadzong dziatalnos¢ jest zbior

przetwarzanych danych, ktéry mozna opisa¢ przy pomocy ilosci danych i zasiegu geograficznego.

Spotka dominujgca Cloud Technologies S.A. (,Spoétka”) aktualnie przetwarza ponad 12 mid
anonimowych profili uzytkownikéw korzystajgcych z komputeréw stacjonarnych i urzgdzen mobilnych.
Dane pochodzg z ponad 200 panstw i terytoriow, przy czym kluczowe znaczenie dla prowadzonej

dziatalnosci majg rynki UE i USA.

llos¢ danych wptywa na skale $wiadczonych ustug i tym samym ma przetozenie na wielkos¢
przychodow ze sprzedazy. Podstawowym kryterium okreslajgcym ilos¢ danych jest liczba profili, ktéra
jest skorelowana z liczbg urzadzen, a nie osdb. Waznym kryterium jest réwniez rozdzielczos¢ danych,

czyli ilos¢ informacji przypadajgcych na dany profil.

Zasieg geograficzny wptywa na dostepnosé¢ ustug na poszczegolnych rynkach i tym samym
baze potencjalnych klientow. Wazne znaczenie ma tez nasycenie poszczegdlnych rynkéw danymi, czyli

odsetek sprofilowanych uzytkownikow.

W szczegolnosci na efektywnos¢ wykorzystania zbioru danych wptywa zdolno$¢ przetwarzania
danych surowych i dystrybucji danych przetworzonych. Dlatego Spétka stworzyta wiasng technologie
do zarzadzania danymi (ang. Data Management Platform), ktéra dziata pod markg OnAudience.com.

Spotka systematycznie rozbudowuje kanaty sprzedazy i w tym celu nawigzuje nowe relacje handlowe.

Liczba profili
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LICZBA PROFILI
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Model biznesowy
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ZBIERANIE DANYCH PROFILOWANIE MONETYZACJA

Zbieranie danych

Pierwszym etapem jest zbieranie anonimowych danych o aktywnosci uzytkownikow Internetu
na podstawie plikéw cookies, identyfikatorow mobilnych oraz podobnych technologii. Spotka pozyskuje
dane typu 1st party (z wtasnych zrodet), 2nd party (od partnerow) oraz 3rd party (od dostawcéw).

Zbierane sg surowe dane, kiore nastepnie poddawane sg wieloetapowej analizie przy uzyciu
metod statystycznych oraz maszynowego uczenia. Spdtka korzysta z wiasnych technologii, ktére maja

na celu wykorzystanie catego potencjatu ukrytego w pozyskiwanych danych.
Profilowanie

Drugim etapem jest przetwarzanie danych w celu zidentyfikowania cennych informacji oraz
nastepnie stworzenia anonimowych profili uzytkownikéow. Kazdy uzytkownik moze by¢ opisany przy

pomocy nawet kilku tysiecy cech, ktére sg regularnie aktualizowane.

Profilowanie ma na celu zaklasyfikowanie uzytkownika do odpowiednich segmentéw, ktdrych
katalog nazywany jest taksonomig. W takiej postaci dane sg przygotowane do dalszej dystrybucji oraz
mogg zostac przekazane do partneréw technologicznych.

Monetyzacja

Trzecim etapem jest komercyjne wykorzystanie przetworzonych danych w jednym z obszarow
dziatalnoéci grupy kapitatowej. Ze wzgledu na pole eksploatacji danych oraz sposéb swiadczenia ustug

mozna wyrézni¢ segmenty Data services oraz Performance marketing.
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Segmenty dziatalnosci

PERFORMANCE

C\_':\O CloudTechnologies DI
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Data services

Data services obejmuje przychody ze sprzedazy na rzecz brokeréw, doméw mediowych oraz
klientow bezposrednich dziatajgcych w segmencie B2C. Dominujgcym modelem rozliczen jest CPM

(ang. Cost Per Mille) gdzie prowizja naliczana jest na podstawie faktycznego zuzycia mediow, w tym:

1. danych dostarczanych przez platforme DMP ze zrédet zewnetrznych,
2. danych przetwarzanych na platformie DMP na rzecz klientow,

3. powierzchni reklamowej kupowanej w technologii RTB.
Performance marketing

Performance marketing obejmuje przychody ze sprzedazy na rzecz sieci afiliacyjnych oraz
klientéw bezposrednich dziatajgcych w segmencie e-commerce. Dominujgcym modelem rozliczen jest

CPA (ang. Cost Per Action), gdzie prowizja naliczana jest za realizacje okreslonego celu, w tym:

1. CPS (ang. Cost Per Sale), gdzie prowizja jest naliczana za sprzedaz,
2. CPL (ang. Cost Per Lead), gdzie prowizja jest naliczana za wypetnienie formularza,

3. CPC (ang. Cost Per Click), gdzie prowizja jest naliczana za kliknigcie w reklame internetows.
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Oferowane ustugi

DATA ENRICHMENT DATA CONSULTING

DATA SERVICES

BIG DATA

PERFORMANCE MARKETING

PROSPECTING FULL SERVICE

Data enrichment

Data enrichment obejmuje sprzedaz profili uzytkownikéw oraz wzbogacanie danych klientow.
Gtéwnymi odbiorcami ustug sg partnerzy technologiczny oraz zagraniczni dystrybutorzy dziatajgcy we
wiasnym imieniu lub uzywajgcy marki OnAudience.com.

Data consulting

Data consulting obejmuje wykorzystanie danych do optymalizacji proceséw biznesowych, ze
szczego6lnym uwzglednieniem marketingu oraz reklamy internetowej. Giéwnymi odbiorcami ustug sg

domy mediowe oraz klienci bezposredni, a rozliczanie nastepuje w modelu Big Data as a Service.
Full service

Full service obejmuje kompleksowe ustugi marketingowe w obszarze reklamy internetowej, ze
szczego6lnym uwzglednieniem automatycznego zakupu medidw. Gtéwnymi odbiorcami ustug sag

agencje oraz domy mediowe, a rozliczanie nastepuje w modelach efektywnosciowych.
Prospecting

Prospecting obejmuje realizacje kampanii reklamowych w modelach efektywnosciowych przy
uzyciu automatycznego zakupu mediéw. Gtéwnymi odbiorcami ustug sg sieci afiliacyjne, a rozliczenie
nastepuje w modelach efektywnosciowych.
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Omowienie wynikow finansowych

Przychody ze sprzedazy Spotki dominujgcej wzrosty w roku 2017 do poziomu 57,9 min PLN,
czyli o0 28,2% w poréwnaniu do roku 2016. Jednostkowy zysk EBITDA w roku 2017 wynidst 30,1 min
PLN i byt wyzszy 0 22,9% niz w 2016 roku. Spotka zanotowata zysk netto na poziomie 20,9 min zi, ktory
byt wyzszy 0 4,6% r/r. Istotne znaczenie dla wynikow Spotki miaty roznice kursowe —w 2017 roku Spétka
wykazata 3,8 min PLN ujemnych réznic kursowych, wobec 1,3 min PLN dodatnich réznic kursowych
w 2016 roku.

W ujeciu catej Grupy przychody ze sprzedazy w catym 2017 roku wyniosty 70,6 min PLN
i wzrosty tym samym o 45,8% w poréwnaniu do analogicznego okresu 2016 r. Skonsolidowany zysk
EBITDA wzrést 0 26,2% do 31,5 min PLN, natomiast zysk netto byt wyzszy o 7,9% r/r i wyniést 21,9 min
PLN.

Najwazniejszym zrodtem przychodow dla Grupy sa: (a) ustugi Performance marketingu dla sieci
afiliacyjnych, (b) ustugi Data consulting dla sieciowych agencji reklamowych oraz klientow
bezposrednich, (c) ustugi z zakresu przetwarzania i dystrybucji anonimowych danych o uzytkownikach
Internetu, z wykorzystaniem marki OnAudience.com, (d) pozostate ustugi Spdiki i rozliczenia barterowe,

w tym przychody z reklam wyswietlanych w grach mobilnych.

Najwazniejszym zrodiem kosztéw jest zakup medidw do emisji reklam internetowych oraz
zwigzane z ich obstugg ustugi obce, w tym koszty licencji (do platformy stuzgcej do obstugi kampanii
segmentu Performance marketing) oraz koszty osobowe. Wiekszos¢ ponoszonych kosztow jest

bezposrednio powigzana ze swiadczeniem ustug w zakresie reklamy internetowe;.

Gtéwne sktadowe aktywdw Grupy dotyczg kapitatu obrotowego, wolnych srodkéw pienieznych.
W trakcie 2017 roku Grupa rozpoznata istotne aktywa niematerialne: wartos¢ firmy (wynikajgca
z transakcji zakupu ZCP OAN) oraz wartos¢ platformy OnAudience.com. Naleznosci widoczne
w bilansie wynikajg z dtugich terminéw ptatnosci wynikajgcych ze standardéw rynkowych oraz dtugiego
procesu rozliczania kampanii. Wiekszo$¢ ptatnoéci realizowana jest w walutach obcych, najwieksze

znaczenie dla Grupy ma poziom kursu EUR/PLN.

Gtéwne pozycje pasywow dotyczg kapitatow wiasnych (w tym nabytych akcji wtasnych) oraz
w mniejszym stopniu zobowigzan (handlowych oraz podatkowych). Grupa praktycznie nie posiada
zadtuzenia odsetkowego (za wyjgtkiem leasingdw finansowych o niewielkiej w skali Grupy wartosci),

w tym nie posiada uméw kredytowych.
Grupa nie podaje prognoz wynikow finansowych.

Aktualna sytuacja finansowa Grupy jest stabilna.
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Opis dziatalnosci

Misja

Spdtka swiadczy ustugi bazujace na duzych zbiorach danych (ang. Big Data) i posiada jedng
z najwiekszych platform do zarzgdzania danymi (ang. Data Management Platform), ktéra przetwarza
anonimowe profile uzytkownikéw z catego swiata. W tym celu Spoétka rozwija wiasne technologie oparte
na chmurze obliczeniowej (ang. Cloud Computing) oraz wykorzystujgce metody uczenia maszynowego

(ang. Machine Learning).

Spotka posiada unikalne kompetencje w zakresie optymalizacji kampanii reklamowych
z wykorzystaniem automatycznego zakupu mediéw (ang. Programmatic Buying, Real-Time Bidding).
Dziatalno$¢ zwigzana z reklamg internetowg umozliwia pozyskiwanie danych surowych i monetyzacje

danych przetworzonych.
Wizja

Spoéitka realizuje strategie globalng bazujacg na analizie duzych zbioréw danych (ang. Big Data).
Spétka uzupetnia oferte swoich ustug o technologie wykorzystujgce metody uczenia maszynowego
(ang. Machine Learning) oraz korzystajgcych z elementéw inteligentnej sieci (ang. Internet of Things).
Spdtka kontynuuje dziatalnos¢ inwestycyjng skoncentrowang na rynkach charakteryzujgcych sie

wysokim potencjatem wzrostu i w ten sposéb systematycznie akumuluje wartosé dla akcjonariuszy.

Pozycja lidera rynku oparta na innowacyjnych technologiach pozwala spotce petni¢ funkcje
centrum konsolidacji. Konsekwentne zwiekszanie skali dziatalnosci z wykorzystaniem efektu synergii

umozliwia spétce dynamiczny rozwéj bedacy zrodtem trwatej przewagi konkurencyjnej.
Zarys celdéw strategicznych

1. Globalizacja innowacyjnych produktow i ustug, w tym:

a. technologii bazujgcych na duzych zbiorach danych (ang. Big Data),

b. technologii automatycznego zakupu mediéw (ang. Programmatic Buying).
2. Dywersyfikacja portfela produktow i ustug, z uwzglednieniem:

a. metod maszynowego uczenia (ang. Machine Learning),

b. elementéw inteligentnej sieci (ang. Internet of Things).

20



C\_’:\O CloudTechnologies

Rynek reklamy internetowej

Programmatic Buying jest sposobem automatycznego zakupu mediéw, ktéry w szczegdlnosci
umozliwia personalizacje przekazu reklamowego. W$rdd zalet tego modelu wskazuje sie mozliwosé
dotarcia do szerszej grupy uzytkownikdéw przy uzyciu ustandaryzowanych metod pomiaru statystyk.
Dlatego w reklamie internetowej coraz wigksze znaczenie zyskujg systemy zakupu mediéw oparte na
technologii RTB (ang. Real-Time Bidding). W celu optymalizacji kampanii reklamowych korzystajg one
z zewnetrznych zrédet danych na temat uzytkownikow. Na ich podstawie okreslane sg pozadane

parametry emisji, ktére majg decydujgcy wptyw na efektywnos¢é kampanii reklamowych.

eMarketer szacuje, ze w USA w 2019 roku w modelu Programmatic Buying realizowanych
bedzie juz 83,6% wydatkow na reklame odstonowg w Internecie, a IAB dostrzega podobne trendy w UE
oraz spodziewa sie dynamicznego rozwoju kluczowych rynkéw. AdExchanger przewiduje natomiast, ze
wartos¢ danych zewnetrznych w dtugiej perspektywie ustabilizuje sie na poziomie 20% wartosci medidéw

wykorzystywanych do emisji kampanii reklamowych.

Wartos¢ rynku Programmatic Buying w UE
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Dane w reklamie internetowej

Wraz z automatyzacjg zakupu mediéw rosnie zapotrzebowanie na dane, ktére umozliwiajg
targetowanie reklamy internetowej. Odpowiedni dobér grupy docelowej ma decydujgce znaczenie dla

skutecznosci prowadzonych kampanii reklamowych w Internecie.

Przetwarzanie danych wykorzystywanych w reklamie internetowej odbywa sie przy pomocy
technologii DMP (ang. Data Management Platform), ktéra umozliwia wymiane danych w ekosystemie

RTB (ang. Real-Time Bidding) oraz zapewnia ochrong anonimowosci uzytkownikow.
Dane wykorzystywane w reklamie internetowej ze wzgledu na zrodto pochodzenia dzieli sie na:

1st party data, czyli dane wtasne reklamodawcy,
2. 2nd party data, czyli dane pozyskane od partneréw,

3rd party data, czyli dane pozyskane z zewnetrznych zrodet.

Spotka jest jednym z najwiekszych na swiecie dostawcow danych w segmencie 3rd party data.

Wartos$¢ globalnego rynku danych
20

15

10

Miliardy dolaréw

2016 2017 2018

Zrédto: OnAudience.com

Najwieksze rynki danych na swiecie w 2018 roku

Miliardy dolarow
O N b OO 0O O

USA Europa Chiny Pozostate

Zrédto: OnAudience.com

22



C\_Cb CloudTechnologies

Trendy rynkowe dotyczace dziatalnosci Grupy

Ustugi $wiadczone przez Grupe opierajg sie na komunikacji z wykorzystaniem sieci Internet.
Dalsza popularyzacja sieci ma kluczowe znaczenie dla dalszego rozwoju Grupy. Z punktu widzenia
Grupy wyrdznia sie nastepujgce gtéwne trendy wptywajgce na rynki docelowe lub perspektywy rozwoju

Grupy:

(a) wzrost liczby uzytkownikéw Internetu

W zakresie liczby uzytkownikéw, od konca ubiegtego wieku nieustannie przybywa osoéb, ktore
korzystajg aktywnie z sieci Internet. Mimo corocznego przyrostu liczby uzytkownikéw sieci Internet,
ogdlna swiatowa penetracja na dzien 31 grudnia 2017 wedtug Internetworldstats.com’ wynosita
zaledwie 54,4%, dlatego tez nalezy spodziewac sie dalszego wzrostu liczby uzytkownikéw Internetu.
Dalszy wzrost dostepu bedzie wspierany przez popularyzacje urzagdzeth mobilnych, pozwalajgcych na

dostep do sieci w praktycznie kazdym miejscu.

(b) wzrost ilosci przetwarzanych danych

O rozwoju sieci Internet swiadczy rowniez ilos¢ przetwarzanych danych. Wg danych
statista.com? w roku 2016 miesiecznie przetwarzano 96 tys. petabajtéw danych, a prognozowana
wroku 2021 wysoko$¢ miesiecznego wolumenu generowanych danych to 278 tys. petabajtow.
Popularyzacja koncepcji Internet of Things, ktérej zatozeniem jest mozliwo$s¢ gromadzenia,
przetwarzania oraz wymiany danych pomiedzy urzgdzeniami podtgczonymi do Internetu réwniez
powinna przyczyni¢ sie do wzrostu wolumenu generowanych danych. Zdaniem Grupy gtéwnym
motorem napedowym globalnego rynku danych cyfrowych pozostaje branza marketingowa. Dane
o preferencjach internautéw pozwalajg sprzedawcom na ograniczenie kosztow reklamy i zwiekszenie
skutecznosci prowadzonych kampanii. Popyt na dane wynika réwniez z szybkiej cyfryzacji firm,
z ktorych wiele zmienia model funkcjonowania na tzw. data-driven business (dziatalnosci napedzana

danymi).
(c) rozwoj rynku reklamy internetowej

W ciggu ostatniej dekady rynek marketingu i reklamy przeszedt znaczgce zmiany. Liczba
narzedzi i sposobéw dotarcia do klienta za pomocg kanatéw online wielokrotnie sie zwiekszyta, a wraz

z rozwojem Internetu mozna oczekiwac¢ zachowania tego trendu w przyszto$ci.

Z szacunkow Magna Global® wynika, iz przychody branzy reklamowej na $wiecie wzrosty
w 2017 roku o 4,1% i wyniosty 508 mld USD. Reklama online zanotowata wzrost o 17% i jej wartos¢
w 2017 roku wyniosta 209 mid USD. Zgodnie z prognozami Magna Global reklama online w 2017 zajmie

dominujgcg pozycje w udziale rynkowym wyprzedzajgc reklame telewizyjng. Na rok 2018 spodziewany

Linternet World Stats, https://www.internetworldstats.com/stats.htm.

2 Global IP data traffic from 2016 to 2021 (in petabytes per month), Statista,

https://www statista.com/statistics/499431/global-ip-data-traffic-forecast/.

3 MAGNA Global Advertising Forecasts — December 2017, MAGNA, https://www.magnaglobal.com/wp-
content/uploads/2017/12/MAGNA-Global-Forecast_Winter-Update_Final.pdf.
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jest wzrost reklamy internetowej o 13%. Wedtug prognoz reklama online co roku bedzie zyskiwa¢ na

popularnosci, az w 2020 roku osiggnie 50% udziatéw na globalnym rynku reklamy.

(a) rozwoj rynku e-commerce

Zaréwno Polski, jak i Swiatowy rynek e-commerce rozwija sie w bardzo szybkim tempie. Sklepy
internetowe zdobywajg przewagi konkurencyjne dzieki wykorzystywaniu najnowszych technologii
w dziedzinie pozyskiwania klientéw oraz usprawnianiu proceséw zwigzanych z dostawg produktéw.
Obserwuije sie staly wzrost udziatu sprzedazy internetowej w sprzedazy detalicznej ogétem, w efekcie
czego rosnie popyt na ustugi marketingu internetowego (,podazajgce” za klientem i jego aktywnoscia).
Wedtug danych eMarketer* globalna sprzedaz e-commerce osiggnie 10,1% sprzedazy detaliczne;

tacznie, natomiast w roku 2021 bedzie to ponad 16%.
Perspektywy rozwoju Grupy

Spoétka oraz Grupa dazg do dywersyfikacji zrodet przychodéw oraz optymalizacji modelu
biznesowego, ktére to w dtuzszej perspektywie majg doprowadzi¢ do szybszej rotacji naleznoéci oraz
do zwiekszenia stabilnoéci biznesu. Poprzez rozwazane nowe inwestycje w obszarze technologii DMP
(ang. Data Management Platform) oraz DSP (ang. Demand Side Platform), a takze nowe programy,
takie jak OnAudience.com Data Alliance, Spodtka planuje zwigkszenie udziatu w rynku danych oraz

dalszg ekspansje miedzynarodows.

Spétka nie wyklucza, ze realizacja powyzszych dziatan moze mie¢ wplyw na zmiane wynikow
finansowych Spoiki lub Grupy w perspektywie najblizszych kwartatéw w poréwnaniu do analogicznych
okreséw sprawozdawczych roku poprzedniego, w szczegélnosci na zmiane w strukturze przychoddw

Grupy, tj. rosngcy udziat przychodéw segmentu Data services.

4 Raport: Worldwide Retail and Ecommerce Sales: eMarketer's Estimates for 2016—2021, eMarketer,
https://www.emarketer.com/Report/Worldwide-Retail-Ecommerce-Sales-eMarketers-Estimates-20162021/2002090.
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Grupa kapitatowa
Struktura organizacyjna
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Cloud Technologies S.A.
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50%

Audience Network s.r.o.

Charakterystyka podmiotéow

Audience Network Sp. z 0.0. dostarcza ustugi w zakresie data consultingu oraz specjalizuje sie
w precyzyjnie targetowanej reklamie internetowej. Podmiot zostat zatozony w 2014 roku przez osoby
posiadajgce wieloletnie doswiadczenie w branzy reklamy internetowej oraz unikalne kompetencje

w zakresie komercyjnego wykorzystania produktow i ustug dostarczanych przez Spétke.

Audience Network s.r.o. zostata powotana w celu rozwoju miedzynarodowej dziatalnosci
Audience Network Sp. z o0.0. prowadzonej w szczegodlnosci na rynkach czeskim oraz stowackim.
Podmiot jest wspdlnym przedsiewzieciem podjetym wraz z osobami posiadajgcymi dobrg znajomosc¢

lokalnych rynkéw, ktéra zostata potwierdzona wczesniejszg wspotpracg handlows.

Online Advertising Network Sp. z 0.0. zostata powotana w celu zakupu zorganizowanej czesci
przedsiebiorstwa OAN Sp. z 0.0. stosownie do umowy przedwstepnej z dnia 7 sierpnia 2017 roku.
Podmiot rozpoczat dziatalnos¢ po podpisaniu umowy przyrzeczonej w dniu 15 wrzesnia 2017 roku oraz

aktualnie znajduje sie na etapie integracji na poziomie operacyjnym z grupg kapitatowa.

OnAudience Ltd zostata powotana w celu rozwoju miedzynarodowej dziatalnosci Spotki
w zakresie komercjalizacji platformy zarzgdzania danymi nowej generacji. Podmiot funkcjonujagcy na
mocy prawa brytyjskiego pozwala na odpowiednie kreowanie marki na poszczegdlnych rynkach oraz

tym samym pozytywnie wplywa na wspotprace z zagranicznymi kontrahentami.
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Istotne dokonania i wydarzenia w trakcie 2017 roku

W pierwszej potowie 2017 roku Spétka analizowata mozliwos¢ akwizycji podmiotu powigzanego
Imagine the Future. Po przeprowadzeniu due diligence Spdtka zdecydowata o odstgpieniu od

przedmiotowej transakcji i nie przewiduje przystgpienia do niej w przysztosci.

W sierpniu 2017 roku Spdtka zawarta z OAN Sp. z 0.0. umowe przedwstepng nabycia
zorganizowanej czesci przedsiebiorstwa obejmujgcego w szczegdlnosci marke, domeny internetowe,
kluczowych pracownikéw oraz istotne umowy handlowe. Finalizacja transakcji nastgpita 15 wrzesnia
2017 roku po spetnieniu przewidzianych warunkow zawieszajgcych, w tym zakoriczeniu due diligence.
Cena zakupu wynosita 2,3 min zt i zostata zaptacona w transzach do konca pierwszego kwartatu 2018
roku. W celu realizacji transakcji powotany zostat nowy podmiot zalezny w ramach Grupy — Online

Advertising Network.

Roéwniez w sierpniu 2017 roku Spdtka zawarta z PHD Media Direction Sp. z 0.0. umowe
o wspdtpracy w zakresie wykorzystania technologii Big Data w reklamie internetowej. Umowa zostata
zawarta na czas nieokreslony, umozliwia wspotprace w wymiarze miedzynarodowym oraz miata istotne

znaczenie dla wynikoéw finansowych spoftki zaleznej Audience Network.

W grudniu 2017 roku Spotka przeprowadzita skup akcji wlasnych w ramach ktorego
zaakceptowata oferty sprzedazy 299 400 akcji wlasnych (o wartosci nominalnej 0,10 PLN akcja),
o fgcznej wartosci 18.000.000 PLN , czyli po $redniej cenie 60,12 PLN. Zgodnie z uchwatg
Nadzwyczajnego Walnego Zgromadzenia z dnia 27 listopada 2017 roku nabyte akcje mogg zostac
wykorzystane w celu dalszej odsprzedazy, umorzenia lub zaoferowania do nabycia przez pracownikow
lub inne osoby zatrudnione w Spéice i zostaty nabyte z uwagi na strategiczne opcje rozwazane przez

Spoétke (w tym przede wszystkim akwizycje).

W trakcie catego 2017 roku Spétka znaczaco rozbudowata skale dziatalnosci w obszarze
pozyskania i dystrybucji danych. Spotka zakonczyta technologiczne integracje z nowymi kontrahentami
i doprowadzita do istotnego wzrostu skali dziatalnosci tej linii biznesowej. W konsekwencji powyzszych
dziatan w IV kwartale 2017 roku Spoétka uruchomita program OnAudience.com Data Alliance, ktéry ma
na celu rozbudowe sieci pozyskiwania oraz dystrybucji danych. Wsréd kluczowych zatozen programu
jest zaciesnienie wspotpracy z lokalnymi partnerami oraz migdzynarodowymi klientami. Obszar

sprzedazy danych pozostaje najbardziej perspektywicznym kierunkiem rozwoju dla Grupy.

Grupa przeprowadzita analizy prawne dotyczgce zgodnosci z rozporzadzeniem RODO oraz
wdrozyta stosowne procedury, ktére majg na celu zapewnienie petnej zgodnosci z nowymi przepisami.
Ich wprowadzenie nie powinno mie¢ istotnego wptywu na obecny model biznesowy, ktéry bazuje na

wykorzystaniu danych anonimowych.
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Analiza ryzyka

Ryzyko zwigzane z innowacyjnoscia ustug

Grupa inwestuje w innowacyjne produkty o wysokiej ztozonosci technologicznej. Wigze sie to
z ryzykiem wystgpienia nieoczekiwanych probleméw natury technicznej, ktére mogg powodowac

przekroczenie harmonogramu realizacji projektow.

Grupa dywersyfikuje dziatalnos$¢ operacyjng w celu ograniczenia przedmiotowego ryzyka.
Ryzyko zwigzane ze zmiennoscia rynkéw

Dziatalnos¢ Grupy jest zwigzana z dynamicznym rynkiem reklamy internetowej. Wigze sie to
z ryzykiem wystgpienia nieoczekiwanych zmian modeli biznesowych kontrahentéw, ktére mogg miec

istotny wptyw na sposob wykorzystywania oferowanych produktow i ustug.
Grupa analizuje trendy panujgce na rynkach w celu doskonalenia oferowanych produktow.
Grupa poszukuje tez nowych nisz na rynkach, ktére cechujg sie duzym potencjatem wzrostu.

Ryzyko zwigzane ze zmiang przepiséw prawa

Dziatalnos¢ Grupy zwigzana jest z ustugami swiadczonymi drogg elektroniczng. Wigze sie to
z ryzykiem wystgpienia nieoczekiwanych zmian w przepisach obowigzujgcego prawa, ktére mogg miec

istotny wptyw na oferowane rozwigzania technologiczne oraz warunki ich sprzedazy.

Grupa analizuje prace ustawodawcy w celu adaptowania oferowanych produktéw do zmian
w przepisach obowigzujgcego prawa. Grupa podejmuje dziatania kreujace dobre praktyki, ale nie ma

wplywu na regulacje na poziomie ustawodawczym.
Ryzyko zwigzane z awarig systemoéw informatycznych

Dziatalnos¢ Grupy zwigzana jest z funkcjonowaniem systeméw informatycznych. Wigze sie to
z ryzykiem wystgpienia awarii lub innych okolicznosci powodujgcych ograniczenia w dostepie do

infrastruktury technologicznej, ktora jest niezbedna do $wiadczenia ustug drogg elektroniczna.

Grupa korzysta z infrastruktury technologicznej o poziomie niezawodnosci adekwatnym do
oczekiwan kontrahentow i wymagan ustawodawcy. Grupa nie ma wplywu na dziatanie sity wyzszej,

ktéra moze spowodowac przerwy w dostepnie do produktéw i ustug.
Ryzyko wahan kursu walutowego

Grupa prowadzi sprzedaz swoich ustug przede wszystkim w walutach obcych, natomiast

wiekszos¢ kosztow operacyjnych ponoszona jest w ziotych.

Aprecjacja ztotego wzgledem kursu innych walut moze wiec wplyngé negatywnie na wysokosc¢

marzy i w konsekwencji na wyniki finansowe Grupy.
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Grupa rozwaza rozpoczecie stosowania dodatkowych zabezpieczen przed ryzykiem kursowym,

np. poprzez wykorzystywanie prostych instrumentéw pochodnych typu forward.
Ryzyko niestabilnego otoczenia podatkowego

Dziatalnos¢ Grupy jest uzalezniona od obowigzujgcego w Polsce systemu podatkowego.
Niestabilnos¢ regulacji podatkowych oraz podlegajgce ciggtej zmianie interpretacje przepiséw mogg

negatywnie wptyna¢ na wyniki Grupy w postaci rosngcych obcigzen podatkowych.

Grupa monitoruje i analizuje wszelkie istotne zmiany w otoczeniu podatkowym, majgce wptyw

na dziatalno$¢ Grupy.
Ryzyko zwigzane z nowymi regulacjami, w tym rozporzadzeniem RODO oraz dyrektywa e-Privacy

Od 25 maja 2018 r. Grupa bedzie podlega¢ obowigzkom wynikajgcym z Rozporzgdzenia
Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) 2016/679 z dnia 27 kwietnia 2016 r. (,RODQO”). Za naruszenie
przepisow RODO groza administracyjne kary pieniezne osiggajgce poziom do 20 min euro lub do 4%
rocznego obrotu (zastosowanie ma kwota wyzsza). Dodatkowo w instytucjach unijnych trwajg prace
nad projektem rozporzadzenia w sprawie prywatnosci i tgcznosci elektronicznej (rozporzgdzenie
ePrivacy) — tj. rozporzadzenia, ktére uzupenia i uszczegdtowia RODO. Celem rozporzgdzenia ePrivacy
jest m.in. ochrona uzytkownika sieci przed jego ,Sledzeniem” przez dostawcoéw ustug oraz

reklamodawcéw internetowych.

Grupa przetwarza dane osobowe w bardzo ograniczonym zakresie. Podstawowa dziatalnos¢
Spotki jest zwigzana z pozyskiwaniem, analizowaniem i przetwarzaniem danych o zachowaniach
uzytkownikow Internetu, ktére z uwagi na poddanie procesowi anonimizacji nie stanowig danych
osobowych. Niemniej, Spétka na biezgco wdraza stosowne procedury w celu odpowiedniego i legalnego
przetwarzania danych osobowych, w tym Spdtka dokiada nalezytej starannosci, aby dostosowac

wewnetrzne rozwigzania do nowych przepisow rozporzadzen RODO oraz ePrivacy.
Ryzyko zwigzane z niesciggalnoscia naleznosci od odbiorcow

Najczesciej stosowane terminy pfatnosci to 60 dni, jednak z uwagi na czasochfonny proces
rozliczenia ustug wykonywanych dla sieci afiliacyjnych, termin ptatnosci faktur dla tych kontrahentow
moze przekroczy¢ 180 dni. Wydtuzajgce sie terminy sptat naleznosci lub ich catkowite niesptacanie
mogg powodowac wiec pogorszenie sie wynikow finansowych Grupy oraz mogg negatywnie

oddziatywa¢ na jej ptynnos¢ finansowa.

Grupa, aby minimalizowa¢ to ryzyko regularnie poddaje analizie swoje naleznosci
i w przypadku, gdy wysokos¢ niesptacanych w terminie naleznosci osiggnie znaczacg kwote Grupa
podejmuje aktywne dziatania w celu ich odzyskania, np. poprzez wypracowanie z danym kontrahentem

obustronnego porozumienia dotyczgcego ustalenia warunkdéw i termindw spfaty naleznosci handlowych.

W IV kwartale 2017 roku wykryto przeterminowane naleznosci w segmencie Performance
marketingu. W celu odzyskania naleznych $rodkow, Spotka podjeta stosowne negocjacje
z kontrahentem, w efekcie ktérych podpisano porozumienie dotyczgce sptaty naleznosci handlowych,

ptatnych w transzach, na kwote okoto 7,1 min EUR. Spétka na biezgco kontroluje uzyskiwane wptywy
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z tytutu realizacji wspomnianego porozumienia, ktére na date 30 kwietnia 2018 roku wyniosty 4 min
EUR. Szczegotowe informacje dotyczace wptat z tytutu przeterminowanych naleznosci znajdujg sie

w jednostkowym i skonsolidowanym sprawozdaniu finansowym.
Ryzyko zwigzane z utratg kontrahentéw

Ze wzgledu na roznorodng oferte ustug Grupa posiada znaczng liczbe odbiorcéw produktow
i ustug. Niemniej jednak w roku 2017 przychody od dwoch kontrahentdow przekroczyly poziom 10%

sprzedazy skonsolidowanej Grupy.

Utrata ktoregos z kluczowych odbiorcow moze wiec negatywnie wptyng¢ na dziatalnos¢ Grupy
oraz na osiggane przez nig wyniki finansowe. W celu ograniczenia tego ryzyka Grupa dba o biezacy
kontakt z przedstawicielami danego odbiorcy i zapewnianie wysokiej jakosci swoich ustug, jak réwniez
prowadzi aktywne dziatania zmierzajgce do poszerzenia grona klientéw i zmniejszenie koncentraciji

przychodow Grupy.
Ryzyko zwigzane z umowag licencyjng ze spo6tka powiazana IlIT

Spoétka zawarta umowe licencyjng ze spotkg powigzang — IlIT Sp. z 0.0. Sp. k. (,IIT”) — na
udostepnianie Spotce autorskiej platformy umozliwiajacej prowadzenie aukcji na zakup reklam w czasie
rzeczywistym, z wykorzystaniem technologii Real-Time Bidding, wraz ze $wiadczeniem ustug wsparcia
i rozwoju tej platformy. Platforma ta jest fundamentem dziatalnosci operacyjnej Spotki i jej sprawne
funkcjonowanie odpowiada za wiekszos¢ uzyskiwanych przychodéw z segmentu Performance
marketingu. Spotka jest jedynym klientem IIIT w zakresie korzystania z tej platformy. Umowa z IIIT
zostata zawarta na czas nieoznaczony. Kazda ze stron jest uprawniona do rozwigzania umowy

z zachowaniem 6-miesiecznego okresu wypowiedzenia.

Istnieje ryzyko, iz IlIT zaprzestanie Swiadczenia ustug udostepniania i wsparcia platformy oraz
wypowie umowe licencyjng. Dziatalnie takie moze mie¢ powazne konsekwencje dla Spétki i wptynaé na

jej zdolnos¢ do realizacji zlecen, co moze sie negatywnie odbi¢ na wynikach finansowych.
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Niestosowane zasady tadu korporacyjnego

Spétka w dniu 31 maja 2017 roku opublikowata raport biezacy, w ktérym wskazata, ze aktualnie
niestosowana jest jedynie zasada numer 16 Dobrych Praktyk Spotek Notowanych na NewConnect, {j.
Spétka nie publikuje raportéw miesiecznych. W ocenie Zarzadu publikowane raporty biezace i okresowe

stanowig wyczerpujgce zrédio informacii.

Inne informacje

Jezeli nie wskazano inaczej, informacje prezentowane w raporcie rocznym, w tym dane
o Grupie, organach i akcjonariuszach przedstawiajg stan na dzien publikacji.

Informacje na temat wynagrodzen wszystkich cztonkéw Zarzadu i Rady Nadzorczej znajdujg
sie w nocie numer 28 jednostkowego sprawozdania finansowego.

Informacje na temat wynagrodzenia Autoryzowanego Doradcy znajduje sie w nocie numer 32
jednostkowego sprawozdania finansowego.

Spétka od dnia 1 kwietnia 2017 roku posiada oddziat w Biatymstoku.

Spoétka nie posiada pozycji pozabilansowych.
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Oswiadczenia

Zarzad Spotki dominujgcej oswiadcza, ze wedle swojej najlepszej wiedzy, roczne
sprawozdanie finansowe i dane poréwnywalne sporzadzone zostaty zgodnie z obowigzujgcymi Grupe
zasadami rachunkowo$ci oraz ze odzwierciedlajg w sposéb prawdziwy, rzetelny i jasny sytuacje
majatkowsa i finansowg Grupy oraz jej wynik finansowy. Zarzad Spétki dominujacej oswiadcza takze, ze
sprawozdanie z dziatalnosci emitenta zawiera prawdziwy obraz rozwoju i osiggnie¢ oraz sytuacji

emitenta, w tym opis podstawowych zagrozen i ryzyk.

Roczne jednostkowe oraz skonsolidowane sprawozdanie finansowe zostato przygotowane
przy zastosowaniu zasad rachunkowosci, zgodnie z Miedzynarodowymi Standardami Rachunkowosci,
Miedzynarodowymi Standardami Sprawozdawczosci Finansowej oraz zwigzanymi z nimi
interpretacjami ogtoszonymi w formie rozporzgdzen Komisji Europejskiej oraz w zakresie wymaganym
przez dokument ,Informacje biezace i okresowe przekazywane w alternatywnym systemie obrotu na
rynku NewConnect”, stanowigcym zatgcznik nr 3 do Regulaminu ASO. Sprawozdania obejmujg okres

od 1 stycznia do 31 grudnia 2017 roku i okres poréwnywalny od 1 stycznia do 31 grudnia 2016 roku.

Zarzad Spotki dominujacej oswiadcza, ze firma audytorska, dokonujgca badania rocznego
sprawozdania finansowego zostata wybrana zgodnie z przepisami prawa oraz ze firma ta i biegli
rewidenci, przeprowadzajgcy to badanie, spetniali warunki do wyrazenia bezstronnej i niezaleznej opinii
0 badanym rocznym sprawozdaniu finansowym, zgodnie z obowigzujgcymi przepisami i standardami

zawodowymi.

Zgodnie z przyjetymi przez Zarzad Spoétki dominujacej zasadami fadu korporacyjnego, firma
audytorska zostata wybrana przez Rade Nadzorczg Spotki dominujgcej uchwatg z dnia 20 grudnia 2017
roku w sprawie wyboru firmy audytorskiej. Rada Nadzorcza dokonata powyzszego wyboru, majgc na
uwadze zagwarantowanie petnej niezalezno$ci i obiektywizmu samego wyboru, jak i realizacji zadan

przez biegtego rewidenta dziatajgcego w imieniu firmy audytorskiej.
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Zarzad

Piotr Prajsnar Prezes Zarzadu

Rada Nadzorcza

Robert Rafat Przewodniczgcy Rady Nadzorczej
Aleksandra Szweryn-Prajsnar Czlonek Rady Nadzorczej
tukasz Krasnopolski Czlonek Rady Nadzorczej
Kamil Bargiel Czionek Rady Nadzorczej
Przemystaw Schmidt Czionek Rady Nadzorczej

W dniu 30 stycznia 2017 roku Pani Monika Komosa ztozyta rezygnacje z petnienia funkcji

Czionka Rady Nadzorczej Spotki.

Pan Przemystaw Schmidt zostat powotany do sktadu Rady Nadzorczej na podstawie uchwaty

Nadzwyczajnego Walnego Zgromadzenia z dnia 12 czerwca 2017 roku.

W dniu 27 listopada 2017 roku Nadzwyczajne Walne Zgromadzenie odwofato Pana Rafata

Gajowego ze sktadu Rady Nadzorcze;j.

Pan Kamil Sebastian Bargiel zostat powotany do sktadu Rady Nadzorczej na podstawie

uchwaty Nadzwyczajnego Walnego Zgromadzenia z dnia 27 listopada 2017 roku.

Akcjonariusze

Piotr Prajsnar 1.277.000 akgiji 27,76%
QVP Investments Ltd 1.267.666 akc;ji 27,56%
PERPETUM 10 FIZAN 600.000 akciji 13,04%
Akcje wiasne Cloud Technologies S.A. 299.400 akciji 6,51%
Akcjonariusze posiadajacy do 5% akcji 1.155.934 akcji 25,13%
Razem 4.600.000 akcji 100,00%

Piotr Prajsnar dziatajagc w porozumieniu z Aleksandrg Szweryn-Prajsnar posiada fgcznie

1.317.000 akcji, ktore stanowig 28,63% kapitatu zakladowego.
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Dane rejestrowe

Adres rejestrowy Cloud Technologies S.A.
ul. Zeromskiego 7
05-075 Warszawa

Akta rejestrowe Sad Rejonowy dla m.st. Warszawy w Warszawie
XIlIl Wydziat Gospodarczy Krajowego Rejestru Sagdowego
ul. Czerniakowska 100
00-454 Warszawa

Kapitat zaktadowy 460.000,00 zi
KRS 0000405842
NIP 9522106251
REGON 142886479

Dane kontaktowe

Adres korespondencyjny Cloud Technologies S.A.
ul. Herberta 2
00-412 Warszawa

Witryna internetowa www.cloudtechnologies.pl
E-mail biuro@cloudtechnologies.pl
Telefon +48 225353050

FAX +48 225353070
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