Warszawa, dnia 10 lipca 2020 r.

SPRAWOZDANIE
z dziatalnos$ci Grupy Kapitatowej Suntech S.A.
za okres od 1 stycznia 2019 roku do 31 grudnia 2019 roku

W sktad Grupy Kapitatowej Suntech S.A. wchodzg:
1. Suntech S.A.

2. BillNet S.A.

3. Suntech Technologies Inc.

4. Suntech Pte. Ltd.

Informacje ogdlne o spotkach Grupy Kapitalowej

Spoétka Suntech S.A.

Spétka Dominujgca Suntech S.A. zostala zarejestrowana w Krajowym Rejestrze Przedsiebiorcow
prowadzonym przez Sad Rejonowy dla m.st. Warszawy w Warszawie, XIII Wydziat Gospodarczy
Krajowego Rejestru Sgdowego pod numerem 0000303450 w dniu 14 kwietnia 2008 roku , nr NIP
113-01-16-894.

Zakres podmiotowy dziatalnosci Sp6tki Dominujacej zawiera w szczegélnoSci:

1. dzialalnos$¢ zwigzang z oprogramowaniem

dziatalno$¢ zwigzana z doradztwem w zakresie informatyki

dziatalno$¢ zwigzang z zarzadzaniem urzadzeniami informatycznymi

pozostalg dziatalno$¢ ustugowa w zakresie technologii informatycznych i komputerowych
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dziatalno$¢ portali internetowych.

Spoétke Suntech S.A. reprezentuje Zarzad w skladzie:
1. Piotr Saczuk - Prezes Zarzadu

2. Wojciech Franczak - Wiceprezes Zarzadu

oraz Rada Nadzorcza w skladzie:

Zbigniew Karpinski - Przewodniczacy Rady Nadzorczej
Waldemar Sielski -  Wiceprzewodniczacy Rady Nadzorczej
Juliusz Madej - Cztonek Rady Nadzorczej

Piotr Janaszek-Seydlitz - Cztonek Rady Nadzorczej

Tomasz Widomski - Cztonek Rady Nadzorczej

Mariusz Kubaczynski - Cztonek Rady Nadzorczej



Suntech S.A. jest producentem i dostawcg systemow informatycznych wspomagania dziatalno$ci
biznesowej i operacyjnej (BSS/0SS). Klientami Spotki sa firmy telekomunikacyjne, operatorzy
infrastruktury gazowej i energetycznej, transport, sektor publiczny i e-commerce.

Produkty wlasne SpéiKi - systemy informatyczne pod marke SunVizion

e Network Inventory - zarzadzanie zasobami sieci telekomunikacyjnych

e Billing/CRM/Workflow - Billing, CRM i procesy operatora telekomunikacyjnego

e Network Rollout Management - zarzgdzanie procesem budowy sieci

e Network Performance Monitoring - monitoring jako$ci dziatania sieci telekomunikacyjnej
e Business Process Management - zarzadzanie procesami dowolnych organizacji

e Network Configuration Management - zarzadzanie konfiguracjg sieci telekomunikacyjnej

e Service Provisioning - system automatycznego udostepniania ustug w sieci

Spotka BillNet S.A.

Suntech S.A. posiada 100 % akcji BillNet S.A., ktéra Swiadczy ustugi IT dla klientéw z rynku
polskiego. BillNet S.A. z siedzibg w Warszawie, 02-595, ul Putawska 107, wpisana jest do Rejestru
Przedsiebiorcw prowadzonego przez Sad Rejonowy dla m. st. Warszawy, XIII Wydziat
Gospodarczy Krajowego Rejestru Sagdowego pod numerem KRS 000064687, nr NIP 113-22-51-
716. Z dniem 26 czerwca 2020 roku BillNet S.A. przeksztatcita sie w BillNet Sp. z 0.0. wpisang do
rejestru przedsiebiorcow pod numerem KRS 0000847676.

Spotka Suntech Technologies Inc.

Suntech S.A. posiada 100% udziatu w kapitale Sp6tki Suntech Technologies Inc. z siedzibg w
USA, Floryda. W 2019 roku Spoétka utrzymywata minimalny poziom kosztéw operacyjnych, a
dziatalno$¢ handlowa na rynku amerykanskim byta prowadzona bezposrednio przez Spoétke

Dominujaca i partneréw handlowych.

Spétka Suntech Pte. Ltd.
Suntech S.A. posiada 100% udziatu w kapitale Sp6tki Suntech Pte. Ltd. z siedziba w Singapurze.

Powotana w 2018 roku w celu realizacji projektow wdrozeniowych i wsparcia ekspansji w Azji.

Charakterystyka struktury aktywo6w i pasywow skonsolidowanego bilansu w tym z punktu

widzenia ptynnosci grupy kapitalowej emitenta.

Rok 2019 Grupa Kapitalowa Suntech S.A. zakoniczyta przychodem ze sprzedazy
skonsolidowanym 15.333.050,95 PLN w poréwnaniu do 11.350.932,94 w 2018 i zyskiem
skonsolidowanym brutto 2.040.244,74 PLN w poréwnaniu do 522.220,15 PLN w 2018.



zobowigzania/ Aktywa ogotem

Wskazniki 2019 | 2018
Akt brot Zobowi '
plynnosci biezacej (current ratio) , ywao ITO owe / ) 9 owlazania 6,22 2,58
kréotkoterminowe (biezace)
tynnos$ci gotéwkowej (cash ratio) Inwestycje krotkoterminowe 2,51 0,04
P & ) /Zobowigzania krotkoterminowe (biezgce) | ’
rentowno$ci kapitatu wlasnego (ROE) |Zysk netto x 100% / Kapitat wiasny 50,03 | 26,84
rentowno$ci aktywéw (ROA) Zysk netto x 100% / Aktywa ogo6tem 23,39 5,58
kryci jatku trwatego kapitat
poxTyc1a majatiti trwalego kapiiaieim | wapitat whasny x 100% / Aktywa trwate | 964,32 | 329,88
wiasnym
Zobowi ia + R
ogolnego zadtuzenia (DR) obowlgzamia + Rezerwy na 0,18 1,89

Wazniejsze okolicznosci lub zdarzenia majace znaczacy wptyw na dziatalno$¢ oraz wyniki

finansowe Grupy Kapitalowej Suntech S.A. w roku obrotowym, lub ktérych wplyw jest

mozliwy w nastepnych latach.

e Budowa rozpoznawalnosci marki SunVizion na rynkach $wiatowych i sprzedaz produktow

oraz ustug wtasnych

e Wprowadzanie nowych produktéw i wyjscie na rynki wertykalne poza telekomunikacja

(energia, gaz, transport, sektor publiczny, etc.).

e Rozwdj programu partnerskiego i pozyskanie nowych partneréw biznesowych

e Uczestnictwo w miedzynarodowych targach, wystawach i konferencjach bezposrednio i przy

wspotpracy z partnerami.

e Realizacja umoéw eksportowych na wdrozenie systeméw OSS/BSS dla klientéw na rynkach

europejskich, azjatyckich i bliskowschodnich.

e Podpisanie umowy na wdrozenie systemu Network Inventory u operatora

telekomunikacyjnego w Azji.




Charakterystyka polityki w zakresie Kkierunkéw rozwoju Grupy Kapitalowej

Suntech S.A.

Produkcja i innowacyjnos¢

Dla rozwoju Grupy Kapitalowej Suntech kluczowe jest utrzymanie konkurencyjnosci
oferowanych rozwigzan, co wymusza ich staty rozwdj. W styczniu 2019 roku Spétka Dominujaca
zakonczyta realizacje projektu ,Smart Service Designer-innowacyjny system informatyczny do
projektowania i zestawiania ustug telekomunikacyjnych w oparciu o algorytmy dynamicznej
analizy katalogu ustug”. W wyniku realizacji projektu opracowany zostat innowacyjny w skali
Swiatowej system, ktory zwieksza efektywnos$¢ realizacji procesow sprzedazy u operatora
telekomunikacyjnego, obniza jej koszty i eliminuje problemy obecne w systemach opartych na
tradycyjnym procesie. Projekt realizowany byt od lipca 2016 roku w ramach Programu
Operacyjnego Inteligentny Rozwéj 2014-2020, o$ priorytetowa: Wsparcie prowadzenia prac B+R
przez przedsiebiorstwa.

W roku 2019 Spétka Dominujgca kontynuowata prace rozwojowe w dwdch kierunkach,
pierwszym byt rozwoj istniejacych produktéw wg przyjetych tzw. RoadMap, czyli strategii
rozwoju opracowanych na bazie specjalistycznej wiedzy na temat ksztaltowania sie
dtugofalowych trendéw i potrzeb rynku, drugim - opracowanie nowych produktéw i wtaczenie
ich do ogdlnofirmowej $ciezki rozwoju. Spotka Dominujgca ogranicza wydatki inwestycyjne ze
srodkéw wiasnych, uzupeiniajac je srodkami z rzgdowych i unijnych programéw badawczo-
rozwojowych.

W 2019 roku kontynuowano wdrazanie innowacji zaréwno produktowych jak i
procesowych. Ich celem byla poprawa rentownosci dziatania Spotki poprzez zwiekszenie
szybko$ci i powtarzalno$ci wdrazania produktéw oraz sprawniejszy transfer know-how do
partnerdéw i klientow.

Spétka Dominujaca opracowata dwie nowe wersje systemu SunVizion Network Inventory,

wprowadzajac szereg nowosci technologicznych i funkcjonalnych.

Sprzedaz i dzialania operacyjne

W wyniku systematycznej realizacji strategii sukcesywnie poprawiaja sie perspektywy
sprzedazowe Spo6tki Dominujacej. Sie¢ partneréw dziata w Europie, Azji, Ameryce Péocnej i
Potudniowej oraz na Bliskim Wschodzie.

Spotka Dominujaca zgodnie z planem zrealizowata projekt ,Rozwdj dziatalnosci
eksportowej firmy Suntech S.A. poprzez internacjonalizacje marki SunVizion”. Celem projektu
byta budowa swiadomos$ci marki SunVizion na rynkach miedzynarodowych, zdobycie nowych

klientdéw na tych rynkach i wzrost sprzedazy. Projekt byt wspoétfinansowany z S$rodkéw



Europejskiego Funduszu Rozwoju Regionalnego w ramach poddziatania 3.3.3: Wsparcie MSP w
promocji marek produktowych - GO TO BRAND Programu Operacyjnego Inteligentny Rozwo;.
Cele projektu zostaty zrealizowane, projekt zostat ukoniczony i rozliczony z jednostka finansujaca.

W 2019 roku Spotka Dominujaca osiggneta przychod ze sprzedazy o 35 % wyzszy niz w
roku 2018. Udziat przychodu ze sprzedazy na rynkach zagranicznych wzrést kolejny rok z rzedu

i przekroczyt 90% przychodu ze sprzedazy ogotem.

Plany i prognozy na rok 2020

Wydarzeniem o nietypowym charakterze byt rozwo6j pandemii. Z uwagi na fakt, ze Sp6tka
Dominujaca dziata na terenie Azji, Sledzac zmiany w sytuacji epidemiologicznej i ekonomicznej w
tamtym regionie mogta wcze$niej przygotowac sie na rozwéj wypadkéw w Polsce. Dzieki temu
Spétka sprawnie wdrozyta zdalny model pracy, co sprawito, Ze zastosowanie sie do wytycznych
rzagdowych w zakresie przepisOw sanitarnych nie miato wptywu na wynik finansowy GK Suntech
w [ potowie 2020.

W 2020 roku Spétka Dominujgca planuje kontynuacje dziatan promocyjnych oraz
wsparcie partneréw na rynkach Azji, Bliskiego Wschodu, Europy oraz obu Ameryk. Konieczne
byto dostosowanie planu dziatan promocyjnych do sytuacji spowodowanej ograniczeniami w
podrdézach i odwotaniem prawie wszystkich znaczacych imprez wystawienniczo-targowych.

W 2020 roku Spé6tka Dominujgca spodziewa sie utrzymania iloSci podpisywanych uméw.
W dalszym ciggu bedzie budowany globalny kanat partnerski. W nastepstwie wzrastajgcej ilosci
klientéw Spétka Dominujaca przewiduje rozbudowe zespotu produkcyjnego i wdrozeniowego do
realizacji rozwoju produktéw oraz podpisanych uméw. W 2020 roku GK Suntech powinna
zwiekszy¢ przychody przynajmniej o 10% w stosunku do roku 2019, a takze wypracowac¢ wzrost

zysku brutto.

Ryzyka

Ryzyko zwigzane ze skutkami pandemii

Wprawdzie branza telekomunikacyjna jest jedna z najmniej dotknietych skutkami pandemii ale
nie do konica mozliwe do przewidzenia sa skutki pandemii dla poszczegdlnych klientéw. Ryzyko
pandemii wplywa zaréwno na procesy decyzyjne jak i mozliwo$¢ realizacji kontraktéw w okresie

ograniczonego lub catkowicie niemozliwego podrézowania.

Ryzyko zwiazane z dzialalnoscig eksportowa

Dziatalno$¢ zwigzana z eksportem produktéw jest obarczona ryzykiem zwigzanym ze specyfika
rynkéw zagranicznych, w tym Kkonkurencjg zaréwno ze strony globalnych graczy jak i
regionalnych dostawcow. Ryzyka moga wystapi¢ zaré6wno na etapie sprzedazy, powodujac

podwyzszenie jej kosztéw, jak i na etapach wdrozenia i utrzymania. Wystepuje rowniez ryzyko



zwigzane z windykacja zalegtych ptatno$ci. Spétka Dominujgca stara sie minimalizowac te ryzyka
poprzez sprzedaz produktéw w sieci partnerskiej oraz przekazywanie wiedzy i kompetencji do
partnerow i klientéw, co obniza zapotrzebowanie na specjalistyczne wsparcie ze strony Spétki
Dominujacej i umozliwia koncentracje na kluczowych elementach strategii. Ryzyko zwigzane z
platnosciami Spo6tka Dominujaca minimalizuje poprzez zapisy kontraktowe i odpowiednie

harmonogramy ptatno$ci.

Ryzyko kursowe
Z uwagi na fakt, ze Sp6tka Dominujgca otrzymuje wiekszo$¢ ptatnosci w walutach innych krajow
niz Polska zmiany kursowe majg znaczacy wptyw na przychody jakie Sp6tka Dominujaca uzyskuje

z realizacji kontraktéw.

Ryzyko zwigzane z dzialalnoscia firm konkurencyjnych

Dzialajac na rynkach w Polsce i poza jej granicami, Spétka Dominujgca konkuruje z globalnymi a
takze lokalnymi i regionalnymi firmami. Konkurencja jest skoncentrowana, za§ mozliwosci
pojawienia sie nowych graczy w krétkiej perspektywie sg ograniczone. W efekcie konsolidacji
rynku przez ostatnie lata, na rynku zmniejszyta sie liczba graczy w segmencie gtéwnej

dziatalno$ci Spétki Dominujgcej.

Ryzyko zwigzane z utratg ptynnosci finansowej

W zwigzku z koniecznos$cia utrzymywania statego rozwoju produktéw, realizacji
wielomiesiecznych uméw oraz naktadéw na budowe miedzynarodowego kanatu dystrybucji
Spétka Dominujgca ponosi state koszty, ktore sg finansowane z biezacych przychodow.
Sezonowos$¢ sprzedazy, opdZnienia w realizacji uméw, problemy z windykacja naleznosci,
obnizenie wartos$ci sprzedazy mogg stwarza¢ ryzyko utraty ptynnosci finansowej. W celu
minimalizowaniu ryzyka Spétka Dominujgca buduje szerszg baze klientéw w tym korzystajacych
z umoéw dtugoterminowych zapewniajgcych state przychody. Spétka Dominujgca starannie i z
dtugofalowym wyprzedzeniem analizuje przeptywy finansowe i w okresach narazonych na

stabszy przyptyw gotéwki Spétka Dominujaca wykorzystuje finansowanie zewnetrzne.

Ryzyko zwigzane z sytuacja makroekonomiczna

Dziatalno$¢ Spoétki Dominujacej zalezy od sytuacji makroekonomicznej panujacej na rynkach
zagranicznych i w Polsce. Efektywno$¢, a w szczegdlnosSci rentownos$¢ prowadzonej przez Spotke
Dominujaca dziatalno$ci gospodarczej, zalezy miedzy innymi od tempa wzrostu gospodarczego,
poziomu inwestycji przedsiebiorstw, polityki fiskalnej i pienieznej panstwa, inflacji. Wszystkie te
czynniki wywierajg posredni wptyw na przychody i inne wyniki finansowe osiggane przez Spétke
Dominujaca. Moga takze wptywaé na realizacje zatozonych przez Spétke Dominujacy celéw

strategicznych. Nie jest mozliwym wykluczenie sytuacji utrzymania sie stabej koniunktury



gospodarczej lub dekoniunktury, jednak dziatalno$¢ na wielu rynkach geograficznych
znajdujacych sie w réznych fazach koniunkturalnych takie ryzyko znaczaco ogranicza. Spotka
Dominujgca stara sie wykorzysta¢ tendencje do obnizania kosztéw przez klientéw poprzez

przygotowanie atrakcyjnych na tle konkurencji pakietow produktowych.
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