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Wiek: 35 lat
WYKSZTALCENIE: AGH Krakow Uzupelniajace studia magisterskie na wydziale
Zarzadzania i Marketingu 2003-2005
Bielska Wyzsza Szkola Biznesu i Administracji 1991-1994
Bielsko —Biata, Licencjat Wydziatu Zarzadzania i Marketingu
Technikum Goérnicze w Jaworznie 1986-1991
DOSWIADCZENIE:
ALCHEMIA S.A.
Dyrektor Handlowy aktualnie
e Odpowiedzialny za rozwoj i sprzedaz produktow w zakresie rur stalowych
METALPLAST S.A. 04-10 2006
Dyrektor Handlowy

e Odpowiedzialny za polaczenie dwoch organizacji Metalplast S.A 1 Aluprof Sp z o.0.
(opracowanie planu potaczenia w ujeciu dziatu sprzedazy, marketingu, zakupdw i
logistyki, planowany budzet sprzedazy po polaczeniu 350 min z})

e Rozbudowa i nadzér nad spétkami zagranicznymi w ujeciu handlowym (realizacja
planéw sprzedazy)

e Wspodlautor projektu i umowy z BKS Stal B-Biatla (nowa nazwa BKS Aluprof
Bielsko-Biata)

e Nadzorowanie podlegtych jednostek w Bielsku i Opolu, tj. dzialy sprzedazy logistyki i
zakupow

FEFFECTOR S.A. 2005-2006
Dyrektor Zarzadzajacy

e Nadzorowanie jednostek biznesowych

e Negocjacje dotyczace zakupow surowcow

e Odpowiedzialny za jednostk¢ biznesowsq ,,Listwy przypodtogowe™

ELANA S.A. (Grupa Boryszew)

Vice Prezes Zarzadu, Dyrektor Dywizji Wlékien Poliestrowych 2004-2005
e Wspodlautor zmiany schematu organizacyjnego i restrukturyzacji produktowej
Elany S.A.

e Nadzorowanie produkcji i sprzedazy wiokien cietych i cigglych (1100 o0s6b
zatrudnionych w dywizji), zwigkszenie wydajnosci o 25% w produkcji wiokien
cigtych, obnizka jkw o 15% na podlegtych wydziatach

e Autor rozwoju nowych rynkow produktowych i inwestycji w nowoczesny park
maszynowy (35 min zl), teksturarki dla przemyshu motoryzacyjnego, urzadzenia do
produkcji widkien cigtych z butelek Pet

e Odpowiedzialny za utworzenie i nadzor spotek produkcyjnych na Biatorusi i Ukrainie

e Odpowiedzialny za wdrozenie ZSZ 1 rachunkowosci zarzadczej w podleglych
komorkach

e Odpowiedzialny za zakupy surowcoOw podstawowych o wartosci 400 mln zt.



ERGIS S.A. 2001-2004
Dyrektor Dywizji Folii Technicznych i Spozywezych
e Restrukturyzacja Zaktadu, zwigkszenie wydajnosci produkcji, folii technicznych i
spozywywczych 40%
e odpowiedzialny za sprzedaz i produkcje
e Zwigkszenie udzialu w rynku folii farmaceutycznych z 30% do 60%
KETY S.A. 1997-2000
Dyrektor Segmentu Wyrobow Wyciskanych (jednostka biznesowa) 1998-2000
o  Wspodltworca strategii dla GK na lata 99-01
e Restrukturyzacjia SWW, zbudowanie gtownych stuzb w segmencie, reorganizacja
dzialéw produkcyjnych, wydzielenie ze struktur firm pomocniczych
e Wybdr, negocjacje z dostawcami nowych urzadzen majacych podwoi¢ moce

produkcyjne (50 mln zt)
e Wspoéltworca koncepcji nowego zakladu produkcyjnego w KUSE (strefa
ekonomiczna)
e Prezentacja strategii dla krajowych i migdzynarodowych inwestorow (branzowi i
instytucjonalni)
Dyrektor Handlowy SWW 1997-1998

e Wzrost obrotow z 14 min zt do 22-25 mln zl miesi¢cznie, umocnienie pozycji
segmentu na rynku polskim (utrzymanie lidera sprzedazy profili aluminiowych

e Zbudowanie dzialu eksportu, potrojenie wartosci sprzedazy do 15-20 % ogotem

e Zmiana wizerunku SWW (nowa forma: pakowania, obstugi, skrocenie terminow
dostaw

e Negocjacje dotyczace dostaw aluminium, heeding aluminium na LME

e Liczne podréze stuzbowe (wschodnia i zachodnia Europa)

HYDRO ALUMINIUM CHRZANOW Sp. z o.0. 1996-1997
e Przedstawiciel handlowy, sprzedaz profili
e Pozyskanie nowych klientow

ZML KETY S.A. 1996-1996
e Przedstawiciel handlowy
VIENNA LEAS INTERNATIONA Sp zo.o. 1994-1995

e Opracowanie i sprzedaz umow leasingowych
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