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Szanowni Panstwo!

W imieniu Zarzadu ATM S.A. przedstawiam Panstwu sprawozdanie na temat dziatalnosci
Spotki w roku 2006. Prezentujemy w nim wyniki finansowe wraz z opinig biegtego rewidenta
oraz informacje o najwazniejszych wydarzeniach minionego roku.

Strategia rownolegtego rozwoju podstawowych dziedzin dziatalno$ci oraz wzrostu przez
wprowadzanie do sprzedazy innowacyjnych rozwigzan przynosi oczekiwane efekty. Rok
2006 ATM S.A. zamknetfa przychodami ze sprzedazy w wysokosci 127,8 min zt (wzrost o
6,9% w poréwnaniu z 2005 rokiem) i zyskiem netto w wysokosci 26,3 min zt (wzrost o
36,6%). Byt to bardzo dobry rok w historii firmy, a osiggniete wyniki dajg szanse i podstawe
dalszego stabilnego wzrostu wartosci firmy.

W zakresie naszej podstawowej dziatalnosci, na ktdrg sktadajg sie ustugi integracyjne, ustugi
telekomunikacyjne i ustugi dodane do telekomunikacji, w ub. r. odniesliSmy wiele sukceséw
(o ktérych na biezgco informowaliSmy), a takze obroniliSmy silng pozycje w strategicznych
dla Spétki grupach odbiorcow. Sprzedaz naszych ustug telekomunikacyjnych rosta
znakomicie w ciggu catego roku. Z naszych ustug w tym zakresie korzystajg nie tylko krajowi
klienci, lecz takze Swiatowi telekomunikacyjni potentaci rozwijajacy swojg dziatalno$é¢ w
Polsce. Utrzymujemy wiodgcg pozycje w sprzedazy rozwigzan z najwyzszej potki
technologicznej. Opisujemy te dokonania w przedstawionym raporcie.

Warto podkresli¢, ze ostatni rok uptynat pod znakiem budowania grupy kapitatowej. Startujac
od zera, na koniec roku 2006 posiadaliSmy w grupie kapitatowej 7 spotek (illogo, ATM
Mobile, mPay, rec-order, ATM Services, Cineman i KLK). InwestowaliSmy zaréwno w
ustabilizowane podmioty rynkowe o komplementarnym profilu, jak i w spo6tki na wczesnym
etapie rozwoju, opracowujgce innowacyjne produkty. Pierwszy rodzaj inwestycji ma na celu
zwiekszanie potencjalu wykonawczego i handlowego grupy, czyli przyczynia sie do
utrzymania wysokiego tempa wzrostu organicznego. Celem drugiego jest stworzenie szansy
gwattownego rozwoju przez wykreowanie nowej jakosci — zaspokojenie nowych potrzeb
klientow lub zajecie znaczacej pozycji w dynamicznie rosngcym segmencie rynku.

Najwiekszg spotkg zaleznag, bedaca dojrzatym przedsiebiorstwem, jest KLK Sp. z o.o.
Inwestycja w udziaty tej spotki wzmocnita pozycje ATM w regionie o olbrzymim potencjale
wzrostu, jakim jest Gérny Slask i uzupetnita oferte Spotki o komplementarne ustugi i
rozwigzania. KLK jest dostawcg ustug informatycznych i jednym z najdituzej dziatajgcych
integratoréw systeméw IT w Polsce. Firma specjalizuje sie w ustugach doradczych,
projektowych, wdrozeniowych i serwisowych w zakresie zaawansowanych systemoéw
zasilania, sieci teletechnicznych oraz systemoéow komputerowych. W roku 2006 KLK
zanotowata 48 min zt przychodéw ze sprzedazy i prawie 3 min zt zysku brutto. Konsolidaciji
podlegaty wyniki KLK Sp. z 0.0. osiggniete w ostatnich dwoch miesigcach roku.

Innowacyjne ustugi, nad ktérymi pracujemy wspdlnie z naszymi spétkami zaleznymi,
wzbudzity ogromne zainteresowanie. W szczegbélnosci dotyczy to systemu platnosci
mobilnych mPay, ktéry moze sta¢ sie produktem globalnym, poniewaz mozna go wdrozy¢
w kazdym kraju, w ktérym dziata telefonia GSM. Produkt jest chroniony patentami
zgtoszonymi w 57 krajach. W ciggu 2006 r. udato sie doprowadzi¢ system do pozadanego
poziomu technologicznego i przeprowadzic testy, ktére wykazaty petng gotowosc¢ systemu od
strony technicznej do wdrozenia komercyjnego. Istnieje olbrzymie zainteresowanie
systemem mPay ze strony wielu podmiotéw krajowych i zagranicznych, co daje podstawy do
ekspansiji tego systemu na catym Swiecie.



W minionym roku zbudowali$my wiasng platforme do dystrybucji tre$ci multimedialnych. W
oparciu 0 nig bedg realizowane komercyjnie ustugi wideo na zadanie. Atrakcyjne treSci
dostarcza nasza spétka zalezna Cineman (zatozona wspolnie z dystrybutorem filméw
Monolith Films). Wedtug opublikowanego na poczatku marca 2007 r. raportu niezaleznej
firmy doradczej Roland Berger Strategy Consultants i stowarzyszenia BITCOM (Niemieckie
Stowarzyszenie Informatyki, Telekomunikacji i Nowych Mediow), wérdd szesciu technologii
0 najwyzszym potencjale wzrostu zainteresowania izastosowan znalazly sie wiasnie
telewizja w sieciach IP, wtym telewizja internetowa i mobilna oraz systemy zarzgdzania
prawami do tresci cyfrowych (DRM). Prowadzimy dalsze prace nad rozwojem platformy o
kolejne funkcje — w tym przekazu telewizyjnego na zywo — oraz o mozliwos¢ docierania do
odbiorcéw korzystajgcych nie tylko z komputeréw PC, ale takze zwyktych telewizoréw i
telefonéw mobilnych.

Nasze dziatania staramy sie podporzadkowaé dtugofalowej strategii i budowaniu trwatej
wartosci przedsiebiorstwa z korzyscig dla naszych akcjonariuszy, dlatego juz dzi§ zajmujemy
przyczotki w obszarach, ktére majg realne perspektywy dynamicznego wzrostu w nieodlegtej
przysztosci. Nie zapominamy przy tym jednak o naszych korzeniach i zawsze skupiamy sie
we wszelkich przedsiewzieciach na tym, na czym znamy sie najlepiej, czyli na
zaawansowanych technologiach IT. Czesto zapraszamy przy tym do wspotpracy partneréw
wnoszacych specyficzng wiedze zwigzang z danym rynkiem, do ktdérego adresujemy nowe
elementy naszej oferty.

Nasze plany na rok 2007 koncentrujg sie na stworzeniu organizacji zdolnej do wykorzystania
potencjatu zgromadzonego w ATM S.A. i jej grupie kapitatowej. Rok 2007 bedzie rokiem
zwielokrotnionego inwestowania w te obszary dziatalnosci, ktére juz przynosza najwieksze
korzysci (np. ustugi telekomunikacyjne) i rokiem przekuwania inwestycji w innowacyjne
technologie na widoczne efekty ekonomiczne. Bedzie to takze rok konsolidacji zbudowanego
zalgzka grupy kapitatowej, ktéra z pewnoscig zostanie poszerzona o nowe podmioty. W
chwili, w ktorej przygotowywane jest niniejsze sprawozdanie, zapadly juz decyzje co do
wyjécia na rynki zagraniczne poprzez podpisanie umowy nabycia pakietu mniejszo$ciowego
w miedzynarodowym operatorze telekomunikacyjnym Linx Telecommunications B.V. Warto
przypomnieé, ze wchodzac na gietde w 2004 r. firma pozyskata jedynie ok. 6 min zt. Madrze
gospodarujgc tym kapitatem, ale przede wszystkim przeznaczajgc generowane zyski i srodki
uwalniane z uprzednio wytworzonych aktywéw na przemys$lany rozwéj, spotka urosta w
zakresie wielkosci przychoddéw o 75%, zysku brutto o 1644% (ponad 17-krotnie), a jej
warto$¢ rynkowa na koniec 2006 roku wzrosta od dnia debiutu blisko 8-krotnie. Dalszy
dynamiczny wzrost wymaga dodatkowych $rodkéw. W tym celu firma przygotowuje sie do
pozyskania znacznych funduszy z emisji akcji.

Podsumowujac osiggniecia roku 2006 nalezy podkresli¢, ze Inwestorzy docenili w 2006 r.
konsekwentng realizacje strategii. Wycena rynkowa Spotki (uwzgledniajaca kurs ostatniego
notowania w kolejnych latach) wzrosta z 68,00 zt do 173,80 zi, czyli ponad 2,5-krotnie. Mamy
solidne podstawy by wierzyé, ze kapitat pozyskany w wyniku planowanej emisji da impuls do
jeszcze szybszego wzrostu wartosci firmy i jej pozycji na rynku, co przyniesie wszystkim
naszym akcjonariuszom spodziewane korzysci.
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