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Sprawozdanie Zarzadu z dziatalnosci Spétki za okres od 25.08.2006 do 30.06.2007

SPIS TRESCI

Zasady sporzgdzania sprawozdania Zarzadu z dziatalnosci HELIO S.A.
Podstawowe informacje o spdtce

Omoédwienie podstawowych wielkosci ekonomiczno-finansowych, ujawnionych
w sprawozdaniu finansowym, w szczegdlnosci opis czynnikéw i zdarzen, w tym
o nietypowym charakterze, majacych znaczacy wplyw na dziatalnos¢ Spokki
i osiggniete przez nig zyski lub straty w roku obrotowym, a takze omodwienie
perspektyw rozwoju dziatalnosci Spétki przynajmniej w najblizszym roku obrotowym
Opis istotnych czynnikéw ryzyka i zagrozen

Informacje o podstawowych produktach, towarach lub ustugach

Informacje o rynkach zbytu i dostawcach

Informacje o zawartych umowach znaczacych dla dziatalnosci spétki

Informacja o powigzaniach organizacyjnych lub kapitatowych spétki z innymi
podmiotami oraz okreslenie jego gtéwnych inwestycji krajowych i zagranicznych
(papiery wartosciowe, instrumenty finansowe, wartosci niematerialne i prawne
oraz nieruchomosci), w tym inwestycji kapitatowych dokonanych poza jego
grupg jednostek powigzanych oraz opis metod ich finansowania

Opis transakgji z pomiotami powigzanymi, jezeli jednorazowa lub taczna wartosé
transakcji zawartych przez dany podmiot powigzany w okresie od poczatku roku
obrotowego przekracza wyrazong w ztotych rownowartos¢ kwoty 500.000 euro
Informacje o zaciggnietych kredytach, umowach pozyczek, z uwzglednieniem
termindéw ich wymagalnosci oraz o udzielonych poreczeniach i gwarancjach.
Informacje o udzielonych pozyczkach, z uwzglednieniem terminéw ich wymagalnosci,
a takze udzielonych poreczeniach i gwarancjach, ze szczegdlnym uwzglednieniem
pozyczek, poreczen i gwarangji udzielonych jednostkom powigzanym emitenta

Opis wykorzystania przez Spétke wptywow z emis;ji

Objasnienie  réznic  pomiedzy wynikami finansowymi  wykazanymi
w sprawozdaniu a wczesniej publikowanymi prognozami wynikéw

Ocena, wraz z jej uzasadnieniem, dotyczaca zarzadzania zasobami finansowymi
Ocena mozliwosci realizacji zamierzen inwestycyjnych, w tym inwestycji
kapitatowych, w porownaniu do wielkosci posiadanych  $rodkow,
z uwzglednieniem zmian w strukturze finansowania tej dziatalnosci

Ocena czynnikdw i nietypowych zdarzen majacych wptyw na wynik
z dziatalnosci za analizowany okres, z okresleniem stopnia wptywu tych
czynnikéw lub nietypowych zdarzen na osiggniety wynik

Charakterystyka zewnetrznych i wewnetrznych czynnikéw istotnych
dla rozwoju przedsiebiorstwa oraz opis perspektywy rozwoju dziatalnosci spotki
co najmniej do konca roku obrotowego nastepujgcego po roku obrotowym,
za ktory sporzadzono sprawozdanie finansowe, z uwzglednieniem strategii
rynkowej przez niego wypracowanej

Zmiany w podstawowych zasadach zarzadzania przedsiebiorstwem

Zmiany w sktadzie osob zarzadzajacych i nadzorujacych spétki w ciggu
ostatniego roku obrotowego, zasady dotyczace powotywania i odwotywania
0sOb zarzadzajacych oraz uprawnienia osdb zarzadzajacych, w szczegdlnosci
prawo do podjecia decyzji o emisji lub wykupie akcji

Wszelkie umowy zawarte miedzy emitentem a osobami zarzadzajgcymi,
przewidujgce rekompensate w przypadku ich rezygnacji lub zwolnienia
Z zajmowanego stanowiska bez waznej przyczyny lub gdy ich odwofanie
lub zwolnienie nastepuje z powodu potgczenia emitenta przez przejecie
Oswiadczenie oséb odpowiedzialnych za informacje zawarte w niniejszym
sprawozdaniu Zarzadu z dziatalnosci HELIO S.A.
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1. Zasady sporzadzania sprawozdania Zarzadu z dziatalnosci HELIO S.A.

Prezentowane sprawozdanie Zarzadu z dziatalnosci Spotki za okres od 25 sierpnia
2006 r. (dzien przeksztatcenia spotki ,PH Bona” Sp. z 0.0. w HELIO S.A.) do dnia
30 czerwca 2007 r. (dzien zakonczenia roku obrotowego) zostato sporzadzone
zgodnie z Ustawg z dnia 29 wrzesnia 1994 roku o rachunkowosci z pdzniejszymi
Zmianami.

Zgodnie ze statutem spotki rok obrotowy HELIO S.A. rozpoczyna sie w dniu
1 lipca, a konczy sie w dniu 30 czerwca. Z uwagi na fakt przeksztatcenia spoétki
w spotke akcyjng, pierwszy rok obrotowy HELIO S.A. (z wyfaczeniem okresu
dziatalnosci jej prawnego poprzednika - ,PH Bona” Sp. z 0.0.) rozpoczat sie
w dniu jej zarejestrowania, tj. w dniu 25 sierpnia 2006 r. W zwigzku
Z powyzszym dane prezentowane w niniejszym sprawozdaniu dotyczg okresu
ponad 10 miesiecy, tj. od 25 sierpnia 2006 r. do 30 czerwca 2007 r.

Walutg, w ktdrej sporzadzone jest niniejsze sprawozdanie jest PLN (polski ztoty).

Spotka nie sporzadza skonsolidowanego sprawozdania finansowego.

2. Podstawowe informacje o spoéice

Nazwa (firma): HELIO Spoétka Akcyjna
(dawniej ,,PH BONA"” Sp. z 0.0.)
Forma prawna: Spotka akcyjna
Kraj siedziby: Polska
Siedziba: Wygledy
Adres: ul. Stoteczna 26 , 05-083 Zabordéw
Telefon: 022 796 31 96
Telefaks: 022 752 09 21
Adres poczty elektronicznej: helio@helio.pl

Adres gtdwnej strony internetowej: www.helio.pl

W imieniu Spoéfki dziatajq:
- Leszek Wasowicz - Prezes Zarzadu
- Justyna Wasowicz — Wiceprezes Zarzadu

Spotka HELIO S.A. zostata zawigzana aktem notarialnym z dnia 18 lipca 2006
roku w drodze przeksztatcenia ,PH BONA” Spétka z ograniczong
odpowiedzialnoscig w HELIO Spoétka Akcyjna. W dniu 25 sierpnia 2006 roku
Spoétka zostata wpisana do Rejestru Przedsiebiorcéw prowadzonego przez Sad
Rejonowy dla m. st. Warszawy w Warszawie XIV Wydziat Gospodarczy Krajowego
Rejestru Sadowego pod numerem KRS: 0000262514.

Poprzednik prawny Spétki dziatat od 15 sierpnia 2003 roku do dnia 24 sierpnia
2006 roku jako spotka z ograniczong odpowiedzialnoscig. Nie bez znaczenia jest
jednak fakt, Zze Pan Leszek Wasowicz prowadzit dziatalno$¢ polegajaca
na konfekcjonowaniu i dystrybucji bakalii juz od roku 1992, poczatkowo w formie
spotki cywilnej, a od roku 1993 jako osoba fizyczna prowadzaca dziatalnosc
gospodarczg. W roku 2003 przedsiebiorstwo prowadzone przez Pana Leszka
Wasowicza (w rozumieniu art. 55 ' Kodeksu Cywilnego) zostato wniesione jako
aport do ,PH BONA” Sp. z o0.0. Poczatki dziatalnosci HELIO S.A. siegajq zatem
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roku 1992, w ktéorym rozpoczeta dziatalnos¢ spétka cywilna BONA. Obecnie
przedmiotem dziatalnosci HELIO S.A. jest import i konfekcjonowanie bakalii,
produkcja wyrobéw z maku oraz dystrybucja wyrobdw. Cata sprzedaz spotki
skierowana jest do krajowego rynku hurtowego i detalicznego. Spétka corocznie
wprowadza na rynek kilka nowych produktdw w zakresie bakalii.

Siedziba Spétki miesci sie w Wygledach przy ul. Stotecznej 26, tu réwniez
znajduje sie zakfad produkcyjny. Drugi zaktad miesci sie w Feliksowie przy
ul. Stotecznej 121. Obie lokalizacje znajdujg sie na szlaku komunikacyjnym
Warszawa - Sochaczew w odlegtosci 20 kilometréw od centrum stolicy i okoto
10 kilometréw od drogi tranzytowej Warszawa Poznan.

Kapitat zaktadowy Spétki wynosi 2.500.000 PLN i dzieli sie na 5.000.000 akcji
zwyktych na okaziciela.

Zarzad sktada sie z 2 oséb i zostat powotany z dniem zawigzania Spétki.

3. Omoéwienie podstawowych wielkosci ekonomiczno-finansowych,
ujawnionych w sprawozdaniu finansowym, w szczegdllnosci opis
czynnikow i zdarzen, w tym o nietypowym charakterze, majacych
znaczacy wplyw na dziatalnos¢ Spotki i osiagniete przez nia zyski lub
straty w roku obrotowym, a takze omowienie perspektyw rozwoju
dziatalnosci Spoétki przynajmniej w najblizszym roku obrotowym

Czynniki wptywajace na dziatalnos¢ Spétki w biezacym roku obrotowym

Przyjeta od roku 1992 strategia rozwoju dziatalnosci okazata sie stuszna,
co znalazto potwierdzenie w znaczacej dynamice przychodéw uzyskiwanej przez
przedsiebiorstwo w kazdym kolejnym roku, niezaleznie od zmian formy prawnej.
Dzieki rosngcemu popytowi na oferowane produkty konsekwentnie
rozbudowywane byty moce produkcyjne, dzieki czemu nastepowat dalszy
dynamiczny wzrost przychodow. W okresie od dnia zarejestrowania Spoétki do
konca roku obrotowego, HELIO S.A. osiggneta przychody ze sprzedazy, ktére
wyniosty 40.851 tys. zt. Pordwnujac sprzedaz w analogicznych miesigcach
poszczegdlnych lat dziatania Przedsiebiorstwa (Rysunek 1), mozna zauwazy¢
wysoki wzrost sprzedazy pokrywajacy sie ze statym trendem obserwowanym
od poczatku prowadzonej dziatalnosci. Wraz ze wzrostem przychoddéw, nastepuje
wzrost osigganych zyskéw. W przedmiotowym okresie (od 25.08.2006 r.
do 30.06.2007 r.) HELIO S.A. wygenerowata zysk netto w wysokosci
2.498 tys. zi.

Gtébwnymi czynnikami, ktore wplynely na osiggniete wyniki od dnia

zarejestrowania Spoétki HELIO S.A. do konca roku obrotowego byty przede

wszystkim:

- pozyskanie nowych odbiorcéw w kanale tradycyjnym (dystrybutorzy hurtowi)
oraz nowoczesnym (sie¢ supermarketéw),

- wzmocnienie dobrych relacji z dotychczasowymi gtownymi odbiorcami Spofki,
co zaowocowato zwiekszonym wolumenem dostaw,

- wzrost sieci handlowych, z ktorymi wspdtpracujemy, implikujgcy wzrost
obrotéw z nimi,

- rosngca popularnos¢ marki ,Stoneczne Owoce”, wprowadzonej na rynek
w ostatnim kwartale roku kalendarzowego 2006,



HELIO S.A.
Sprawozdanie Zarzadu z dziatalnosci Spotki za okres od 25.08.2006 do 30.06.2007

- intensyfikacja prowadzonych w tym okresie dziatan marketingowych,
w szczegolnosci dziatan z zakresu reklamy oraz Public Relations skierowanych
zaréwno do finalnego klienta, jak i do dostawcéw,

- znaczny i kilkukrotny wzrost cen surowcow, w tym przede wszystkim maku,
co negatywnie wptyneto na osiggang przez Spoétke marze,

- wzrost kosztéw wynagrodzen.

Rysunek 1: Dynamika przychoddéw przedsiebiorstwa z wizualizacjq lat kalendarzowych
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Zrédto: Zarzad HELIO S.A.

W zwigzku z rosnacg skalg dziatalnosci, implikujacg zmiany organizacyjne,
Spotka zdecydowata sie na zatrudnienie na state kilku wykwalifikowanych
pracownikow zajmujacych sie importem oraz wspomagajacych biezgcq prace
biura. Niewatpliwie wptyneto to na wzrost kosztow wynagrodzenia, nie mniej
jednak gtéwng przyczyng wzrostu tej pozycji kosztédw byto zwiekszenie sie
wymagan formalno-prawnych oraz ptacowych pracownikédw produkcyjnych.
Nalezy jednak podkresli¢, ze wzrost ten byt czynnikiem charakterystycznym dla
catej gospodarki.

W celu unikniecia pojawienia sie trudnosci ze skompletowaniem zatogi
produkcyjnej na okres wzmozonej aktywnosci Spétki (wrzesien 2007 - kwiecien
2008), Spodtka musiata reagowac intensyfikacjg dziatan w obszarze zarzadzania
zasobami ludzkimi. Niekomfortowa dla pracodawcédw sytuacja na krajowym rynku
pracy, zmusita do poniesienia dodatkowych kosztow wynagrodzenia oraz
zwiekszenia liczby osdb zatrudnionych na stanowiskach produkcyjnych w oparciu
0 umowe o prace. Rezygnacja z dotychczasowych pracownikéw determinowataby
bowiem duzg fluktuacje zatrudnienia, wigzacq sie z dtugotrwatym procesem
rekrutacji oraz wdrozeniem nowoprzyjetych o0séb, co niewatpliwie
odzwierciedlitoby sie w spadku efektywnosci dziatania Spotki w kluczowym dla
niej okresie przygotowywania sie do przedswigtecznego piku sprzedazowego.

5
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taczne zatrudnienie z uwzglednieniem osOb pracujgcych w oparciu o umowy
cywilno-prawne w okresie od 25 sierpnia 2006 r. do 30 czerwca 2007 r. wahato
sie od 39 do 91 o0séb z najwiekszg liczbg zatrudnionych w miesigcach
poprzedzajacych szczytowe wartosci sprzedazy.

Tabela 1: Srednioroczne zatrudnienie w Spéfce na przestrzeni ostatnich trzech lat
obrotowych

Srednia liczba zatrudnionych

2004 rok 45
2005 rok 55
2006 rok 66

Zrédio: Zarzad HELIO S.A.

Z czynnikdw o skali makroekonomicznej wptywajacych na wyniki finansowe
Spotki, warto podkresli¢ odnotowany w Polsce w 2006 r. znaczny wzrost
koniunktury gospodarczej. Ogdlna poprawa sytuacji ekonomicznej gospodarstw
domowych, determinujaca zmiany standardowego koszyka zakupow przecietnego
konsumenta, ktory przeznacza coraz wiekszg czes$¢ swojego dochodu na dobra
luksusowe, w tym zdrowg i ekologiczng zywnos$¢, wptyneta na ogdlny wzrost
sprzedawanych bakalii w Polsce. Trend ten jest naturalng zmiang nawykow
konsumenckich w rozwijajacych sie gospodarkach. Wedtug badan GfK Polonia
0ogolny wolumen sprzedazy rynku bakalii wzrost w roku kalendarzowym 2006
o ok. 7% w stosunku do poréwnywalnego okresu roku 2005. Ze wzgledu
na nizsze w poréwnaniu do krajéw Europy Zachodniej spozycie bakalii
na mieszkanca szacuje sie, iz rynek bedzie jeszcze rdost w najblizszych latach
0 okoto 5-6% rocznie.

Dobre perspektywy rozwoju spowodowaty dziatania konsolidacyjne firm
sprzedajacych bakalie. Jeszcze kilka lat temu do najwiekszych dystrybutoréw
nalezato okoto 35% rynku, zas obecnie udziat ten jest szacowany na okoto 60%.

W analizowanym okresie mialy miejsce roéwniez zdarzenia zwigzane
z podwyzszeniem kapitatu zaktadowego Spétki w drodze oferty publicznej nowej
emisji akcji serii B. W dniu 4 grudnia 2006 r. Walne Zgromadzenie Emitenta
podjeto uchwaty w sprawie podwyzszenia kapitatu zaktadowego Spoétki w drodze
oferty publicznej nowej emisji akcji serii B oraz o ubieganiu sie o dopuszczenie
akcji serii A i B oraz praw do akgcji serii B do obrotu na rynku regulowanym i ich
dematerializacji. W dniu 16 marca zostat zatwierdzony przez Komisje Nadzoru
Finansowego prospekt emisyjny, zas w dniach 28-30 marca zostata
przeprowadzona subskrypcja akcji serii B. W dniu 2 kwietnia Zarzad Spoétki podjat
uchwate w sprawie przydziatu akcji nowej emisji serii B, za$ podwyzszenie
kapitatu zaktadowego zostato zarejestrowane w dniu 20 kwietnia 2007 r. Spétka
pozyskata po odjeciu kosztéw emisji ponad 10 min ztotych, za$ kapitat zaktadowy
Spotki zwiekszyt sie do kwoty 2.500.000 zt. Pozyskane S$rodki Spétka zamierza
przeznaczy¢ na rozbudowe infrastruktury przedsiebiorstwa pozwalajacej
na zwiekszenie potencjatu produkcyjnego oraz finansowanie wzrostu majatku
obrotowego Spoiki.
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Perspektywy rozwoju

Na przestrzeni co najmniej najblizszego roku obrotowego Spétka planuje
kontynuowad przyjeta dotychczas strategie rozwoju. Podstawowymi zatozeniami
przyjetej i konsekwentnie realizowanej srednioterminowej strategii Emitenta jest
umocnienie pozycji na rynku bakalii i konfekcjonowania Zzywnosci
niskoprzetworzonej, co dzieki wykorzystaniu zdobytego doswiadczenia powinno
znalez¢ odzwierciedlenie w istotnym wzroscie udziatu przedsiebiorstwa w rynku
krajowym. Strategia dtugoterminowa zaktada wprowadzenie nowoczesnymi
kanatami dystrybucji dotychczasowych produktdw na rynki miedzynarodowe,
w tym na rynki krajow o zblizonej kulturze i tradycjach oraz na rynki krajow
starej Unii Europejskiej, gdzie w poréwnaniu do polskiego rynku produkty
ekologiczne majq znacznie wiekszy udziat w koszyku konsumenta.

W perspektywie najblizszego roku obrotowego znaczacym czynnikiem majgcym
wptyw na dziatalno$¢ operacyjng HELIO S.A. bedzie wykorzystanie pozyskanych
srodkéw finansowych z publicznej oferty akcji serii B. Pozyskane srodki pozwolg
na realizacje przedstawionej w Prospekcie Emisyjnym strategii.

Dodatkowym czynnikiem pozytywnie wptywajacym na dziatalno$¢ Spotki, jest
odnotowywany systematyczny wzrost zamoznosci spoteczenstwa w Polsce, ktory
charakteryzuje sie miedzy innymi zwiekszajacym sie udziatem zakupow dobr
luksusowych. W kontekscie dziatalnosci HELIO S.A. przewidujemy, ze tendencja
ta spowoduje wzrost zakupdédw bakalii mniej popularnych i drozszych
np. orzechdw nerkowca, pistacji, czy migdatéw, ktdérych sprzedaz jest bardziej
zyskowna. Godnym podkreslenia jest rowniez fakt, Ze zamozniejsze
spoteczenstwa przywigzujg wiekszg uwage do jakosci kupowanych produktow,
co stwarza lepsze perspektywy sprzedazowe dla HELIO S.A. Produkty Emitenta
charakteryzujq sie bowiem wysoka jakoscig i renomg oraz duzym uznaniem
wsrdd klientdw, co powinno przyczyni¢ sie do wzrostu udziatu bakalii HELIO
na krajowym rynku.

Koszty poczynione w analizowanym okresie na rzecz promocji nowej marki oraz
pozyskania nowych odbiorcéw powinny przyczyni¢ sie do zwiekszonych
przychodéw ze sprzedazy, widocznych juz na przestrzeni pierwszego pétrocza
przysztego roku obrotowego. Nie mniej jednak spétka planuje utrzymad
zwiekszony poziom wydatkéw na promocje marki Stoneczne Owoce do kornca
przysztego roku obrotowego.

Wedtug przewidywan Zarzadu, najblizszy rok obrotowy charakteryzowat sie
bedzie utrzymaniem na dotychczasowym poziomie liczby oséb zatrudnionych
catorocznie w oparciu o0 umowe o prace.

4. Opis istotnych czynnikow ryzyka i zagrozen

Ryzyko zwigzane z konkurencijg

Spotka jest narazona na konkurencje ze strony innych podmiotéw dziatajacych
na rynku detalicznej sprzedazy bakalii. Rynek bakalii w Polsce cechuje sie bardzo
duzym rozdrobnieniem. Dziata w nim kilka firm o zasiegu ogdlnopolskim oraz
mniejsze lokalne podmioty. Konkurencja moze prowadzi¢ do obnizenia marz
uzyskiwanych na sprzedazy Ilub w skrajnym przypadku, czeSciowej utraty
odbiorcéw. W celu wyeliminowania niniejszego ryzyka Spoétka prowadzi dziatania
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majace na celu umochienie silnej pozycji rynkowej poprzez dostarczanie
produktéw o wysokiej jakosci, budowanie znajomosci marki, dostosowanie oferty
handlowej do potrzeb odbiorcdw oraz state poszerzanie asortymentu.

Ryzyko wahan cen surowcow

HELIO S.A. jest spoétkg handlowg surowcédw spozywczych i jest narazona
na ryzyko wahan cen. Okresowo wahania takie mogg mie¢ wplyw na wysokos¢
osigganych przez Spétke marz na sprzedazy. Na poziom cen surowcow
spozywczych majaq wpltyw czynniki niezalezne od Spoétki, takie jak: wielkosc
zbiorbw w danym roku, warunki klimatyczne, majace wptyw na jakosc
i dostepnos$¢ surowcéw o pozadanej jakosci. W celu utrzymania wysokiej
dotychczasowej rentownosci sprzedazy, dzieki doswiadczonemu personelowi
ds. zakupdéw, Spotka bedzie starata sie odpowiednio wczesniej reagowac
na panujaca na rynku sytuacje, w tym przede wszystkim: zwieksza¢ zapasy
surowcow, ktorych cena wzrosnie oraz odpowiednio wczesniej renegocjowac
z odbiorcami ceny sprzedawanych produktow.

Ryzyko kursu walut obcych

Ze wzgledu na fakt, iz Spotka importuje bezposrednio z krajow pochodzenia
czes$¢ surowcéw do przygotowania produktédw, poziom kursu walut obcych moze
mie¢ wptyw na jego wyniki finansowe. W celu unikniecia negatywnego wptywu
kursu walut obcych na wyniki finansowe Spoétka zabezpiecza sie obecnie przed
ryzykiem kursowym poprzez stosowanie odpowiednich instrumentow
finansowych.

Ryzyko sezonowosci sprzedazy i zapasow

W dziatalnosci Spétki wystepuje zjawisko znacznej sezonowosci sprzedazy.
Najwyzsza sprzedaz bakalii przypada na okres przed $wietami Bozego
Narodzenia i Wielkanocy. Sprzedaz bakalii jest najnizsza w okresie letnim,
ze wzgledu na dostepnosc¢ swiezych owocéw, ktére w tym okresie sg towarem
konkurencyjnym. Jednoczesnie Spétka przygotowujac sie do okresdéw wzmozonej
sprzedazy dokonuje zakupdéw bakalii w okresie, w ktéorym sprzedaz jest
najnizsza.

Ryzvko zwigzane z globalizacig na rynku najwiekszych odbiorcow

Zjawisko taczenia sie najwiekszych globalnych sieci super i hipermarketéw
powoduje zmiany na rynku odbiorcéw Spotki. Powoduje to brak mozliwosci
dywersyfikacji ryzyka po stronie odbiorcow. Potgczone sieci z reguty dazg
do centralizacji zakupow i czesSciej wybierani sg dostawcy wspdtpracujacy
z siecig, ktdora byla siecia przejmujaca. W celu dywersyfikacji po stronie
dostawcéw Spdtka ma zawarte umowy z wiekszoscig dziatajagcych w Polsce sieci
marketow oraz rozbudowuje dziat handlowy w celu zwiekszenia dotarcia
do mniejszych sklepéw. Godnym podkreslenia jest jednak fakt, iz ryzyko to jest
rowniez szansg na zwiekszenie sprzedazy Spoétki. Utrzymanie bowiem
dotychczasowych kluczowych odbiorcéw, wigze sie z ich zwiekszonym
zapotrzebowaniem na produkty wynikajacym z rosngcej skali ich dziatalnosci.
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Ryzyko utraty kluczowych pracownikéw

Istotng warto$¢ Emitenta stanowig kluczowi pracownicy. Ich utrata mogtaby
negatywnie wptyngé na relacje ze znaczacymi odbiorcami i dostawcami.
Zatrudnienie nowych specjalistow wigzatoby sie z ditugotrwatym procesem
rekrutacji, oraz wdrozeniem nowoprzyjetych osob, co opdznitoby termin
osiggniecia oczekiwanej efektywnosci, z tego tez wzgledu Spétka zdecydowata sie
podja¢ szereg dziatan z obszaru zarzadzania zasobami ludzkimi, w tym
podniesienie wynagrodzen oraz zwiekszenie liczby o0s6b zatrudnionych
catorocznie w oparciu o umowe o prace. Mimo podjetych srodkéw, Zarzad Spoétki
przypuszcza, iz w zwigzku z liczng i rosngcq emigracjq zarobkowg do krajow
starej Unii Europejskiej, utrzymanie niskiej fluktuacji kadry, w szczegdlnosci
produkcyjnej moze okazac sie w najblizszym roku duzym wyzwaniem.

Ryzyko wptywu znacznych akcjonariuszy na decyzje organdw Spotki

Po emisji Akcji Serii B udziat dominujgcego akcjonariusza, Pana Leszka
Wasowicza w ogdlnej liczbie gtoséw na Walnym Zgromadzeniu wynosi ponad
77 %. Znaczacy udziat w ogdlnej liczbie gtoséw pozostawia mu faktyczng
kontrole nad decyzjami podejmowanymi w Spoétce i ogranicza wptyw nowych
akcjonariuszy. Dodatkowo Pan Leszek Wasowicz Prezes Zarzadu jest podmiotem
dominujacym wobec Emitenta w rozumieniu Ustawy o Ofercie. Leszek Wasowicz -
Prezes Zarzadu posiada bezposrednio 3.857.000 akcji Emitenta serii A, ktére
uprawniajg obecnie do 3.857.000 gtoséw na walnym zgromadzeniu Emitenta,
co stanowi 77,1% udziatu w kapitale zaktadowym i gtosach na walnym
zgromadzeniu Emitenta.

5. Informacje o podstawowych produktach, towarach lub ustugach

Przedmiotem dziatalnosci HELIO S.A. jest import i konfekcjonowanie bakalii,
produkcja wyrobow z maku oraz dystrybucja wyrobow. Przedsiebiorstwo oferuje
wyroby pod markami Spétki, do ktérych nalezg: ,HELIO”, ,Stoneczne Owoce”
oraz ,Bona”. Spétka oferuje bakalie rowniez w postaci mieszanek takich jak:
mieszanka owocowa, mieszanka studencka, mieszanka orzechowa czy mieszanka
bakaliowa. Dzieki mozliwosci elastycznego podejscia do oczekiwan klientéw oraz
wytwarzania produktéw zgodnie z sugestiami i potrzebami klientow HELIO S.A.
sprzedaje wyroby réwniez pod markami wtasnymi super i hipermarketow, a takze
w opakowaniach hurtowych do sprzedazy luzem.

Najwiekszym sukcesem ostatnich lat byt dla Spétki projekt wprowadzenia
na rynek ,Masy makowej w puszce” oraz ,Maku babuni”, co znalazto swoje
odzwierciedlenie w udziale przychoddéw ze sprzedazy tych produktéw w sprzedazy
przedsiebiorstwa ogoétem. Ten zupetnie innowacyjny produkt wymagat stworzenia
unikalnego projektu technologii, konstrukcji nietypowego parku. Marka
produktéw jest juz bardzo dobrze znana i rozpoznawalna na rynku. Spétka
postrzegana jest jako lider w tym segmencie rynku. Jednoczes$nie zdaniem
Zarzadu rynek na ta produkty bedzie sie szybko rozwijat, a Spédtka dzieki
innowacyjnosci produktu, utrwalonej pozycji na rynku oraz intensyfikacji dziatan
marketingowych powinna w najblizszych latach zwieksza¢ przychody z tego
produktu, mimo konkurencji ze strony innych podmiotéw. Dynamike sprzedazy
produktéw z kategorii mas makowych ilustruje rysunek 2.
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Rysunek 2: Wzrost sprzedazy mas makowych HELIO S.A. w ujeciu iloSciowym w sztukach
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Z nowosci pojawiajacych sie w asortymencie Spotki warto zwréci¢ szczegdlng
uwage na wprowadzong w ostatnim kwartale 2006 roku kalendarzowego nowg
linie bakalii pod marka Stoneczne Owoce. Linia ta spetnia wymagania
najwybredniejszych klientéw nie tylko w zakresie najlepszego gatunku surowca,
ale réwniez opakowania jednostkowego jak i zbiorczego. Dzieki atrakcyjnym
opakowaniom, najwyzszej jakosci produktu i wsparciu marketingowemu, HELIO
S.A. chce tworzy¢ nowy, dobry wizerunek marki Stoneczne Owoce zastugujacej
na zaufanie klientéw i ich lojalnos¢. Produkty tej marki odnosza juz pierwsze
sprzedazowe sukcesy m.in. w hipermarketach Carrefour, Tesco, Kaufland.
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6. Informacje o rynkach zbytu i dostawcach

W okresie od zarejestrowania Spoétki do konca roku obrotowego, HELIO S.A.
sprzedawata swoje produkty wytacznie na rynku polskim. Spoétka prowadzi
dziatalnos¢ na terenie catego kraju, zas jej wyroby sprzedawane sg w wiekszosci
sieci handlowych, a takze w matych sklepach, ktére obstugiwane sg przez
handlowcéw oraz za posrednictwem hurtowni spozywczych. Klientami HELIO S.A.
jest kilkadziesigt hurtowni o zasiegu regionalnym oraz kilka sieci hurtowych o
zasiegu ogolnopolskim. Najwiekszy udziat w sprzedazy Spétki majgq super i
hipermarkety, co jest w chwili obecnej charakterystyczne dla catego rynku
bakalii, na ktérym istotna czes$¢ sprzedazy odbywa sie pod wiasnymi markami
super i hipermarketow.

Rysunek 3. Ilosciowy udziat HELIO S.A. w rynku paczkowanych bakalii w 2006 roku
i IV kwartale 2006 roku
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Zrédto: Zarzad HELIO S.A. na podstawie Consumer Scan - Gfk Polonia Sp. z 0.0.
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Godnym podkreslenia jest fakt, ze w dalszym ciggu nastepuje zmiana form
dystrybucji na rynku FMCG. Coraz wieksze znaczenie majq duze sieci
hipermarketéw i sklepow dyskontowych. Zjawisko to umacniane jest tendencjq
taczenia sie najwiekszych globalnych sieci super i hipermarketéw, co powoduje
zmiany na rynku odbiorcéw Spotki. Udziat sprzedazy do super i hipermarketow
w przychodach ze sprzedazy Emitenta wynosi blisko 90%. W celu ograniczenia
uzaleznienia od pojedynczych odbiorcéw, Spétka zawarta umowy z najwiekszymi
miedzynarodowymi sieciami handlowymi dziatajacymi w Polsce, ktdére docenity
jakos$¢ produktow Spétki oraz elastyczne warunki wspotpracy. Najwiekszymi
odbiorcami produktow Spotki w przedmiotowym okresie byty sieci Carrefour,
Kaufland, Tesco oraz JMD ,Biedronka”. W przysziosci Spotka planuje zwiekszy¢
udziat swojej sprzedazy w tradycyjnym kanale dystrybucji (hurtownie
i dystrybutorzy), a takze rozpoczac¢ sprzedaz na rynki zagraniczne.

Zgodnie z badaniami przeprowadzonymi przez GfK Polonia Sp. z o0.0. udziat
iloSciowy Spotki w rynku paczkowanych bakalii w roku kalendarzowym 2006
wyniost 4,6%. W IV kwartale 2006, w ktéorym to sprzedaz bakalii jest najwyzsza
w skali catego roku udziat Spétki w rynku wynidst 6,0% (Rysunek 3). Nalezy
zwroéci¢ uwage na fakt, iz w 2006 roku zwiekszyt sie udziat tzw. marek wtasnych
super i hipermarketéow do 40,5% w skali roku (38,3% w 2005 r.) oraz 35,8%
w perspektywie IV kwartatu (35,3% w IVQ 2005). Warto zatem podkreslic,
ze ,marki wilasne” zawierajgq rowniez produkty HELIO S.A., ktére Spodtka
wytwarza na zlecenie sieci handlowych, co w perspektywie zwiekszonego udziatu
marki wiasnej w strukturze asortymentowej Spoétki, oznacza wzrost udziatdw
Spotki w rynku w stosunku do analogicznych okreséw roku ubiegtego.

W ujeciu wartosciowym, udziat w rynku HELIO S.A., przedstawiony jest
na Rysunku 4.

Dzieki silnej pozycji w branzy bakaliowej, Spétka jest uznanym i cenionym
za solidnos¢ dostawcg we wszystkich kanatach dystrybucji. W ostatnim roku
dziatalnosci przedsiebiorstwo utrzymato swojg niekwestionowang pozycje lidera
wsérod producentéw mas makowych oraz pozycje jednej z czotowych firm
na rynku bakalii. W omawianym okresie spo6tce udato sie utrzymac odbiorcow
z lat ubiegtych, poszerzajac ich grono miedzy innymi o nowe sieci hipermarketéw
i sklepow dyskontowych. Powszechna obecnosc¢ produktéw Spotki na rynku oraz
ich wysoka jakos$¢ odzwierciedlita sie uzyskaniem kolejnych nagréd.

W biezgcym roku obrotowym nasze bakalie zostaty po raz kolejny uhonorowane
prestizowymi tytutami ,Laur Konsumenta 2006 i 2007”, za$ w kategorii dodatki
do ciast nasza masa makowa zostata wyrdzniona ,Ztotym Laurem Konsumenta
2006” oraz dzieki intensyfikacji dziatan marketingowych ,Larem Klienta -
Odkrycie Roku 2007”. Godto ,Laur Konsumenta” jest projektem tworzonym przez
polski rynek konsumencki pod opiekg merytoryczng Instytutu Gallupa, jednego
ze Swiatowych lideréw badan opinii publicznej. Produkty uhonorowane godiem
~Laur Konsumenta” to artykuty, ktére bardzo dobrze sie sprzedajqg, sq najczesciej
wybierane przez konsumentdow oraz pozytywnie przez nich oceniane
i rekomendowane innym osobom.
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Rysunek 4: WartoSciowy udziat HELIO S.A. w rynku paczkowanych bakalii w 2006 roku
i IV kwartale 2006
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Zrédto: Zarzad Emitenta na podstawie Consumer Scan - Gfk Polonia Sp. z o.0.

Spotka nie posiada dtugoterminowych umow z dostawcami. Towary kupowane sg
na biezgco zgodnie z aktualnymi potrzebami, a umowy z dostawcami zawierane
sq na konkretng dostawe towaru. W biezacym roku Spétka znacznie zwiekszyta
wiasny import w stosunku do lat ubiegtych, dywersyfikujac tym samym zrodta
zaopatrzenia. Dzieki temu dziataniu, Spdtka nie jest uzalezniona od znaczacych
dostawcéw. Na przestrzeni przysztego roku planowane jest dalsze zmniejszenie
zakupu towaréw u dostawcéw krajowych na rzecz zwiekszonego importu
bezposredniego.

7. Informacje o zawartych umowach znaczacych dla dziatalnosci Spoéftki

HELIO S.A. jest strong kilkunastu uméw handlowych z odbiorcami, w ktdérych
zobowigzuje sie do dostarczania produkowanych przez siebie wyrobow,
a odbiorcy, reprezentujacy siecCi handlowe, dysponujace sklepami
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wielkopowierzchniowymi, jak réwniez bedacy mniejszymi przedsiebiorcami,
zobowigzujq sie do zakupu tych wyrobdw i ich dalszej odsprzedazy. Umowy nie
precyzujq wielkosci zakupow do jakich zobowigzani sg kontrahenci Emitenta.
Sposréd umow zawartych z odbiorcami, za istothe uznano umowy
z kontrahentami, z ktérymi obroty ze sprzedazy w ostatnim roku przewyzszyty
10% obrotéw Spodtki ogdtem Ilub szacuje sie, ze taki poziom osiggng na
przestrzeni najblizszego roku. Sg to umowy z piecioma spétkami
reprezentujagcymi duze sieci handlowe, przewidujace sprzedaz wyrobdw Spoiki
zarowno pod jej wiasng marka, jak i pod marka odbiorcy, w zaleznosci
od postanowien konkretnej umowy. Warunki wspotpracy nie odbiegajg
od warunkdéw powszechni stosowanych dla tego typu umow.

Spotka corocznie odnawia umowy ubezpieczeniowe z tytutu:

- odpowiedzialnosci cywilnej zwigzanej z wprowadzeniem produktu do obrotu,

- ubezpieczenia mienia od kradziezy z witamaniem i rabunku, dewastacji, ognia
i innych zdarzen losowych,

- ubezpieczenia sprzetu elektronicznego od wszelkich ryzyk,

- ubezpieczenia komunikacyjne floty samochodowej Spofki.

Umowy ubezpieczeniowe gwarantujg stabilno$¢ funkcjonowania Spéitki, zas

taczna wysokos¢ sktadek nie przekracza 10% przychoddéw ze sprzedazy Spéiki,

tym samym nie kwalifikuje umoéw za znaczace.

Na przestrzeni przedmiotowego okresu Spodtka byta strong istotnych
z perspektywy dziatalnosci Spétki uméw kredytu. W celu unikniecia powtarzania
informacji, niniejsze umowy zostaty zaprezentowane w punkcie 10 niniejszego
sprawozdania.

8. Informacja o powiazaniach organizacyjnych lub kapitatlowych spétki
z innymi podmiotami oraz okreslenie jego gtownych inwestycji
krajowych i zagranicznych (papiery wartosciowe, instrumenty
finansowe, wartosci niematerialne i prawne oraz nieruchomosci), w tym
inwestycji kapitatowych dokonanych poza jego grupa jednostek
powiazanych oraz opis metod ich finhansowania

W okresie, ktdrego dotyczy niniejsze sprawozdanie, Spodtka nie dokonata
inwestycji kapitatowych. Spotka nie rozbudowywata réwniez w znaczacy sposob
swojej infrastruktury produkcyjnej, gdyz inwestycje tego typu zostaty poczynione
w ostatnim okresie dziatalnosci jej prawnego poprzednika. Wydatki inwestycyjne
poczynione w analizowanym okresie dotyczyty gitdwnie poszerzenia
dotychczasowej floty samochodowej.
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Tabela 2: Wydatki inwestycyjne HELIO S.A. w okresie od 25.08.2006 r. do 30.06.2007 r.

Wyszczegolnienie Zrédta finansowania
Naklady -srodki Naktlady -
wiasne leasing/kredyt
(w tys. zi) (w tys. zi)

Grunty w tym prawo
wieczystego uzytkowania
Budynki i budowle

Maszyny i urzadzenia 23
Srodki transportu 91 252
Wyposazenie 58

Inwestycje kapitatowe

Zrédto: Zarzad HELIO S.A.

Spétka nie posiada powigzan organizacyjnych ani kapitatowych z innymi
podmiotami.

9. Opis transakcji z pomiotami powigazanymi, jezeli jednorazowa
lub taczna wartos¢ transakcji zawartych przez dany podmiot powiazany
w okresie od poczatku roku obrotowego przekracza wyrazong w ztotych
rownowartos¢ kwoty 500.000 euro

W okresie, ktérego dotyczy niniejsze sprawozdanie, HELIO S.A. nie dokonata
transakcji z podmiotem powigzanym o tacznej wartosci przekraczajacej kwote
500.000 euro.

10. Informacje o zaciagnietych kredytach, umowach pozyczek,
z uwzglednieniem terminéw ich wymagalnosci oraz o udzielonych
poreczeniach i gwarancjach.

Na przestrzeni okresu, ktoérego dotyczy niniejsze sprawozdanie, Spétce nie
zostaly udzielone poreczenia i gwarancje. Spotka w tym okresie byta strong
nastepujacych umoéw kredytowych. Wszystkie umowy zostaty zawarte pomiedzy
Spotka (Kredytobiorca) a Bankiem BPH S.A. z siedzibg w Krakowie (Bank).

- Umowa o kredyt inwestycyjny zawarta dnia 6 wrzesnia 2005 r. - Bank
przyznat Kredytobiorcy kredyt inwestycyjny w kwocie 720.000 zt
z przeznaczeniem na finansowanie i refinansowanie 80% kosztéw budowy
magazynu wyrobdw gotowych. Okres kredytowania: do 30 czerwca 2008 r.

- Umowa o kredyt obrotowy odnawialny zawarta dnia 20 lipca 2006 r. - Bank
przyznat Kredytobiorcy kredyt obrotowy odnawialny w kwocie, wynoszacej
od 10 listopada 2006, 5.800.000 zt, z przeznaczeniem na finansowanie
biezacej dziatalnosci Kredytobiorcy, tj. zapewnienie s$rodkéw na zakupy
surowcOw zwigzane z sezonowoscig sprzedazy. Okres kredytowania:
do 2 lipca 2007 r.

- Umowa kredytu o linie celowg wielowalutowa zawarta dnia 27 lipca 2004 r.,
aneksowana dnia 1 wrzesnia 2006 r. - Bank przyznat Kredytobiorcy kredyt
w formie wielocelowej, wielowalutowej linii kredytowej do réwnowartosci
kwoty 1.700.000 zt, umozliwiajacej korzystanie z sublimatu kredytowego
do rownowartosci kwoty 1.500.000 z przeznaczeniem na finansowanie
biezacej dziatalnosci Kredytobiorcy, oraz z sublimatu do wysokosci kwoty
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200.000 zt z przeznaczeniem na pokrycie ryzyka kredytowego i rynkowego
ponoszonego przez Bank w zwigzku z zawarciem miedzy Bankiem
i Kredytobiorcg transakcji rynku finansowego na podstawie i na warunkach
okreslonych w odrebnej umowie. Okres kredytowania: do 31 sierpnia 2007 r.

- Umowa o kredyt obrotowy nieodnawialny zawarta dnia 28 listopada 2006
roku. Przedmiotem umowy jest udzielenie przez Bank, Kredytobiorcy kredytu
obrotowego nieodnawialnego w kwocie 2.500.000 zi, z przeznaczeniem
na zakup surowcoéw przez Kredytobiorce. Kredytobiorca zobowigzat sie
do sptaty wykorzystanego kredytu do dnia 25 czerwca 2007 roku.

11. Informacje o udzielonych pozyczkach, z uwzglednieniem terminéw
ich wymagalnosci, a takze udzielonych poreczeniach i gwarancjach,
ze szczegolnym uwzglednieniem pozyczek, poreczen i gwarangji
udzielonych jednostkom powigzanym emitenta

W okresie, ktérego dotyczy niniejszy raport HELIO S.A. nie udzielita pozyczki,
ani nie udzielita poreczen ani gwarancji.

12. Opis wykorzystania przez Spoétke wplywow z emisji

W okresie, ktérego dotyczy niniejsze sprawozdanie wartos¢ przeprowadzonej
subskrypcji wyniosta 11.844.000,00 zt, zas$ taczne koszty emisji wyniosty
1.482.585,75 zt. Od momentu pozyskania $rodkéw z emisji, zgodnie z
przedstawionymi w prospekcie emisyjnym celami emisji, cze$¢ z nich zostata
przeznaczona na kapitat obrotowy Spoétki, zas pozostata czes$¢ zostata ulokowana
w bezpieczne instrumenty finansowe, tj. lokaty bankowe.

13. Objasnienie réznic pomiedzy wynikami finansowymi wykazanymi
w sprawozdaniu a wczes$niej publikowanymi prognozami wynikow

W opublikowanym w dniu 21 marca 2007 r. Prospekcie Emisyjnym HELIO S.A.,
Zarzad przedstawit prognoze wynikow finansowych Spétki na okres
od 25 sierpnia 2006 r. (moment przeksztatcenia ,PH BONA” Sp. z o.0.
w HELIO S.A.) do 30 czerwca 2007 r. (dzien konczacy rok obrotowy). Prognozy
oraz uzyskane wyniki finansowe przedstawia ponizsza tabela.

Tabela 3: Prognoza wynikéw finansowych oraz wykonanie na okres od 25.08.2006 r.
do 30.06.2007 r. (w tys. zt)

Prognoza na okres od 25.08.2006r. .
Wyszczegolnienie do 30.06.2007r. przedstawiona w Wykonamedéa?’gkgzszoodogf.08.2006r.
prospekcie emisyjnym RS )
1. 2.
Przychody 40.000 40.851
ze sprzedazy
EBITDA 4.640 3.920
Zysk brutto 3.827 3.138
Zysk netto 3.100 2.498

Zrédto: Zarzad HELIO S.A.

Przychody ze sprzedazy osiggniete przez Spdétke w biezacym roku obrotowego
zostaty wykonane w 102% w stosunku do wartosci pierwotnie szacowanych przez
Zarzad. Mimo realizacji zatozen w zakresie przychodéw ze sprzedazy, osiggniety
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zysk brutto stanowi 82 %, zas zysk netto 81 % prognozowanej wartosci.
Rozbieznos$¢, spowodowana byta przede wszystkim:
- kosztami poniesionymi z tytutu pozyskania nowych odbiorcéw oraz
rozszerzenia wspotpracy z dotychczasowymi odbiorcami,
- kosztami prac zwigzanych z planowanym na jesien 2007
wprowadzeniem rozszerzonego asortymentu bakalii marki Stoneczne
Owoce,
- wzrostem cen surowcow,
- wyzszymi od zaktadanych kosztami wynagrodzen pracownikdw,
w szczegolnosci produkcyjnych, w zwigzku z realnym zagrozeniem
pojawienia sie trudnosci ze skompletowaniem zatogi na okres
wzmozonej i szczytowej aktywnosci Spotki (wrzesien — grudzien 2007).

Wymierne efekty poniesionych naktadéw widoczne zatem bedg dopiero
na przestrzeni najblizszych miesiecy, w tym w szczegdlnosci w okresie
najlepszego prosperity na cechujacym sie wysoka sezonowoscig rynku bakalii.

14. Ocena, wraz z jej uzasadnieniem, dotyczaca zarzadzania zasobami
finansowymi

Spotka w okresie, ktdrego dotyczy niniejszy raport zakupita w drodze czterech
uméw leasingowych S$rodki transportu, rozbudowujac tym samym flote
samochodowg Spoétki. W analizowanym roku obrotowym sptacane byty takze raty
wynikajace z wczesniejszych uméw leasingowych oraz kredytdw inwestycyjnych.

Finansowanie dziatalnosci biezgcej Spotka zapewnita sobie poprzez korzystanie
z kredytu w rachunku biezacym oraz kredytéw obrotowych. Wysokosc
zaangazowania kredytowego dopasowana byta do wzrostu zapotrzebowania
na kapitat obrotowy wynikajacego ze wzrostu obrotéw. Wysoki poziom sprzedazy
w okresach przedswigtecznych wymaga bowiem znacznych zakupdéw surowcow,
ktére Spétka gtéwnie finansuje kredytem obrotowym.

Zarzad Spotki nie przewiduje w chwili obecnej zagrozen dla mozliwosci
wywigzywania sie z zobowigzan posiadanych przez Spétke. Obstuga zobowigzan
z tytutu dostaw, ustug i kredytow nastepuje na biezgco, zgodnie z warunkami
uméw. W celu zabezpieczenia ptynnosci finansowej Spétki w przysztym okresie,
Zarzad HELIO S.A. podpisat w dniu 6 wrzesnia 2007 r. roczng umowe kredytowg
z Bankiem BPH S.A. w formie wielocelowej wielowalutowej linii kredytowej
do rownowartosci 12.700.000 zt.

15. Ocena mozliwosci realizacji zamierzen inwestycyjnych, w tym
inwestycji kapitalowych, w porownaniu do wielkosci posiadanych
srodkow, z uwzglednieniem 2zmian w strukturze finansowania tej
dziatalnosci

Realizujgc strategie rozwoju, Spétka planuje budowe nowoczesnego zaktadu
produkcyjnego, w ktérym wykorzystane zostang najnowsze technologie, ktére
umozliwig automatyzacje wiekszej czesci procesu produkcji. W celu zwiekszenia
wydajnosci oraz ekonomiki produkcji HELIO S.A. zamierza réwniez dokonac
modernizacji obecnej infrastruktury produkcyjno-magazynowej przedsiebiorstwa,
wzbogacajac poszczegdlne linie technologiczne w dodatkowe moduty
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produkcyjne, oraz zastepujac czeS¢ dotychczasowych modutdow bardziej
wydajnymi i energooszczednymi. Realizacja tych zamierzen wigze sie z zakupem
nieruchomosci, umozliwiajacych  rozbudowe powierzchni  produkcyjnych
i magazynowych oraz zakupem nowoczesnych maszyn i urzadzen do produkcji.
W zwigzku ze wzrostem cen gruntdw oraz materiatéw budowlanych, Zarzad
Spotki przewiduje, iz warto$¢ inwestycji moze wzrosng¢ od pierwotnych
szacunkow.

Spotka planuje realizacje powyzej przedstawionej strategii inwestycyjnej
ze srodkéw pochodzacych z przeprowadzonej emisji akcji (6,3 min. zt), pozyczek,
kredytéw bankowych oraz wypracowanych zyskéw.

16. Ocena czynnikéw i nietypowych zdarzen majacych wptyw na wynik
z dziatalnosci za analizowany okres, z okresleniem stopnia wplywu tych
czynnikow lub nietypowych zdarzen na osiagniety wynik

W analizowanym roku obrotowym czynnikami, ktére pozytywnie wptynety

na osiggniete wyniki byty przede wszystkim:
pozyskanie nowych odbiorcow w kanale tradycyjnym (dystrybutorzy hurtowi)
oraz nowoczesnym (sie¢ supermarketéw),

- wzmocnienie dobrych relacji z dotychczasowymi gtownymi odbiorcami Spofki,
co zaowocowato zwiekszonym wolumenem dostaw,

- wzrost sieci handlowych, z ktérymi wspotpracujemy,

- rosngca popularnos¢ marki ,Stoneczne Owoce”, wprowadzonej na rynek w IV
kwartale biezacego roku obrotowego,

- intensyfikacja prowadzonych w tym okresie dziatan marketingowych, w tym
przede wszystkim dziatan z zakresu reklamy oraz Public Relations
skierowanych zaréwno do finalnego klienta, jak i do dostawcéw.

Gtdwnymi czynnikami negatywnie wptywajacymi na wynik finansowy byty przede

wszystkim:

- wzrost cen surowcow,

- zwiekszone opfaty marketingowe z tytutlu rozszerzenia wspditpracy
z najwiekszymi sieciami super i hipermarketéow, w zwigzku z przejmowaniem
przez nie mniejszych sieci handlowych,

- wzrost kosztéow wynagrodzen pracownikdéw, w szczegodlnosci produkcyjnych,
w  zwigzku z realnym zagrozeniem pojawienia sie  trudnosci
ze skompletowaniem zatogi na okres wzmozonej i szczytowej aktywnosci
Spotki.

17. Charakterystyka zewnetrznych i wewnetrznych czynnikéw istotnych
dla rozwoju przedsiebiorstwa oraz opis perspektywy rozwoju
dziatalnosci sp6tki co najmniej do konca roku obrotowego nastepujacego
po roku obrotowym, za ktdéry sporzadzono sprawozdanie finansowe,
z uwzglednieniem strategii rynkowej przez niego wypracowanej

Na przestrzeni co najmniej najblizszego roku obrotowego Spétka planuje
kontynuowaé przyjeta dotychczas strategie rozwoju. Podstawowymi zatozeniami
przyjetej i konsekwentnie realizowanej $rednioterminowej strategii
przedsiebiorstwa jest umocnienie swojej pozycji na rynku bakalii
i konfekcjonowania zywnosci niskoprzetworzonej, co dzieki wykorzystaniu
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zdobytego doswiadczenia powinno znalez¢ odzwierciedlenie w istotnym wzroscie
udziatu przedsiebiorstwa w rynku krajowym. Strategia dtugoterminowa zaktada
wprowadzenie nowoczesnymi kanatami dystrybucji dotychczasowych produktow
na rynki miedzynarodowe, w tym na rynki krajow o zblizonej kulturze
i tradycjach oraz na rynki krajow starej Unii Europejskiej, gdzie w poréwnaniu do
polskiego rynku produkty ekologiczne majg znacznie wiekszy udziat w koszyku
konsumenta.

Jednym 1z elementdéw strategii jest rowniez zwiekszenie udziatu importu
bezposredniego w zakupach surowcow i rozwijanie sprzedazy na krajowym rynku
sprzedazy hurtowej surowcow.

W celu realizacji przyjetej strategii rozwoju, Spétka zamierza podjag,
w szczegolnosci dziatania w nastepujgacym zakresie:

Rozwdj poprzez rozbudowe infrastruktury produkcyjnej Spotki

Realizujgc strategie rozwoju, Spétka planuje budowe nowoczesnego zaktadu
produkcyjnego, w ktérym wykorzystane zostang najnowsze technologie, ktére
umozliwia automatyzacje wiekszej czesci procesu produkcji. Rozwigzanie
to pozwoli znacznie zwiekszy¢ moce produkcyjne przy nieznacznym wzroscie
kosztéw. W celu zwiekszenia wydajnosci oraz ekonomiki produkcji Spotka
zamierza réwniez dokona¢ modernizacji obecnej infrastruktury produkcyjno-
magazynowej przedsiebiorstwa, wzbogacajac poszczegdlne linie technologiczne
w dodatkowe moduty produkcyjne, oraz zastepujac czes¢ dotychczasowych
modutéw bardziej wydajnymi i energooszczednymi. Realizacja tych zamierzen
wigze sie z zakupem nieruchomosci, umozliwiajacych rozbudowe powierzchni
produkcyjnych i magazynowych oraz zakupem nowoczesnych maszyn i urzadzen
do produkdiji.

Dywersyfikacja dostawcow oraz integracja pionowa

Dzieki rozbudowie dziatu importu bezposredniego, ktory umozliwia dokonywanie
zakupow wprost u producentédw poszczegdlnych produktéw mozliwa bedzie
dalsza dywersyfikacja zrédet dostawy towardw, obnizenie cen zakupu
i jednoczesnie rozpoczecie dziatalnosci na rynku sprzedazy hurtowej
nieprzetworzonych surowcow.

Produkty

Spotka bedzie kontynuowata przyjeta dotychczas strategie. HELIO S.A.
poprzedzajac swoje dziatania badaniami rynku i testami jakosciowymi,
systematycznie wprowadza i bedzie wprowadzata nowe produkty z grupy bakalii.
Taka strategia pozwala na biezace dostosowywanie swojej oferty do potrzeb
i upodoban klienta.

W najblizszym roku Spétka planuje zwiekszy¢ udziat w uzyskiwanych
przychodach sprzedazy produktéw marki Stoneczne Owoce.

Strategia marketingowa

Strategia dystrybucji produktéw w przysztosci oparta bedzie na kontynuowaniu
wykorzystania dotychczasowych kanatéow, przy jednoczesnym zwiekszeniu
nacisku na jej tradycyjne formy, charakteryzujace sie wyzszg rentownoscia.
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Jednoczesnie Emitent rozwinie nowe sposoby dystrybucji dla sprzedazy hurtowej
importowanych surowcow.

Budujac tozsamos¢ marki HELIO Spodtka koncentrowata sie na stworzeniu
wizerunku swoich produktéw utozsamianych =z najwyzszg jakoscig przy
zachowaniu przystepnej ceny. Biorgc pod uwage biezacg wartos¢ sprzedazy oraz
liczbe konsumentéw, Spoétka zamierza nadal intensyfikowa¢ dziatania
marketingowe. Koszty poczynione w biezgcym roku obrotowym na rzecz
promocji howej marki oraz pozyskania nowych odbiorcdw powinny przyczyni¢ sie
do zwiekszonych przychodéw ze sprzedazy, widocznych juz na przestrzeni
pierwszego potrocza przysztego roku kalendarzowego. W najblizszym roku
obrotowym Spoétka planuje nadal prowadzi¢ aktywne dziatania marketingowe
wspierajace sprzedaz marki Stoneczne Owoce, w tym w szczegdlnosci dziatania
z obszaru PR i reklamy. Rosnhgcy poziom sprzedazy sankcjonuje bowiem
zasadno$¢ zwiekszenia intensywnosci reklamy w celu dalszego podnoszenia
poziomu sprzedazy oraz budowania swiadomosci marki HELIO poprzez dziatania
PR.

18. Zmiany w podstawowych zasadach zarzadzania przedsiebiorstwem

Mimo zmiany formy prawnej przedsiebiorstwa z ,PH BONA” Sp. z o.0.
w HELIO S.A. oraz uzyskaniu przez Spétke statusu spétki publicznej, skfad
osobowy Zarzadu oraz ogdlne zasady zarzadzania przedsiebiorstwem nie ulegty
Znaczacym zmianom.

19. Zmiany w skladzie osdéb zarzadzajacych i nadzorujacych spétki
w ciqgu ostatniego roku obrotowego, zasady dotyczace powotywania
i odwotywania osob zarzadzajacych oraz uprawnienia osob
zarzadzajacych, w szczegolnosci prawo do podjecia decyzji o emisji lub
wykupie akcji

Wszyscy czionkowie Zarzadu powotywani sg na okres 5 letniej, wspdlnej
kadencji. Obecny sktad osobowy Zarzadu petni swoje funkcje od 25 sierpnia 2006
roku, tj. w dniu przeksztatcenia w spodtke akcyjng. Po tym terminie nie zostaty
dokonane zmiany w Zarzadzie Spotki. Na obecng kadencje zostat wybrany w dniu
18 lipca 2006 roku, zas ich kadencja wygasa w dniu 25 sierpnia 2011 roku.
Mandat cztonka Zarzadu wygasa w dniu zatwierdzenia przez Walne
Zgromadzenie sprawozdania finansowego za rok obrotowy konczacy sie
30 czerwca 2011.

W sktad Zarzadu wchodzq:
1. Leszek Wasowicz - Prezes Zarzadu,
2. Justyna Wasowicz — Wiceprezes Zarzadu.

W momencie przeksztatcenia spotki z ,,PH BONA” Sp. z 0.0. w HELIO S.A., skifad
osobowy Zarzadu nie ulegt zmianie.

Cztonkowie Rady Nadzorczej powotywani zostajg na okres 5 letniej, wspodlnej
kadencji. Obecny sktad osobowy Rady Nadzorczej petni swoje funkcje
od 25 sierpnia 2006 roku , tj. od dnia przeksztatcenia w spotke akcyjna. Po tym
terminie nie zostaty dokonane zmiany w jej skfadzie. Na podstawie uchwaty
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Wspdlnikow spotki ,,PH BONA” Sp. z 0.0. w sprawie przeksztatcenia w spétke
akcyjng kadencja cztonkéw Rady Nadzorczej wygasa w dniu 25 sierpnia 2011 r.
Mandat cztonka Rady Nadzorczej wygasa w dniu zatwierdzenia przez Walne
Zgromadzenie sprawozdania finansowego za rok obrotowy konczacy sie
30 czerwca 2011.

W sktad Rady Nadzorczej wchodzq:

1. Jacek Kosinski - Przewodniczacy Rady Nadzorczej powotany uchwatlg
nr 1/11/2006 Rady Nadzorczej z dnia 30 listopada 2006 r.,
2. Adam Wasowicz - Wiceprzewodniczacego Rady Nadzorczej powotany

uchwatg nr 2/11/2006 Rady Nadzorczej z dnia 30 listopada 2006 r.
3. Irena Gatan - Stelmaszczuk - cztonek Rady Nadzorczej,
4. Magdalena Kacka - cztonek Rady Nadzorczej,
5. Radostaw Turski — cztonek Rady Nadzorczej.

Zasady dotyczace powotywania i odwotywania oséb zarzadzajacych:

Zgodnie z §10 Statutu Spdtki Cztonkowie Zarzadu sg powotywani i odwotywani
przez Rade Nadzorczg z tym zastrzezeniem, ze cztonkowie Zarzadu pierwszej
kadencji powotani zostali w procesie przeksztatcenia formy prawnej Spétki, przez
Zgromadzenie Wspdlnikow spotki przeksztatcanej. W sktad Zarzadu Spotki
wchodzi od jednego do trzech cztonkéw. Dokonujac wyboru cztonkdédw Zarzadu,
Rada Nadzorcza okresla liczbe cztonkdw Zarzadu oraz wskazuje funkcje, ktéra
powotana osoba wykonywaé bedzie w Zarzadzie Spotki. Cztonkdéw Zarzadu
powotuje sie na okres wspodlnej kadencji. Kadencja Zarzadu wynosi piec lat.

Uprawnienia oséb zarzadzajacych, w szczegdlnhosci prawo do podjecia decyzji
o emisji lub wykupie akcji:

Zarzad HELIO S.A. nie posiada zadnych szczegdlnych uprawnien, poza
uprawnieniami wynikajacymi z Kodeksu Spétek Handlowych

20. Wszelkie umowy zawarte miedzy emitentem a osobami
zarzadzajacymi, przewidujace rekompensate w przypadku ich rezygnacji
lub zwolnienia z zajmowanego stanowiska bez waznej przyczyny lub gdy
ich odwotanie lub zwolnienie nastepuje z powodu potaczenia emitenta
przez przejecie

Cztonkowie Zarzadu sa zatrudnieni w Spdétce na podstawie umowy o prace.
W przypadku rozwigzania umowy o prace przystugujg im odszkodowania
i odprawy, wynikajace z przepiséw prawa pracy.

Cztonkowie Rady Nadzorczej nie sg zatrudnieni przez Emitenta.

Nie istniejg zadne umowy o $wiadczenie ustug ze strony cztonkéw Zarzadu oraz

cztonkéw Rady Nadzorczej na rzecz Emitenta, okreslajace swiadczenia wyptacane
w chwili rozwigzania stosunku pracy.
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21. Oswiadczenie o0s6b odpowiedzialnych za informacje zawarte
w niniejszym sprawozdaniu Zarzadu z dziatalnosci HELIO S.A.

Zarzad Spotki oswiadcza , ze wg swojej najlepszej wiedzy, sprawozdanie
finansowe za okres od 25 sierpnia 2006 r. do 30 czerwca 2007 r. sporzadzone
zostato zgodnie z obowigzujacymi zasadami rachunkowosci, oraz ze
odzwierciedlajg w sposéb prawdziwy, rzetelny i jasny sytuacje majatkowq
i finansowg Emitenta oraz wynik finansowy, oraz ze sprawozdanie z dziatalnosci
Emitenta zawiera prawdziwy obraz rozwoju i osiggnie¢ oraz sytuacji Spotki, w
tym opis podstawowych zagrozen i ryzyka.

Zarzad Spotki oswiadcza, ze podmiot uprawniony do badania sprawozdan
finansowych, dokonujacy badania rocznego sprawozdania finansowego, zostat
wybrany zgodnie z przepisami prawa oraz ze podmiot ten oraz biegli rewidenci,
dokonujacy badania tego sprawozdania, spetniali warunki do wyrazenia
bezstronnej i niezaleznej opinii o badaniu, zgodnie z witasciwymi przepisami
prawa krajowego.

Wygledy, 23 listopada 2007 r.

Leszek Wasowicz Justyna Wasowicz
Prezes Zarzadu Wiceprezes Zarzadu
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