ABVI SOLID sa

Pismo Prezesa Zarzadu

Szanowni Panstwo,

W imieniu Zarzadu Spotki ABM SOLID S.A. mam zaszczyt przedstawi¢ Panstwu
sprawozdanie Spoéitki za 2007 rok.

Miniony rok byt dla nas bardzo waznym rokiem z uwagi na fakt debiutu na Gietdzie Papieréw
Wartosciowych w Warszawie. Pierwsze notowanie nastapito w dniu 24 lipca 2007r.

Wejscie Spotki na warszawska gietde w III kwartale roku pozwolitlo kontynuowaé wzrost
Grupy Kapitalowej i jej wzmocnienie w zakresie zasoboéw ludzkich, finansowych
1 majatkowych. Owoce tego wzrostu nie w peini ujawnity si¢ w 2007 roku, ale wyrazam
przekonanie, ze dadza znaczace efekty juz w 2008 roku.

Rok 2007 byt bardzo dobry dla polskiej gospodarki a jej czynnikiem napgdzajacym byly
inwestycje 1 konsumpcja .

W ubiegtym roku Spétka ABM SOLID S.A. starata sig jak najlepiej wykorzysta¢ sprzyjajaca
koniunktur¢ w branzy budowlanej, co przyczynito si¢ do odnotowania najlepszych wynikéw
w historii Spétki. W 2007 r. ABM SOLID S.A. uzyskal najwigksza z dotychczasowych
wielkos¢ przychodow ze sprzedazy, ktére wyniosty 145 247 tys. PLN. Istotny wplyw na
mniejsza niz pierwotnie zakladano wielko$¢ przychodéw mialy przesunigcia w realizacji
czgSci robot na kilku realizowanych kontraktach budowlanych. Wynikaty one m.in. z
koniecznosci skorygowania niezgodnos$ci w projektach dostarczonych przez Inwestora,
przedtuzeniu si¢ terminéw przekazania placow budowy, czy tez koniecznosci wykonania
prac poprawkowych po wykonawcy wcze$niejszego etapu prac. Czynniki te spowodowatly
przesunigcie na rok 2008 r. przychoddow ze sprzedazy w wysokosci kilkunastu milionéw z1.

Dziatalno$¢ budowlana oraz pozostate przychody 1 koszty, pozwolity osiagna¢ w ubieglym
roku wysoka dynamike zysku netto 152,5% przy wyniku netto 7 641 tys. PLN., ktory
podobnie jak przychody ze sprzedazy, byt najwyzszym z dotychczasowych. W roku 2007
ABM SOLID S.A. wypracowat najwigksza z dotychczasowych rocznych rentownosci brutto
ze sprzedazy. Posiadany portfel zlecen oraz stosowana polityka zarzadzania kontraktami
1 kontroli kosztéw, pozwolity uzyska¢ na kontraktach srednia rentowno$¢ w wysokosci 12,9
%, podczas gdy w 2006 r. wyniosta ona 11,3 %.W minionym roku nastgpita rowniez poprawa
rentownosci netto z 3,68 % w 2006 r. na 5,26 % w 2007 roku.

Nadrzednym celem strategicznym Spétki na 2008 rok jest stabilny i trwaty wzrost wartosci
firmy realizowany poprzez wzrost wartosci przychodoéw i rentownos$ci. Planowany rozwdj
spotki obejmowac bedzie: inwestycje w S$rodki trwale, inwestycje kapitalowe, rozwdj
zasobow kadrowych, organizacj¢ 1 zarzadzanie, rozwdj technologiczny i techniczny oraz
zintensyfikowane dziatania marketingowe, zmierzajace do zdobywania nowych rynkéw
1 klientow.

Najistotniejszym elementem planu finansowego Spoétki na kolejne okresy jest kontynuacja
procesow przejec kolejnych spétek budowlanych.



W ramach zdobywania nowych rynkéw, Spotka planuje wejscie na nowe rynki geograficzne.
Na poczatku Spétka zamierza koncentrowac si¢ na regionach péinocnej i zachodniej Polski
oraz wzmocni¢ prowadzone dziatania na rynkach zagranicznych, w szczeg6lnosci na obszarze
Ukrainy.

W ramach rozwoju zasobow kadrowych spétka zamierza pozyskiwac kolejnych pracownikéw
oraz kontynuowa¢ doskonalenie umiejgtnosci dotychczasowych pracownikéw poprzez
szkolenia 1 studia podyplomowe.

Podsumowujac, Zarzad uwaza rok 2007 za udany, ktory dat jednocze$nie poprzez
przeprowadzone istotne zmiany dobre podstawy do dynamicznego wzrostu w kolejnych
latach.

Zarzad Spotki deklaruje, ze bedzie doktadat wszelkich staran aby jak najlepiej

wykorzysta¢ koniunktur¢ na rynku budowlanym oraz duzy potencjal wzrostu jaki posiada
Spotka.
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