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Polska nadal w wysokim stopniu wykorzystuje zaawansowane technologie
informacyjno — telekomunikacyjne. Sg one podstawg dziatania nie tylko firm, ale w
coraz wiekszym stopniu gospodarstw domowych i 0os6b prywatnych. Trudno jest dzi$
wyobrazi¢ sobie firme, w ktorej nie byloby komputeroéw, sieci i urzadzen
telekomunikacyjnych. |1 cho¢ dynamika korzystania z tych technologii podlega
wahaniom, to tendencja wzrostowa jest wyrazna.

Gtéwny Urzad Statystyczny podaje, ze w 2007 roku 95% przedsiebiorstw korzystato
z komputeréw, a 92% miato dostep do Internetu, przy czym potowa firm posiadata
dostep szerokopasmowy. Ponad 21% wyposazonych byto w systemy do zarzadzania
informacjami o klientach (CRM), a 13% posiadato systemy do kompleksowego
planowania zasobéw (ERP). Jesli dodamy do tego, ze 64% przedsiebiorstw
kontaktuje sie z administracjg publiczng przez Internet, to widzimy wyraznie
dominujacq role technologii teleinformatycznych w dziataniu firm. Zarysowane
tendencje stwarzajg naszej firmie mozliwos¢ zaoferowania tym podmiotom zaréwno
produkowanego przez nas oprogramowania wspomagajacego zarzadzanie
przedsiebiorstw jak i bogatego pakietu ustug zwigzanych z integracjg produktow i
rozwigzan, ktére w tych firmach juz dziatajg. Firmy, dla ktorych informatyka jest
narzedziem, poszukujg integratoréw, ktorzy potrafig scali¢ systemy w jeden przyjazny
dla uzytkownika i tatwy w obstudze interfejs. Tutaj widzimy szanse dla takich firm jak
nasza.

Réwnoczesnie coraz wiecej duzych firm, zwlaszcza branzy finansowej, poszukuje
wiarygodnych partnerow, aby moc przekaza¢ im zarzadzanie czescig swoich
zasobow w kontraktach outsourcingowych. Tutaj liczy sie nie tylko profesjonalizm, ale
zaufanie wyrazone posiadaniem certyfikatbw bezpieczehstwa. Potrzebna jest
powierzchnia Centrow Przetwarzania Danych z odpowiednig infrastrukturg i
zabezpieczeniami. Nasza firma dysponuje takimi zasobami i jesteSmy przygotowani
do swiadczenia ustug w szeroko pojetym zakresie outsourcingu.

Nasze wyniki w roku 2007

Przychody naszej firmy w roku 2007 wyniosty 134 117 tys. PLN, przy czym
przychody ze sprzedazy produktéw wyniosty 23 906 tys. PLN, a ze sprzedazy
towarow i materiatbw 110 211 tys. PLN. Oba te wyniki sg wyraznie wyzsze od
uzyskanych w roku 2007 — 0 17% dla sprzedazy produktow i az o 80% ze sprzedazy
towarow i materiatow. Jest to warte podkreslenia, gdyz w ubiegtym roku na rynku
informatycznym data sie zauwazy¢ tendencja do spadku marz ze sprzedazy sprzetu
komputerowego. Spoice naszej udalo sie osiggna¢ rentownos¢ ze sprzedazy
towarow i materiatbw na poziomie 7,3%, podczas gdy w roku 2006 wynosita ona
6,5%.



Rok 2007 zakonczyliSmy zyskiem netto rownym 4 409 tys. PLN, wyraznie wyzszym
od uzyskanego w roku 2006 wynoszgcego 282 tys. PLN.

Wysokos¢é zobowigzan dtugoterminowych w roku 2007 wynosita 672 tys. PLN. Ze
wzgledu na wysokos¢ srodkoéw pienieznych Spétki, w tym utrzymujgcego sie od kilku
lat wysokiego poziomu ptynnosci w Firmie, ryzyko zwigzane ze zmiang stop
procentowych jest niewielkie. Ponadto Spétka nie korzysta z kredytdow bankowych i
pozyczek.

Nasi klienci i dostawcy

Oferta naszej Firmy skierowana jest gtdwnie do duzych i $rednich przedsiebiorstw,
gtownie rynku finansowego (ponad 43% przychodow) i administracji publicznej (40%
przychodow). Pozostate rynki to handel i ustugi (7,5%) przemyst (6,1%), nastepnie
media i telekomunikacja, stuzba zdrowia, budownictwo, edukacja i kultura, stuzby
mundurowe, transport i logistyka.

Strategia dziatalnosci Spoétki zaktada, ze znaczna czes¢ jej dziatalnosci opiera sie na
statej, wieloletniej i kompleksowej obstudze w zakresie informatyki duzych podmiotéw
gospodarczych. Jednakze staramy sie zwiekszac liczbe klientow kluczowych oraz
generowac czesc¢ przychodow ze wspotpracy z wieloma mniejszymi kontrahentami,
unikajgc w ten sposob ryzyka zwigzanego z uzaleznieniem od duzych klientow.

Zwigzani tez jestesmy umowami partnerskimi z wieloma Swiatowymi koncernami
informatycznymi oraz z wieloma krajowymi  dystrybutorami  produktow
informatycznych. Dzieki temu wiekszos¢ oferowanych przez nas rozwigzan moze by¢
konstruowana w oparciu o alternatywne produkty pochodzace od réznych dostawcow.
Dzieki tej strategii nie jestesmy uzaleznieni od konkretnych dostawcow i jestesmy w
stanie przedstawia¢ naszym klientom atrakcyjng cenowo oferte a takze unikac
ewentualnych opéznien w dostawach oferowanego przez nas sprzetu i ustug.

Nasze kompetencje

Z roku na rok staramy sie poszerza¢ zakres naszych kompetencji w zakresie
integracji systemow informatycznych, ustug outsourcingowych i produkciji
oprogramowania. Nasi pracownicy, poprzez uczestnictwo w spotkaniach partnerskich,
konferencjach merytorycznych, szkoleniach produktowych oraz zdawaniu egzaminow
certyfikujgcych podnoszg swoje kwalifikacje oraz zdobywajg nowe uprawnienia dla
Firmy.

Posiadamy status partnera takich firm jak IBM, Hewlett-Packard, Sun Microsystems,
Microsoft, EMC, Cisco, oraz szczegolnie ceniony status VIP Enterprise Partner firmy
VMware. Wirtualizacja srodowiska informatycznego staje sie naszg specjalnoscig, a
firma VMware powierza nam wdrazanie najnowszych rozwigzan wirtualizacji
Srodowisk informatycznych w duzych firmach a takze organizacje konferencji
poswieconych tej technologii..

Przeprowadzane przez niezalezne podmioty audyty zgodnosci wdrozonych w naszej
firmie systeméw zarzadzania z wymogami norm ISO 9001:2000 oraz BS 7799
potwierdzajg jakos¢ oferowanych przez nas produktéw i ustug oraz bezpieczehstwo
przetwarzanych przez nas informacji.



Plany na rok 2008

Nasze plany na przyszios¢ koncentrujg sie na rozwijaniu ustug integracyjnych, na
oferowaniu coraz szerszego zakresu ustug outsourcingowych wykorzystujgcych
nasze Data Center oraz na oferowaniu wiasnych produktéw softwarowych
dostosowanych do indywidualnych potrzeb klienta.

Poszerza¢ bedziemy wachlarz produktéw i ustug w tych trzech dziedzinach.

Duzy nacisk ktas¢ bedziemy na rozwijanie kompetencji naszych handlowcow, gdyz
oni sg pierwszym kontaktem z klientami. Jesli zajdzie potrzeba, zwiekszymy ich
liczbe zatrudniajgc nowe doswiadczone osoby.

Chcemy poszerzac¢ naszg oferte dla rynku finansowego poprzez kontakty z nowymi
klientami i pogtebianie wspoétpracy z juz istniejgcymi.

Juz w ubiegtych latach wykonywalismy projekty dla administracji publicznej, w tym
Ministerstwa Edukacji Narodowej. Zamierzamy iS¢ dalej w tym kierunku poprzez
dziatanie samodzielne badz w konsorcjum z innymi firmami informatycznymi.

Duze szanse widzimy w przygotowywaniu badz uczestnictwie w projektach unijnych.
Poczynilismy juz pierwsze kroki w tym kierunku i spodziewamy sie rozwing¢ te sfere
naszej dziatalnosci.

Zakonczenie

Rok 2007 byt pomysinym rokiem dla naszej Spétki. UzyskaliSmy najwyzsze w historii
obroty, uczestniczyliSmy w ciekawych i korzystnych projektach, nawigzaliSmy nowe
kontakty.

Zachecam do zapoznania sie ze sprawozdaniem z dziatalnosci naszej firmy, gdzie
podane sg szczegotowe dane i liczby.

Bardzo dziekuje wszystkim Akcjonariuszom za okazane nam zaufanie. Pragne
zapewnic, ze dotozymy wszelkich staran, aby nasza Firma nadal dynamicznie sie
rozwijata, aby nasze obroty rosty, zysk sie powiekszat, abysmy zyskiwali nowych
klientow i aby Panstwo, nasi Szanowni Akcjonariusze, nadal darzyli nas zaufaniem i
uznaniem.



