RAINBOW

TOURS

Sprawozdanie z dziatalnosci
Rainbow Tours S.A.
za rok 2007

todz, 15 kwietnia 2008 r.



1. Podstawowe informacje o spéice:

Nazwa: Rainbow Tours S.A.

Adres: 90-361 tddz, Piotrkowska 270
NIP 725-18-68-136

Regon 473190014

Przedmiotem podstawowej dziatalnosci  Spétki  jest dziatalnoSC  organizatoréw  turystyki.
Spétka zarejestrowana jest w Sadzie Rejonowym dla todzi — Srédmiescia w todzi XX Wydziat
Gospodarczy Krajowego Rejestru Sadowego w Rejestrze Przedsiebiorcow pod numerem KRS
0000178650.

W sktad Zarzgdu wchodza:

Grzegorz Baszczynski — Prezes Zarzadu
Remigiusz Talarek — Wiceprezes Zarzadu
Tomasz Czapla — Wiceprezes Zarzadu

W sktad Rady Nadzorczej wchodzg:

Stawomir Wysmyk — Przewodniczacy Rady Nadzorczej
Piotr Cygan - Czionek Rady Nadzorczej

Pawet Niewiadomski - Cztonek Rady Nadzorczej

Piotr Paduszynski - Cztonek Rady Nadzorczej
Jarostaw Turek - Cztonek Rady Nadzorczej

2. Omowienie podstawowych wielkosci ekonomiczno-finansowych, wskazanie czynnikow
i zdarzen o nietypowym charakterze oraz omoéwienie perspektyw rozwoju dziatalnosci
w najblizszym roku obrotowym

2.1. Omoéwienie podstawowych wielkosci ekonomiczno-finansowych
W roku 2007 spdtka osiggneta przychody w wysokosci 162,5 min zt przy zysku netto 4,9 min zt.
W stosunku do roku poprzedniego oznacza to wzrosty o 49 % w przypadku przychodow i 56 %
wzrostu zysku netto. Procentowa marza brutto utrzymuje sie na niemal identycznym poziomie jak rok
wczesniej (17,70% w 2006 wobec 17,60 % obecnie), natomiast bardzo nieznacznie wzrosty koszty
ogodlne zarzadu bo tylko o 1,2% z 7,5 do 7,6 min z}). M.in. dzieki tym czynnikom oraz duzej
dynamice wzrostu przychodow spotce udato sie zwiekszy¢ rentownos$¢ netto z 2,88 % do 3,00 %.

2.2. Zdarzenia o nietypowym charakterze
W grudniu 2007 Spdtka zbyta na rzecz Bridge Capital spotka z 0.0. 11.791 udziatéw w Prima Charter
spotka z 0.0.. Cena sprzedazy posiadanego pakietu wyniosta 150% ceny nominalnej. W zwigzku z tym
zysk ze zbycia tej inwestycji wynidst 589 tys zt.

2.3. Perspektywy rozwoju dziatalnosci
2.3.1. Perspektywy rozwoju dziatalnosci w Polsce
Zarzad przewiduje, ze przychody emitenta w bilansie jednostkowym za rok 2008 wyniosg nieco
powyzej 200 min zt przy zysku netto 7 - 7,5 min z. Oznacza to, ze Spotka powinna wypracowac
przychody o ok. 30% wyzsze, a zysk o prawie 50% wyzszy niz w 2007 roku. Przychody spétek
zaleznych z grupy kapitatowej (Rainbow Tours Ukraina, TravelOvo, Traveltech) szacowane sg na
co najmniej 25 min zt, zatem przychody w bilansie skonsolidowanym wyniosg razem 225 min zt i bedg
wyzsze od roku poprzedniego o ok. 37%. Zysk skonsolidowany zostanie obnizony o straty w spétkach
zaleznych, ktdére dla TravelOvo i Traveltech wyniosg razem 0,6 min oraz 0,1-0,4 min dla spdtki
na Ukrainie. Zatem przewidywany zysk netto dla catej grupy moze wynosi¢ ok. 6 — 7 min z



i bedzie wyzszy od skonsolidowanego zysku netto za rok 2007 o prawie 200 %.
Strategia Zarzadu na rok 2008 i kolejne lata to konsekwentna budowa silnej i rozpoznawalnej marki
~Rainbow Tours” oraz silnej grupy kapitatowej obejmujacej swym dziataniem wszystkie aspekty rynku
turystycznego. W grupie znajdujg sie producenci ustug turystycznych - tour operator w Polsce i tour
operator na Ukrainie. Dla producentéw tworzymy solidny kanat dystrybucji tradycyjnej, czyli sie¢
wihasnych salondw sprzedazy, a w najblizszej perspektywie by¢ moze takze sie¢ franczyzowa.
Rozwijamy takze internetowe kanaty dystrybucji, ktore jako tansze i bardziej efektywne
w perspektywie kilku lat majg szanse konkurowa¢ z powodzeniem z kanatem tradycyjnym.
Z tego powodu rozwijamy wiasne call center oraz sprzedaz online przez wiasng strone www.
Stad tez w grupie kapitatowej znalazty sie portale turystyczne wyruszamy,pl oraz travelOvo.pl, ktdre
w zatozeniu oferowaC majq wszystkie dostepne na rynku ustugi turystyczne od wielu réznych
dostawcow. Poprzez znajdujacg sie w grupie spotke technologiczng TravelTech inwestujemy wreszcie
w sektor IT w turystyce, caly czas rozwijajac nowoczesne techniki sprzedazy, systemy rezerwacyjne
online, silniki internetowe do sprzedazy biletow lotniczych oraz unikalne w Polsce technologie takie jak
~dynamic packaging”. JesteSmy przekonani, iz wspdtdziatanie i synergia wszystkich elementéw grupy
pozwoli nam na bardzo dynamiczny rozwdj i konkurowanie z duzym powodzeniem z innymi graczami
na rynku.

Najwiekszym zrodtem przychoddw Spotki jest sprzedaz oferty wyjazddw wakacyjnych na okres lata
(kwiecien — pazdziernik kazdego roku). Katalog ,Lato 2008” Spotka wydata pod koniec listopada 2007
roku. Obejmuje on 30 kierunkdw wakacyjnych, przede wszystkim w Europie i krajach Basenu
M. Srédziemnego, prawie 100 roznego rodzaju wycieczek i wczaséw i liczy ponad 300 stron.
W ciggu 4 miesiecy przedsprzedazy (grudzien 2007 — marzec 2008) Spotka pozyskata prawie 40 tys
rezerwacji, co w poréwnaniu z analogicznym okresem roku poprzedniego oznacza wzrost o ok. 75%.
Wydanie katalogu na okres zimowy (listopad 2008 — marzec 2009) spotka zaplanowata w pierwszej
potowie maja — wtedy tez spotka rozpocznie przedsprzedaz oferty zimowej. Oferta obejmuje przede
wszystkim wyjazdy egzotyczne do krajéw pozaeuropejskich (w tym do Egiptu, Kenii, na Karaiby,
do Meksyku, Ameryki Potudniowej, na Bliski Wschdod oraz do krajow Azji Potudniowo-Wschodniej).
Wprowadzenie oferty egzotycznej spowodowato, ze dysproporcje w przychodach Spotki w sezonie
letnim i zimowym ulegty zmniejszeniu — cho¢ dalej okoto 70% sprzedazy stanowi sezon letni. Ponadto
W programie zimowym znajdg sie takze czartery lotnicze do Krajow Alpejskich (Francja, Austria,
Wiochy) oraz krétkie wyjazdy sylwestrowe.

Spétka zamierza co roku zwieksza¢ ilos¢ kierunkdow wakacyjnych (zarébwno na sezon letni
jak i zimowy), konsekwentnie poprawia¢ standard oferowanych ustug, zwieksza¢ dostepnosc oferty
poprzez wyloty z lotnisk lokalnych (poza Warszawg, Katowicami, Poznaniem, Krakowem, Gdanskiem
i Wroctawiem coraz wieksza ilo$¢ destynacji oferowana bedzie z wylotami m.in. z todzi, Szczecina,
Bydgoszczy i Rzeszowa).

Spdtka dynamicznie zwieksza wihasng sie¢ sprzedazy, ktéra na moment pisania tego raportu liczy 31
salondw obstugi klienta. W okresie od pazdziernika 2007 do kwietnia 2008 spdtka otworzyla 6
wiasnych salonéw firmowych i 2 franczyzowe. Do konca 2008 roku spotka zamierza uruchomic kolejne
6 do 8 biur obstugi klienta by docelowo osiggna¢ przynajmniej 50 wiasnych salonéw firmowych.
Spdtka dynamicznie rozwija takze nowoczesne kanaty dystrybucji oferty, wiasne call center oraz
sprzedaz poprzez wtasng strone www.rainbowtours.pl . Spétka szacuje ze w 2008 roku sprzedaz przez
call center i strone www powinna przekroczy¢ 12 min zt.

Doskonatym uzupetnieniem dla sprzedazy wiasnej oferty przez Spotke jest oferowanie wiasnych
i obcych produktdow przez portale turystyczne TravelOvo i wyruszamy.pl (oba nalezace do Grupy
Kapitatowej). Spdtka zamierza w 2008 potaczy¢ oba portale w jeden silny podmiot i stworzy¢ swego
rodzaju  hipermarket  turystyczny, oferujacy  wszystkie = dostepne ustugi  turystyczne
(od zorganizowanych wyjazddéw turystycznych, poprzez sprzedaz biletdw lotniczych, posrednictwo
w rezerwacji hoteli i wynajmie samochodoéw, sprzedaz ubezpieczen turystycznych az po tzw. ,wakacje
szyte na miare”, czyli automatyczne skfadanie réznych i pochodzacych od réznych dostawcéw ustug
turystycznych i taczenie ich w jeden wspdlny pakiet turystyczny). Ustuga ta zwana , dynamic
packaging” jest juz testowana — w maju powinna pojawic sie na portalu TravelOvo. Docelowo Spotka
zamierza upubliczni¢ portal na GPW, nastgpi to nie wczesniej niz w 2009 roku, gdy portal zacznie
przynosic zyski.

Spdtka technologiczna Traveltech to przede wszystkim dostawca nowoczesnych narzedzi do sprzedazy
oferty turystycznej w Internecie. Na zlecenie Rainbow nadzoruje i rozwija caty system zarzadzania
sprzedazg Rainbow Tours, a takze dostarcza gotowe rozwigzania IT dla podmiotow zewnetrznych
(w tym takze dla gietdowego Travelplanet SA).




2.3.2. Perspektywy rozwoju na Ukrainie.
Za rok obrotowy 2007 Rainbow Tours Ukraina poniosta straty na poziomie 3,3 min ziotych,
na co ztozyty sie przede wszystkim nakfady na reklame w zwigzku z wejéciem na rynek oraz straty
zwigzane z niewypetnieniem miejsc na kierunkach wakacyjnych. W zwigzku z tym podjeto decyzje
o podwyzszeniu docelowego kapitatu Spotki na Ukrainie do réwnowartosci 0,75 min EUR.
W 2008 dziatania Spotki na Ukrainie zostaty zdynamizowane - przygotowano nowy katalog ,lato 2008”
obejmujacy 9 destynacji czarterowych (obok Egiptu, Tunezji i Maroka, takze Majorke, Czarnogore,
Chorwacje i Butgarie) oraz szerokg oferte autokarowych wycieczek objazdowych. Katalog zostat
wydany juz lutym 2008, na 2 miesigce przed katalogami konkurencji — wtedy tez spotka ukrainska
rozpoczeta przedsprzedaz oferty letniej. Pod koniec roku 2008 Spdtka zamierza poszerzy¢ whasng siec
sprzedazy o dodatkowe biuro sprzedazy w Kijowie. W latach kolejnych Spétka planuje otwieranie
salonéw sprzedazy w innych silnych osrodkach miejskich takich jak Donieck, Charkéw i Odessa.
Planowane przychody Rainbow Tours Ukraina w 2008 beda o ponad 100% wyzsze niz w roku 2007
i wyniosg ok. 18 — 20 miIn zt, przy wyniku netto na poziome ,zero” do minus 0,4 min zt. Uwzgledniajac
duzy potencjat wzrostowy rynku ukrainskiego Zarzad uwaza, ze w kolejnych 2-3 latach Spétce uda sie
utrzymac podobng dynamike sprzedazy z rokrocznym wzrostem na poziomie 100%. Jesli Zarzad uzna,
ze spotka ukrainska znajduje sie na drodze stabilnego wzrostu i zacznie generowal zyski,
nie wykluczamy ekspansji na inne rynki Europy Wschodniej takie jak Litwa, totwa i Estonia.

3. Czynniki ryzyka i zagrozenia na jakie narazony jest Emitent

3.1. Ryzyko zwiazane z wystepowaniem katastrof w regionach turystycznych
Na dziatalnos¢ Spotka posredni wplyw mogg mie¢ wszelkiego rodzaju sytuacje zwigzane
z uwarunkowaniami polityczno-gospodarczymi na $wiecie. Wszelkie tragiczne wydarzenia i katastrofy
W regionach turystycznych wptywajace bezposrednio na popyt na rynku turystycznym, tj. konflikty
zbrojne, zamachy terrorystyczne, niepokoje spoteczne, epidemie czy zagrozenia naturalne,
jak powodzie, huragany, trzesienie ziemi, wybuchy wulkanéw, dlugotrwate susze mogg miec
negatywny wptyw na wyniki Spoétki. Trzeba jednak nadmieni¢, iz w chwili obecnej zaréwno zamachy
terrorystyczne jak i zagrozenia niepokojami spotecznymi, permanentnie okupujace czotdwki
gazet i wiadomosci, majq duzo mniejszy wptyw na decyzje o zakupie imprezy turystycznej
niz to miato miejsce kilka lat temu. Ponadto Spdtka organizuje i sprzedaje wyjazdy turystyczne
do kilkudziesieciu destynacji na calym Swiecie, zatem w przypadku lokalnego kryzysu
na pojedynczej destynacji, spotka nadal z powodzeniem operowa¢ moze na pozostatych kierunkach.

3.2. Ryzyko zwiazane z konkurencja

Zmiany zachodzace na rynku ustug turystycznych wskazujace na zdecydowany rozwdj biur on-line
w dluzszej perspektywie moga oznaczac ryzyko zagrozenia udziatu w rynku firm posiadajacych tylko
tradycyjne sieci sprzedazy. Spdtka podjeta dziatania majace zapobiec takiemu zagrozeniu poprzez
rozwoj nowoczesnych kanatdow sprzedazy. Na poczatku 2008 roku Spoétka przejeta TravelOvo spotke
z o0.0. (portal wyspecjalizowany w sprzedazy biletow lotniczych) i Traveltech spdtka z o.0.
(producent  oprogramowania do sprzedazy produktdw  turystycznych w internecie).
Niezaleznie od powyzszego spotka konkuruje na rynku tradycyjnych tour operatordw z innymi
podmiotami. Konsekwentna budowa silnej i rozpoznawalnej marki ,Rainbow Tours” oraz silnej grupy
kapitatowej obejmujacej swym dziataniem wszystkie aspekty rynku turystycznego (producent - tour
operator w Polsce i na Ukrainie, dystrybucja tradycyjna — sie¢ wtasnych biur, Internet — wtasny portal,
IT — spotka technologiczna) pozwoli z pewnoscig konkurowaé z powodzeniem z innymi graczami
na rynku.

3.3. Ryzyko zwigzane z sezonowoscia sprzedazy
Sprzedaz Spotki, podobnie jak wiekszosci podmiotdw z branzy turystycznej charakteryzuje sie duzg
sezonowoscig sprzedazy, ktdra uwarunkowana jest przede wszystkim wzrostem popytu na produkty
i ustugi turystyczne Spotki w drugim i trzecim kwartale roku. W zwigzku z powyzszym wynik finansowy
tego okresu ma znaczacy wptyw na wynik koricowy catego roku. Nalezy jednak dodac, iz Spotka
stara sie niwelowaC wplyw sezonowosci wprowadzajac do sprzedazy w okresie zimowym
(IVv i I kwartat roku) bardzo bogatg oferte na egzotyczne wakacje czarterowe, co juz
w tym roku znacznie poprawito proporcje sprzedazy pomiedzy sezonem letnim i zimowym.



3.4. Ryzyko zwigqzane z sytuacja finansowaq spotek zaleznych
Grupa kapitatowa Rainbow Tours SA obejmuje nastepujace podmioty: Rainbow Tours Ukraina Spétka
z 0.0. (100% kapitatu, spotka zarejestrowana w Kijowie na Ukrainie, organizator turystyki), TravelOvo
spotka z 0.0. (56% kapitatu, portal wyspecjalizowany w sprzedazy biletow lotniczych), Portal
Turystyczny spdtka z 0.0. (65% kapitatu, portal wyspecjalizowany w sprzedazy ofert turystycznych),
Traveltech spotka z 0.0. (56% kapitatu, producent oprogramowania do sprzedazy w Internecie)
oraz Rainbow Tours — Biuro Podrdzy spdtka z 0.0. (50% kapitatu, agencja IATA). Spotka spodziewa
sie, ze niektore ze spdtek zaleznych mogg przynies¢ w 2008 roku nieduze straty na dziatalnosci.

3.5. Ryzyko braku realizacji celow emisji

W prospekcie emisyjnym Spodtka planowata przeznaczy¢ cze$¢ Srodkdéw pozyskanych z publicznej
emisji akcji serii E na akwizycje pomiotéw $wiadczacych ustugi na rynku ustug turystycznych. Cele te
zostaly czeSciowo zrealizowane poprzez zakup Traveltech i portalu TravelOvo. Spétka bez
pozytywnego rezultatu prowadzita rozmowy w sprawie przejecia niszowych organizatorow turystyki,
specjalizujacych sie w waskim zakresie ustug turystycznych, natomiast emitent caly czas uwaznie
przyglada sie innym podmiotom z branzy i nie wyklucza kolejnych przeje¢. Pozostate cele emis;i
wypetniane sg planowo: dokapitalizowano Rainbow Tours Ukraina, rozszerzono wtasng sie¢ sprzedazy
(do dnia raportu uruchomiono 6 nowych biur obstugi klienta, w planach kolejne 5-6), powiekszono
wydatki na reklame.

3.6. Ryzyko zwiazane z sytuacja makroekonomiczna Polski

Ogdlna koniunktura gospodarcza moze réwniez wplynag¢ na poziom sktonnosci Polakow
do wykorzystywania urlopéw. Istnieje zawsze pewne ryzyko cofniecia sie obecnej dobrej koniunktury
w polskiej gospodarce. Sytuacja taka miataby wptyw na ostabienie tempa wzrostu konsumpdii
krajowej, a wiec i na popyt na produkty oraz ustugi oferowane przez Spotke, a przez to na wyniki
osiggane przez niego i perspektywy rozwoju. Nawet jednak gdyby takie czynniki wystapity, to nalezy
pamietac, iz tzw. optymizm konsumencki maleje z duzym opdznieniem w stosunku do malejacego
w danym roku PKB (zwykle rok-dwa). Zatem uwzgledniajgc dobre perspektywy gospodarcze kraju,
duzg ilos¢ naptywajacych do Polski $rodkéw unijnych, malejace bezrobocie, spodziewane inwestycje
na EURO 2012, Spoétka spodziewa sie co najmniej kilku lat solidnego wzrostu popytu w branzy
turystycznej. Nie bez znaczenia jest tez fakt silnej ztotdwki, ktdra powoduje, Zze cena produktu
turystycznego maleje, przez co staje sie on coraz bardziej dostepny dla coraz wiekszej grupy
konsumentow.

3.7. Ryzyko zwigzane ze zmianami regulacji prawnych
Zagrozeniem dla dziatalnosci Spotki sg zmieniajace sie przepisy prawa lub rozne jego interpretacje.
Ewentualne zmiany przepisdw prawa, a w szczegdlnosci przepisow podatkowych mogg zmierzac
w kierunku powodujacym wystgpienie negatywnych skutkoéw dla dziatalnosci Emitenta. Przepisy prawa
polskiego znajduja sie w okresie zmian zwigzanych z implementacjg praw Unii Europejskiej i mogq
mie¢ wplyw na otoczenie prawne zwigzane z dziatalnoscig gospodarczg Emitenta. Szczegodlnie czeste
i niebezpieczne sg zmiany interpretacyjne przepisdw podatkowych. Brak jest jednolitosci w praktyce
organdow skarbowych i orzecznictwie sadowym w sferze opodatkowania. Przyjecie przez organy
podatkowe interpretacji prawa podatkowego innej niz przyjeta przez Spdtke moze implikowac
pogorszenie jej sytuacji finansowej, a w efekcie negatywnie wptyna¢ na uzyskiwane wyniki.

3.8. Ryzyko walutowe
Spdtka zamawiajac imprezy turystyczne rozlicza sie ze swoimi kontrahentami w walutach obcych
(zazwyczaj w Euro lub w Dolarze Amerykanskim). Natomiast sprzedaje imprezy polskim klientom
w walucie krajowej. Niekorzystne zmiany kurséw walutowych pomiedzy okresem wptywu Srodkow
od klientéw a okresem wptaty zagranicznym dostawcom moze spowodowac obnizenie rentownosci
i zyskow osigganych przez Spotke. Nalezy dodac jednak, iz obserwowany od kilku lat dtugoterminowy
trend umacniania sie ztotego, charakterystyczny dla krajow aspirujacych do strefy walutowej EURO,
jest w Polsce bardzo widoczny i nic nie wskazuje na to, zeby, mimo lokalnych wahan,
mogt sie on odwrdci¢. Tego rodzaju trend jest dla Spoétki (jako importera) oczywiscie bardzo korzystny.

3.9. Ryzyko wzrostu cen ropy naftowej



Ciggty wzrost cen ropy naftowej przektada sie na wzrastajacy koszt transportu lotniczego
i autokarowego. Niemniej jednak koszty transportu stanowig jedynie od 30 do 40% kosztéw
przecietnego wyjazdu, a udziat samego kosztu paliwa w cenie transportu to maksimum 30% jego
wartosci. Oznacza¢ to moze wzrost kosztow wycieczek (wyrazony w walutach obcych) do maksimum
10%. Ten wzrost jest jednak skutecznie niwelowany przez wzmacniajacq sie ziotowke.

4. Informacje o podstawowych produktach i ustugach

Na przychody emitenta sktadajg sie przede wszystkim sprzedaz zagranicznych wyjazdow
turystycznych, organizowanych przez Spétke oraz posrednictwo w sprzedazy imprez turystycznych
oraz biletdw lotniczych, oferowanych przez innych dostawcow. Struktura ilosciowa i wartoSciowa
wyglada nastepujgco:

Wartosciowo:

Wycieczki i wczasy lotnicze — 124 min przychodu (77% catosci)

Wycieczki / wczasy autokarowe lub z dojazdem wiasnym — 25 min przychodu (15% catosci)
Posrednictwo w sprzedazy imprez i biletéw lotniczych — 13 min przychodu (8% catosci)

Ilosciowo:

Wycieczki i wczasy lotnicze — 51 700 pasazerdw (58% catosci)

Wycieczki / wczasy autokarowe lub z dojazdem wiasnym — 23 600 pasazerdow (27% catosci)
Posrednictwo w sprzedazy imprez i biletow lotniczych — 13 500 pasazeréw (15% catosci)

5. Informacje o rynkach zbytu

Produkty oferowane przez Spotke sq w catosci oferowane na rynku polskim. Rynek zbytu na Ukrainie
bedzie omdwiony przy raporcie skonsolidowanym emitenta. Struktura ilosciowa i wartosciowa
poszczegdlnych kanatdéw dystrybucyjnych wyglada nastepujaco:

Sie¢ agencyjna biur podrézy, niezaleznych od emitenta (800 podmiotéw) — 59 % przychodow
Sie¢ witasnych salondw sprzedazy (28 podmiotow) — 27 % przychodow

Sprzedaz online ze strony www i wiasne call center (1 podmiot) — 5 % przychoddw

Pozostate (firmy, grupy na zamdwienie, B2B, inni tour operatorzy) — 9 % przychoddw

6. Informacje o zawartych znaczacych umowach

Za kryterium znaczacej umowy Spdtka przyjmuje 10% przychoddw za okres czterech ostatnich
kwartatéw obrotowych jezeli umowy dotycza dziatalnosci operacyjnej emitenta (umowy zakupu ustug
transportowych, noclegowych itp.) oraz 10% kapitatow wiasnych w pozostatych przypadkach.
W 2007 r. nie byty zawierane umowy spetniajace powyzsze kryteria.

7. Informacje o powigzaniach organizacyjnych lub kapitatlowych z innymi podmiotami
Emitent nie posiada powigzan organizacyjnych i kapitatowych z innymi podmiotami poza grupq
kapitatowa.

8. Opis transakcji z podmiotami powigzanymi

Emitent zawiera transakcje sprzedazy ze wszystkimi podmiotami powigzanymi. Jedynie transakcje
z Rainbow Tours Ukraina Sp. z 0.0. przekraczajg w 2007 r. 500.000 euro i wynoszg 8.495 tys. zt.
Sq to transakcje sprzedazy imprez turystycznych i biletow lotniczych, dotyczacych gtéwnie kierunkow:
Maroko, Egipt, Tunezja.

9. Informacje o zaciagnietych kredytach, pozyczkach, udzielonych poreczeniach
i gwarancjach
Spétka nie korzysta z kredytdw, pozyczek ani poreczen i gwarancji udzielonych przez inne podmioty.



10.Informacje o udzielonych pozyczkach, gwarancjach i poreczeniach, w tym podmiotom
powiazanym

We wrzesniu 2007 r. Spdtka udzielita poreczenia (w formie depozytu) gwarancji bankowej

dla podmiotu powigzanego Rainbow Tours — Biuro Podrdzy Sp. z 0.0. Wysoko$¢ depozytu wynosi 870

tys. zt. Gwarancja ta przedktadana jest przez Agenta Sprzedazy Pasazerskiej, jakim jest Rainbow

Tours — Biuro Podrozy Sp. z 0.0., Miedzynarodowemu Zrzeszeniu Przewoznikdw Lotniczych (IATA).

11.Wykorzystanie wplywow z emisji

W okresie, ktérego dotyczy raport (2007) i ze wzgledu na fakt, iz $rodki z emisji wptynety do spotki
w listopadzie 2007, spotka w bardzo nieznacznym stopniu korzystata z tych Srodkdw. Ponizsze
zestawienie opisuje zatem realizacje celdw emisyjnych i wydatkowanie Srodkow z emisji do momentu
ukazania sie niniejszego raportu (kwiecien 2008)

11.1. Przejecia spotek
W dniu 4 stycznia 2008 roku Spétka zakupita po 56% udziatdow Traveltech Sp. z 0.0. i TravelOvo
Sp. z 0.0., (obie spdtki z siedzibg w Krakowie) za tgczna kwote 873.600 pIn. Ponadto Spdtka
zobowigzata sie do udzielenia finansowania (w formie zwrotnych pozyczek) dla obu przejmowanych
spotek do kwoty 1.600.000 ztotych tacznie.
TravelOvo sp. z o.0. to portal turystyczny wyspecjalizowany w sprzedazy biletéw lotniczych
oraz rezerwacji miejsc w hotelach — stanowi doskonate uzupetnienie dla nalezacego juz do Rainbow
Tours Portalu Turystycznego ,wyruszamy.pl” specjalizujagcego sie tylko w sprzedazy oferty
turystycznej. W planach na najblizszy rok jest potaczenie obu spotek zaleznych w jeden silny podmiot
i stworzenie swego rodzaju hipermarketu turystycznego. Kupno udziatéw w TravelOvo Sp. z o.o.
i wspltpraca ze Spotka pozwolg Rainbow Tours na zbudowanie nowoczesnej internetowej
i zintegrowanej platformy sprzedazowej obejmujacej caly zakres ustug turystycznych, w tym
niespotykane jeszcze na rynku polskim ,dynamiczne pakietowanie ustug”. Z kolei za$ wspdtpraca
z Traveltech Sp. z o0.0. zabezpieczy planowane przedsiewziecia od strony technologicznej. W planach
na 2008 jest m.in. wprowadzenie na rynek unikalnych w Polsce technologii internetowych takich jak
»~dynamic packaging” (wakacje szyte na miare) oraz sprzedaz imprez turystycznych w petnej wersji
online bez udziatu konsultantéw.
Spdtka bez pozytywnego rezultatu prowadzita rozmowy w sprawie przejecia niszowych organizatorow
turystyki, specjalizujacych sie w waskim zakresie ustug turystycznych, natomiast emitent caty czas
uwaznie przyglada sie innym podmiotom z branzy i nie wyklucza jeszcze w tym roku kolejnych przejec
w innych sektorach takich jak turystyka biznesowa, turystyka miodziezowa czy tradycyjne sieci
sprzedazy biur podrozy.

11.2. Zwiekszenie budzetu marketingowego.
Budzet marketingowy na 2008 zostat zwiekszony z 6 do prawie 9 min zt. Dodatkowe $rodki zostaty
skierowane na wzmocnienie rozpoznawalnosci marki ,Rainbow Tours” poprzez intensywne kampanie
billboardowe (styczen: ,Pasja podrdézy” i luty ,Sztuka podrézowania”). W 3 kwartale 2008 planowana
jest kolejna kampania wizerunkowa zwigzana z zimowg ofertg egzotycznych wyjazddw czarterowych
Spotki.

11.3. Rozbudowa wilasnej sieci sprzedazy.
Od emisji publicznej (pazdziernik 2007) do kwietnia 2008 Spotka uruchomita 6 nowych biur obstugi
klienta (Warszawa-Praga, Bielsko-Biata, Opole, Katowice, Szczecin i Gdansk) oraz dwa biura
franczyzowe (w Bytomiu i Opolu). Obecnie Spétka dysponuje juz 31 firmowymi salonami sprzedazy.
Do konca 2008 roku spdtka planuje uruchomienie jeszcze 6-8 biur wiasnych, a docelowo siec
sprzedazy ma liczy¢ co najmniej 50 salondw firmowych.

11.4. Dofinansowanie Rainbow Tours Ukraina
Za rok obrotowy 2007 Rainbow Tours Ukraina poniosta straty na poziomie 3,3 min ziotych,
na co ztozyty sie przede wszystkim nakfady na reklame w zwigzku z wejSciem na rynek oraz straty
zwigzane z niewypetnieniem miejsc na kierunkach wakacyjnych. W zwigzku z tym podjeto decyzje
o podwyzszeniu docelowego kapitatu Spotki na Ukrainie do réwnowartosci 0,75 min EUR.
W 2008 dziatania Spotki na Ukrainie zostaty zdynamizowane - przygotowano nowy katalog ,lato 2008
obejmujacy 9 destynacji czarterowych (obok Egiptu, Tunezji i Maroka, takze Majorke, Czarnogore,
Chorwacje i Bulgarie) oraz szeroka oferte autokarowych wycieczek objazdowych. Katalog zostat



wydany juz lutym 2008, na 2 miesigce przed katalogami konkurencji — wtedy tez spotka ukrainska
rozpoczeta przedsprzedaz oferty letniej. Pod koniec roku 2008 Spdtka zamierza poszerzy¢ wiasng siec
sprzedazy o dodatkowe biuro sprzedazy w Kijowie. W latach kolejnych Spdtka planuje otwieranie
salondw sprzedazy w innych silnych oérodkach miejskich takich jak Donieck, Charkéw i Odessa.
Planowane przychody Rainbow Tours Ukraina w 2008 beda o ponad 100% wyzsze niz w roku 2007
i wyniosg ok. 18 — 20 min zt, przy wyniku netto na poziome ,zero” do minus 0,4 min zt. Uwzgledniajac
duzy potencjat wzrostowy rynku ukrainskiego Zarzad uwaza, ze w kolejnych 2-3 latach Spdtce uda sie
utrzymac podobng dynamike sprzedazy z rokrocznym wzrostem na poziomie 100%.

12.0bjasnienie roznic pomiedzy wynikami finansowymi a wczesniej publikowanymi
prognozami wynikow za dany rok

W dniu 16 pazdziernika 2007 r. w raporcie biezgcym 17/2007 Zarzad Rainbow Tours S.A. podat

do publicznej wiadomosci prognoze nastepujacych wynikdw finansowych:

- przychody ze sprzedazy 155.000 tys. zt

- zysk netto 5.000 tys. zt

Osiggniete wyniki przyjmujq wartosci

- przychody ze sprzedazy 162.564 tys. zt (wzrost 0 8%)

- zysk netto 4.891 tys. zt (spadek o ok. 3%)

13.Ocena zarzadzania zasobami finansowymi

Zarzad nie identyfikuje Zadnych istotnych czynnikdw zagrazajacych ptynnosci finansowej
przedsiebiorstwa. Spotka od poczatku swej dziatalnosci nie korzystata z kredytéw bankowych
i pozyczek. Na biezaco regulowane sg wszelkie zobowigzania Spoétki, zarowno wobec dostawcow jak
i budzetu panstwa. Duzy nacisk potozony jest rowniez na terminowe regulowanie naleznosci przez
odbiorcéw ustug. O wysokim poziomie ptynnosci finansowej $wiadczy wskaznik biezacej i szybkiej
ptynnosci, ktory osigga wartosc 7,27.

14.0cena mozliwosci realizacji zamierzen inwestycyjnych

W 2008 Spotka zamierza jeszcze dokonad akwizycji 1-2 podmiotéw z branzy turystycznej, przy czym
w gre wchodzg niszowi tour operatorzy, uzupetniajacy oferte Spotki (turystyka miodziezowa,
biznesowa) lub tradycyjne sieci sprzedazy biur podrézy. Spotka zamierza wydac na ten cel nie wiecej
niz 5 do 6 min ztotych, co oznacza, ze w gre wchodza stosunkowo niewielkie firmy z obrotami
nieprzekraczajacymi 30 min ziotych. Opisane wyzej akwizycje bedg dokonane ze Srodkéw
pochodzacych z emisji. W przypadku gdyby na rynku pojawity sie oferty znacznie wiekszych przejec,
Spdtka moze korzystac z kredytu bankowego lub skieruje na rynek nowg emisje akcji. Pozostate cele
emisyjne zostaly spetnione i nie wymagajq dodatkowych inwestycji finansowych (poza zwrotnymi
pozyczkami dla spotek zaleznych TravelOvo i Traveltech).

15.Charakterystyka zewnetrznych i wewnetrznych czynnikow istotnych dla rozwoju

przedsiebiorstwa oraz opis perspektyw rozwoju w nastepnym roku obrotowym

15.1. Czynniki zewnetrzne

15.1.1.Koniunktura gospodarcza

Dla Spotki dziatajacej na rynku ustug dla masowego odbiorcy istotne znaczenie przy
planowaniu rozwoju majg wszelkie czynniki wptywajace na koniunkture gospodarcza w Polsce.
Wedlug szacunkéw Instytutu Badan nad Gospodarka Rynkowg (Stan i prognoza koniunktury
gospodarczej nr 57 ze stycznia 2008 r.) istotne dla Spotki wskazniki makroekonomiczne mozna ocenic
pozytywnie. IBNnGR prognozuje wzrost PKB na poziomie 5,4%. Pozostate wskazniki takze maja
wydzwiek pozytywny - dalszy spadek bezrobocia (do 9,6%), wzrost wynagrodzen realnych (o 5,1%)
i wzrost konsumpgji indywidualnej o 5%. Jednoczes$nie IBnGR zakfada, ze kurs PLN do EUR i USD
dalej powinien nieznacznie sie umacniaé. Dodatkowo nalezy mie¢ na uwadze pozytywny wplyw
Mistrzostw Europy w Pitce Noznej Euro 2012, ogromne inwestycje w infrastrukture drogowa, stadiony
i hotele — ten naptyw inwestycji moze tylko wzmocni¢ i tak niezte tempo wzrostu
gospodarczego  Polski. Wedlug Spotki  optymizm  konsumencki bedzie wcigz  wysoki,
a zainteresowanie wyjazdami zagranicznymi powinno nadal rosng¢ na poziomie 15-20% rocznie.
Dla Spofki istotna jest takze koniunktura gospodarcza na Ukrainie, ze wzgledu na rozwdj spofki
zaleznej Rainbow Tours Ukraina. Zarzad Spotki ocenia sytuacje ekonomiczng pozytywnie.



Opublikowane przez Panstwowy Komitet Statystyki Ukrainy dane za 10 miesiecy 2007 roku wykazujg
wzrost PKB o 7,3% i produkcji przemystowej o 11%, a spodziewany wzrost gospodarczy w 2008 r. to
ok. 8 %. Ponadto stopniowe otwieranie gospodarki na Europe, inwestycje zwigzane z EURO 2012,
lokalna waluta sztywno powigzana z dolarem (brak ryzyka kursowego), pojawiajaca sie klasa $rednia
oraz duze zainteresowanie wyjazdami zagranicznymi to dobry prognostyk dla wynikéw spotki
na Ukrainie.

15.1.2.Konkurencja

Drugim istotnym czynnikiem jest otoczenie konkurencyjne. Spdtka zalicza sie do pierwszej dziesigtki
najwiekszych organizatorow podrozy i zajmuje wedlug oceny Zarzadu 5-6 miejsce w Polsce.
Do najwiekszych konkurentdw Spotka zalicza firmy takie jak TUI, Triada, Neckermann i Itaka. Dzieki
$rodkom pozyskanym z emisji Spotka zamierza rozwija¢ sie zdecydowanie szybciej niz konkurencja.
Konsekwentna budowa silnej i rozpoznawalnej marki ,Rainbow Tours” oraz silnej grupy kapitatowej
obejmujacej swym dziataniem wszystkie aspekty rynku turystycznego (producent - tour operator
w Polsce i na Ukrainie, dystrybucja tradycyjna — sie¢ wiasnych biur, Internet — wiasny portal,
IT — spétka technologiczna) pozwoli z pewnoscig konkurowaé z powodzeniem z innymi graczami na
rynku.

15.2. Czynniki wewnetrzne
15.2.1.0rganizacja Spotki i Grupy Kapitalowej.

Spdtka przygotowujac swoje wejscie na GPW rozpoczeta proces dostosowania kultury zarzadzania
do wymagan najwyzszej jakosci i przejrzystosci. Stopniowo wprowadza sie system prognozowania,
budzetowania i kontroli kosztéow dla poszczegdinych czesci firmy (np. biura obstugi klienta, dziat
marketingu) i spdtek zaleznych (RT Ukraina, portal TravelOvo i spotka Traveltech). Program ten
zostanie zakonczony do konca 2008 roku.
Na poczatku 2008 Spdtka (jako pierwszy organizator podrézy w Polsce) otrzymata certyfikat ISO 9001,
a usystematyzowanie procedur pozwolito na uproszczenie wielu procesow decyzyjnych i potwierdzito
dazenie Spotki do oferowania produktu najwyzszej jakosSci. Na potrzeby zarzadzania jakoscig
utworzono w spétce Dziat Kontroli Jakosci, ktory odpowiedzialny jest za nadzorowanie procedur ISO,
badanie satysfakcji konsumenta i konsekwentne poprawianie standardu oferowanych ustug.

15.3. Perspektywy rozwoju Spétki i Grupy Kapitatowej.

15.3.1.Perspektywy rozwoju w Polsce.
Zarzad przewiduje, ze przychody emitenta w bilansie jednostkowym za rok 2008 wyniosg nieco
powyzej 200 min zt przy zysku netto 7 - 7,5 min zt. Oznacza to, ze Spotka powinna wypracowac
przychody o ok. 30% wyzsze, a zysk o prawie 50% wyzszy niz w 2007 roku. Przychody spotek
zaleznych z grupy kapitatowej (Rainbow Tours Ukraina, TravelOvo, Traveltech) szacowane s
na co najmniej 25 min zt, zatem przychody w bilansie skonsolidowanym wyniosg razem 225 min zt
i bedq wyzsze od roku poprzedniego o ok. 37%. Zysk skonsolidowany zostanie obnizony o straty
w spotkach zaleznych, ktdére dla TravelOvo i Traveltech wyniosg razem 0,6 min oraz 0,1-0,4 min
dla spotki na Ukrainie. Zatem przewidywany zysk netto dla catej grupy moze wynosi¢ ok. 6 — 7 min zt
i bedzie wyzszy od skonsolidowanego zysku netto za rok 2007 o prawie 200 %.
Strategia Zarzadu na rok 2008 i kolejne lata to konsekwentna budowa silnej i rozpoznawalnej marki
~Rainbow Tours” oraz silnej grupy kapitatowej obejmujgcej swym dziataniem wszystkie aspekty rynku
turystycznego. W grupie znajdujq sie producenci ustug turystycznych - tour operator w Polsce i tour
operator na Ukrainie. Dla producentéw tworzymy solidny kanat dystrybucji tradycyjnej, czyli sie¢
wihasnych salondw sprzedazy, a w najblizszej perspektywie by¢ moze takze sie¢ franczyzowa.
Rozwijamy takze internetowe kanaty dystrybucji, ktore jako tansze i bardziej efektywne
w perspektywie kilku lat majg szanse konkurowa¢ z powodzeniem z kanatem tradycyjnym.
Z tego powodu rozwijamy wiasne call center oraz sprzedaz online przez wiasng strone www.
Stad tez w grupie kapitatowej znalazty sie portale turystyczne wyruszamy,pl oraz travelOvo.pl, ktore
w zatozeniu oferowa¢ majg wszystkie dostepne na rynku ustugi turystyczne od wielu réznych
dostawcow. Poprzez znajdujacg sie w grupie spotke technologiczng TravelTech inwestujemy wreszcie
w sektor IT w turystyce, caty czas rozwijajac nowoczesne techniki sprzedazy, systemy rezerwacyjne
onling, silniki internetowe do sprzedazy biletéw lotniczych oraz unikalne w Polsce technologie takie jak
~dynamic packaging”. JesteSmy przekonani, iz wspdtdziatanie i synergia wszystkich elementéw grupy



pozwoli ham na bardzo dynamiczny rozwdj i konkurowanie z duzym powodzeniem z innymi graczami
na rynku.

Najwiekszym zrodtem przychoddw Spotki jest sprzedaz oferty wyjazdow wakacyjnych na okres lata
(kwiecien — pazdziernik kazdego roku). Katalog ,Lato 2008” Spotka wydata pod koniec listopada 2007
roku. Obejmuje on 30 kierunkéw wakacyjnych, przede wszystkim w Europie i krajach Basenu M.
Srédziemnego, prawie 100 réznego rodzaju wycieczek i wczaséw i liczy ponad 300 stron.
W ciggu 4 miesiecy przedsprzedazy (grudzien 2007 — marzec 2008) Spotka pozyskata prawie 40 tys
rezerwacji, co w poréwnaniu z analogicznym okresem roku poprzedniego oznacza wzrost o ok. 75%.
Wydanie katalogu na okres zimowy (listopad 2008 — marzec 2009) spotka zaplanowata w pierwszej
potowie maja — wtedy tez spotka rozpocznie przedsprzedaz oferty zimowej. Oferta obejmuje przede
wszystkim wyjazdy egzotyczne do krajow pozaeuropejskich (w tym do Egiptu, Kenii, na Karaiby,
do Meksyku, Ameryki Potudniowej, na Bliski Wschdd oraz do krajow Azji Potudniowo-Wschodniej).
Wprowadzenie oferty egzotycznej spowodowato, ze dysproporcje w przychodach Spotki w sezonie
letnim i zimowym ulegty zmniejszeniu — cho¢ dalej okoto 70% sprzedazy stanowi sezon letni. Ponadto
W programie zimowym znajdg sie takze czartery lotnicze do Krajow Alpejskich (Francja, Austria,
Wiochy) oraz krétkie wyjazdy sylwestrowe.

Spotka zamierza co roku zwieksza¢ ilos¢ kierunkdow wakacyjnych (zarébwno na sezon letni
jak i zimowy), konsekwentnie poprawia¢ standard oferowanych ustug, zwieksza¢ dostepnos$¢ oferty
poprzez wyloty z lotnisk lokalnych (poza Warszawg, Katowicami, Poznaniem, Krakowem, Gdanskiem
i Wroctawiem coraz wieksza ilos$¢ destynacji oferowana bedzie z wylotami m.in. z todzi, Szczecina,
Bydgoszczy i Rzeszowa).

Spdtka dynamicznie zwieksza wihasng sie¢ sprzedazy, ktéra na moment pisania tego raportu liczy 31
salondw obstugi klienta. W okresie od pazdziernika 2007 do kwietnia 2008 spdtka otworzyla 6
wiasnych salondw firmowych i 2 franczyzowe. Do konca 2008 roku spotka zamierza uruchomic kolejne
6 do 8 biur obstugi klienta by docelowo osiagna¢ przynajmniej 50 wiasnych salonéw firmowych.
Spétka dynamicznie rozwija takze nowoczesne kanaty dystrybucji oferty, wtasne call center
oraz sprzedaz poprzez wiasng strone www.rainbowtours.pl . Spotka szacuje ze w 2008 roku
sprzedaz przez call center i strone www powinna przekroczy¢ 12 min zk
Doskonatym uzupetnieniem dla sprzedazy wtasnej oferty przez Spotke jest oferowanie wiasnych

i obcych produktéw przez portale turystyczne TravelOvo i wyruszamy.pl (oba nalezace do Grupy
Kapitatowej). Spotka zamierza w 2008 potaczy¢ oba portale w jeden silny podmiot i stworzenie swego
rodzaju hipermarketu turystycznego, oferujacego wszystkie dostepne ustugi turystyczne
(od zorganizowanych wyjazddéw turystycznych, poprzez sprzedaz biletdw lotniczych, posrednictwo
w rezerwacji hoteli i wynajmie samochodoéw, sprzedaz ubezpieczen turystycznych az po tzw. ,wakacje
szyte na miare”, czyli automatyczne skfadanie réznych i pochodzacych od réznych dostawcdw ustug
turystycznych i taczenie ich w jeden wspodlny pakiet turystyczny. Ustuga ta zwana , dynamic
packaging” jest juz testowana — w maju powinna pojawic sie na portalu TravelOvo. Docelowo Spotka
zamierza upubliczni¢ portal na GPW, nastapi to nie wczesniej niz w 2009 roku, gdy portal zacznie
przynosic zyski.

Spétka technologiczna Traveltech to przede wszystkim dostawca nowoczesnych narzedzi do sprzedazy
oferty turystycznej w Internecie. Na zlecenie Rainbow nadzoruje i rozwija caty system zarzadzania
sprzedazg Rainbow Tours, a takze dostarcza gotowe rozwigzania IT dla podmiotow zewnetrznych
(w tym takze dla gietdowego Travelplanet SA).

15.3.2. Perspektywy rozwoju na Ukrainie.
Za rok obrotowy 2007 Rainbow Tours Ukraina poniosta straty na poziomie 3,3 min ztotych, na co
Ztozyly sie przede wszystkim naktady na reklame w zwigzku z wejsciem na rynek oraz straty zwigzane
niewypetnieniem miejsc na kierunkach wakacyjnych. W zwigzku z tym podjeto decyzje
o podwyzszeniu docelowego kapitatu Spotki na Ukrainie do réwnowartosci 0,75 min EUR.
W 2008 dziatania Spotki na Ukrainie zostaty zdynamizowane - przygotowano nowy katalog ,lato 2008”
obejmujacy 9 destynacji czarterowych (obok Egiptu, Tunezji i Maroka, takze Majorke, Czarnogore,
Chorwacje i Bulgarie) oraz szeroka oferte autokarowych wycieczek objazdowych. Katalog zostat
wydany juz lutym 2008, na 2 miesigce przed katalogami konkurencji — wtedy tez spotka ukrainska
rozpoczeta przedsprzedaz oferty letniej. Pod koniec roku 2008 Spdtka zamierza poszerzy¢ whasng siec
sprzedazy o dodatkowe biuro sprzedazy w Kijowie. W latach kolejnych Spdtka planuje otwieranie
salonéw sprzedazy w innych silnych osrodkach miejskich takich jak Donieck, Charkéw i Odessa.
Planowane przychody Rainbow Tours Ukraina w 2008 beda o ponad 100% wyzsze niz w roku 2007
i wyniosg ok. 18 — 20 min zt, przy wyniku netto na poziome ,zero” do minus 0,4 min z. Uwzgledniajac



duzy potencjat wzrostowy rynku ukrainskiego Zarzad uwaza, ze w kolejnych 2-3 latach Spdtce uda sie
utrzymac podobng dynamike sprzedazy z rokrocznym wzrostem na poziomie 100%. Jesli Zarzad uzna,
ze spotka ukrainska znajduje sie na drodze stabilnego wzrostu i zacznie generowal zyski,
nie wykluczamy ekspansji na inne rynki Europy Wschodniej takie jak Litwa, totwa i Estonia.

16.Zmiany w podstawowych zasadach zarzadzania przedsiebiorstwem emitenta i grupa
kapitatlowa

Zarzad Spdtki konsekwentnie realizuje swojg polityke zarzadzania dbajac o jak najlepsza jej jakos¢
i efektywnos$¢. Caly czas udoskonalane sg procedury majace na celu zoptymalizowanie procesu
zarzadzania i efektywny przeptyw informacji w spdtce oraz wymiane informacji w grupie kapitatowej
oraz z najblizszym otoczeniem Spotki.

Obowigzki informacyjne narzucone w zwigzku z dopuszczeniem do obrotu akcji Spétki dodatkowo
sprawiaja, ze Spotka jest transparentna, wszelkie decyzje podejmowane sg w odpowiednim czasie
i majq na celu dobro Spoiki.

Ukoronowaniem intensywnych prac nad jakoscig zarzadzania byto wprowadzenie systemu zarzadzania
jakoscig ISO 9001. W dniu 31.12.2007 r. Spodtka uzyskata Certyfikat nr 606/2007 potwierdzajacy,
ze system zarzadzania spetnia normy PN-EN ISO 9001:2001 w zakresie S$wiadczenia ustug
turystycznych wydany przez Polskg Izbe Handlu Zagranicznego Certyfikacja.

17.Zmiany w skladzie Zarzadu i Rady Nadzorczej w roku obrotowym

Skilad Zarzadu na 31.12.2007 r.
Grzegorz Baszczynski — Prezes Zarzadu
Remigiusz Talarek — Wiceprezes Zarzadu
Tomasz Czapla — Wiceprezes Zarzadu

W 2007 r. nie nastapity zmiany w skiadzie Zarzadu Spofki.
Skiad Rady Nadzorczej na 31.12.2007 r.

Stawomir Wysmyk - Przewodniczacy Rady Nadzorczej
Piotr Cygan - Cztonek Rady Nadzorczej
Pawet Niewiadomski - Cztonek Rady Nadzorczej
Piotr Paduszynski - Czlonek Rady Nadzorczej
Jarostaw Turek - Cztonek Rady Nadzorczej

Rada Nadzorcza w powyzszym skfadzie petni obowigzki na mocy Uchwaty Nr 14/05/2007 Zwyczajnego
Walnego Zgromadzenia z dnia 14.05.2007 r., od dnia podjecia przedmiotowej uchwaty.
Nowa Rada Nadzorcza zostata powotana w zwigzku z wygasnieciem mandatéw cztonkéw
dotychczasowej Rady Nadzorczej powofanej na okres trzyletniej kadencji do dnia zatwierdzenia
sprawozdania finansowego za 2006 rok.

Skiad poprzedniej Rady Nadzorczej przedstawiat sie nastepujaco:

Stawomir Wysmyk - Przewodniczacy Rady Nadzorczej
Mirostawa Baszczynska - Cztonek Rady Nadzorczej
Maria Talarek - Cztonek Rady Nadzorczej
Elzbieta Czapla - Cztonek Rady Nadzorczej

18.Umowy zawarte z osobami zarzadzajacymi przewidujace rekompensate w przypadku
ich rezygnacji lub zwolnienia z zajmowanego stanowiska

Spdtka nie zawierata z osobami zarzadzajacymi umow przewidujacych rekompensate w przypadku

ich rezygnacji lub zwolnienia z zajmowanego stanowiska.

19.Wartos$¢ wynagrodzen, nagrdd i korzysci Zarzadu i Rady Nadzorczej

Informacje o wysokosci wynagrodzen cztonkdéw Zarzadu i radu Nadzorczej zawarte sg w punkcie 10
dokumentu, pn.: ,Dodatkowe noty objasniajace” bedacym zatgcznikiem do przedmiotowego raportu
rocznego.



20.0kreslenie liczby i wartosci akcji bedacych w posiadaniu os6b zarzadzajacych
i nadzorujacych

W ponizszej tabeli znajduje sie zestawienie akcji Rainbow Tours S.A. bedacych w posiadaniu oséb
zarzadzajacych i nadzorujacych

Akcjonariusz Petniona funkcja Se"f L|czl?_a Wartosc akcji w zt
akcji akcji

Stawomir Przewodniczacy A 1.350.000 135.000,00
Wysmyk Rady Nadzorczej B 446.000 44.600,00
C1 540.000 54.000,00
Grzegorz A 1.325.000 132.500,00
Baszczynski Prezes Zarzadu B 437.000 43.700,00
C1 530.000 53.000,00
Remigiusz _ A 1.175.000 117.500,00
Talarek Wiceprezes Zarzadu B 388.000 38.800,00
C1 470.000 47.000,00
Tomasz _ A 1.150.000 115.000,00
Czapla Wiceprezes Zarzadu B 380.000 38.000,00
C1 460.000 46.000,00

Ponadto osoby zarzadzajgce i nadzorujace posiadajg udziaty w

Turystyczny Sp. z 0.0. W ponizej przedstawionej wartosci:

podmiocie powigzanym Portal

Udziatowiec Liczba udziatéw Wartos¢ udziatéow
Stawomir Wysmyk 108 10.800,00
Grzegorz Baszczynski 106 10.600,00
Remigiusz Talarek 94 9.400,00
Tomasz Czapla 92 9.200,00

21.Wskazanie akcjonariuszy posiadajacych co najmniej 5% w ogolnej liczbie glosow
na walnym zgromadzeniu

liczba : ; faczna udziatl w liczbie Udziat w kapitale
) liczba glosow dla . ,
seria | posiadanych L. B N liczba gtosow na Wz zakladowym
akcjonariusz .. kazdej serii akcji , L L
akgji akcji gtosow Spotki Spotki
(szt.)
(szt.) (szt.) (%) (%)
Seria
A 1.350.000 2.700.000
Stawomir Adam Seria
446.000 446.000 4.226.000 22,24 19,47
Wysmyk B
Seria
540.000 1.080.000
C1
Seria
A 1.325.000 2.650.000
Grzegorz Seria
) 437.000 437.000 4.147.000 21,82 19,10
Baszczynski B
Seria
c1 530.000 1.060.000




liczba : ; faczna udziatl w liczbie Udziat w kapitale
liczba glosow dla

seria | posiadanych e . liczba glosow na Wz zakladowym
akcjonariusz .. kazdej serii akcji , L L
akcji akgcji glosow Spotki Spotki
(szt.)
(szt.) (szt.) (%) (%)
Seria
A 1.175.000 2.350.000
Remigiusz Cezary | Seria
388.000 388.000 3.678.000 19,36 16,94
Talarek B
Seria
470.000 940.000
C1
Seria
A 1.150.000 2.300.000
Tomasz Piotr Seria
380.000 380.000 3.600.000 18,95 16,58
Czapla B
Seria
460.000 920.000
C1
BRIDGE CAPITAL | Seria
1.000.000 1.000.000 1.000.000 5,26 8,33

Spétka z 0.0. 2

22.Informacje o umowach mogacych w przysztosci spowodowac¢ zmiany w strukturze
kapitatu akcyjnego

Na dzien sporzadzania przedmiotowego sprawozdania Zarzadowi nie sg znane zadne umowy mogace

w przysztosci spowodowac zmiany w strukturze kapitatu akcyjnego.

23.Wskazanie posiadaczy papierow wartosciowych, ktore daja specjalne uprawnienia
kontrolne w stosunku do emitenta

W strukturze kapitatu Spotki znajdujq sie akcje imienne uprzywilejowane co do gtosu, w ten sposdb,

ze na jedna akcje przypadajg dwa gtosy na walnym zgromadzeniu. Sq to akcje serii A i C1, bedace

w posiadaniu osdb zarzadzajacych i nadzorujgcych w nastepujacym podziale:

Akcjonariusz Liczba akdji serii A | Liczba akcji serii C1 | Razem akcje uprzywilejowane
Stawomir Wysmyk 1.350.000 540.000 1.890.000
Grzegorz Baszczynski 1.325.000 530.000 1.855.000
Remigiusz Talarek 1.175.000 470.000 1.645.000
Tomasz Czapla 1.150.000 460.000 1.610.000

24.Informacja o systemie kontroli akcji pracowniczych
Do dnia sporzadzenia przedmiotowego raportu Spotka nie emitowata akcji pracowniczych.

25. Wskazanie wszelkich ograniczen dotyczacych przenoszenia prawa wiasnosci papieréw
wartosciowych emitenta oraz wszelkich ograniczen w zakresie wykonywania prawa
glosu przypadajacych na akcje

Zgodnie z postanowieniami statutu Spotki w przypadku zbywania akcji imiennych uprzywilejowanych,

akcjonariusz zobowigzany jest powiadomi¢ pisemnie Zarzad Spotki, aby ten mogt powiadomic

pozostatych posiadaczy akcji imiennych uprzywilejowanych, ktdrzy majg pierwszenstwo ich nabycia.




26.Informacje o podmiocie uprawnionym do badania sprawozdan finansowych

Rada Nadzorcza, dziatajac na podstawie § 22 lit.d Statutu Spotki oraz § 3 pkt 3 lit.c Regulaminu Rady
Nadzorczej, w dniu 14.12.2007 r. podjefa uchwate o wyborze podmiotu do badania sprawozdania
finansowego Spoétki za 2007 rok oraz skonsolidowanego sprawozdania finansowego za 2007 r.
Wybranym Podmiotem jest:

Kancelaria Porad Finansowo — Ksiegowych dr Piotr Rojek Sp. z o.0.

ul. Powstancow 34

40-954 Katowice

(podmiot wpisany na liste podmiotow uprawnionych do badania sprawozdan finansowych pod
numerem ew. 1695).

Spdtka korzystata z ustug wybranego podmiotu do badania sprawozdan finansowych za lata
2005-2006 oraz wspOtpracowata w  zakresie  przygotowania  prospektu  emisyjnego.
taczna wartosS¢ wynagrodzenia z tytutu umow o badanie sprawozdan finansowych za 2007 r. wynosi
41 tys. zt, z tytulu prac zwigzanych z przygotowaniem prospektu emisyjnego w 2007 r. 46 tys. zt
netto.

Zarzad Rainbow Tours S.A.
Grzegorz Baszczynski — Prezes Zarzadu

Remigiusz Talarek — Wiceprezes Zarzadu

Tomasz Czapla — Wiceprezes Zarzadu

£4dz, dnia 15 kwietnia 2008 r.



