Krakéw, 26 maj 2008 r.

Szanowni Akcjonariusze,

Rok 2007 stal pod znakiem debiutu spétki Quantum software SA na Gieldzie Papieréw
Wartosciowych w Warszawie, dzigki ktoremu Spotka mogla przyspieszy¢ budowanie mocnej,
mi¢dzynarodowej pozycji dostawcy kompleksowych rozwiazan informatycznych dla tych
przedsigbiorstw, ktére maja szczegdlnie wysokie wymagania w zakresie logistyki. Sierpniowy
debiut przypadl na poczatek wielkiej korekty cen akcji, ktéra przetoczyla si¢ przez rynki na calym
$wiecie, jednakze Spoltce udato si¢ pozyska¢ ponad 10 mln zl ze sprzedazy akcji nowej emisji.
Poza $rodkami, ktére pozwolg nam przyspieszy¢ tempo rozwoju uzyskalismy prestiz istotny dla
firmy siegajacej coraz czesciej po projekty, ktére dla duzych organizacji biznesowych maja
znaczenie strategiczne.

W ubieglym roku konsekwentnie zrealizowaliémy zalozenia prognozy finansowej na rok 2007,
poprawiajac tym samym wyniki osiagnicte w analogicznym okresie 2006 r. Przychody ze
sprzedazy Spotki w 2007 roku wyniosly 16 860 622,48 mln zl, czyli o ponad 26 % wigcej przy
zysku operacyjnym o wartosci 1 965 790,67 mln zt. Wzrost przychodow ze sprzedazy jest zasluga
znaczacego wzrostu sprzedazy oprogramowania Qguar, ustug 1 towaréw oferowanych przez
Spotke. Osiagniety wynik jest satysfakcjonujacy zaréwno w zakresie przychodow ze sprzedazy,
wypracowanego zysku netto, jak i szeregu efektow poza sprzedazowych, w tym stalej poprawy
jakosci naszych produktow.

Marka Quantum po 10 latach dziatalnosci jest w swojej branzy dobrze rozpoznawana w kraju, jak
1 kilku krajach europejskich, jest kojarzona z zaawansowanymi technologicznie systemami
informatycznymi, wysoka jakos$cia ustug i profesjonalnym podejsciem do potrzeb klientéw.
System Qguar obstuguje klientéw z réznych branz w krajach zaréwno Europy Zachodniej jak i
Europy Srodkowo — Wschodniej. W biezacym roku Spétka planuje intensyfikacje dzialasi
marketingowych szczegdlnie na rynkach Europy Wschodniej, w celu efektywniejszego dotarcia z
oferta nowoczesnych rozwigzan do kolejnych miedzynarodowych klientéw.

Do istotnych kontraktéw pozyskanych w minionym roku naleza umowa z Firma Hoop SA na
instalacje i wdrozenie oprogramowania Qguar WMS, czy umowa z ukraiiskim producentem
stodyczy Roshen Confectionery Corporation na wdrozenie autorskiego systemu Qguar.

Strategiczne znaczenie mialo podpisanie w drugiej potowie roku dwoch pierwszych kontraktéw
na wdrozenie pakietu SAP All-In-One. Quantum ma szans¢ sta¢ si¢ jednym z czolowych
partnerow SAP na polskim rynku. Oferta 1 doswiadczenie w pakiecie SAP w komplecie z
wyjatkowg oferta w zakresie zlozonych procesow logistycznych (system Qguar) pozwala
optymistycznie mysle¢ o utrzymaniu dynamiki rozwoju na rok biezacy 1 lata nastepne.

W 2008 roku bedziemy prowadzi¢ intensywne prace rozwojowe zwigzane z kolejnymi wiasnymi
rozwigzaniami opartymi o technologie naszych strategicznych partneréw takich jak Oracle czy
SAP. Rozwiazania te zostaly zdefiniowane w wyniku procesu planowania strategicznego
dotyczacego oferty Spotki. Quantum software intensywnie inwestuje w kapital ludzki, najnowsze
technologie 1 rozwdj systemu Qguar. Inwestujemy takze - zgodnie z zalozeniami
przedstawionymi w prospekcie emisyjnym - W nowoczesne oprogramowanie wspierajace
prowadzenie projektow, zarzadzanie wymaganiami oraz projektowanie oprogramowania.
(systemy RPM i Sparx). Wdrozenie tych pakietow umozliwi wydajne zarzadzanie coraz wickszymi
zespolami ludzkimi i efektywna realizacje duzych projektéw informatycznych. Usprawni plynny
rozwoj naszego przedsiebiorstwa.



W chwili obecnej prowadzimy takze rozmowy z kilkoma podmiotami na temat akwizycji. Ich
celem bedzie rozwoj oferty Quantum software w obszarze produktéw i §wiadczonych ustug.

Jestem przekonany, Zze wytgzona praca ostatnich lat w polaczeniu ze srodkami pozyskanymi z
rynku publicznego pozwola nam budowa¢ warto$¢ Quantum software i jej pozycje rynkowa.
Poza wszystkim utwierdza mnie w tym przekonaniu doborowy zespdl zaangazowanych i
dynamicznych ludzi, z ktérymi jako zarzad mamy przyjemno$¢ pracowac.

7. powazaniem,

Tomasz Hatala

Prezes Zarzadu



