Do Akcjonariuszy „AMPLI” S.A.

Rok 2008 był trzynastym rokiem działalności Ampli S.A. Jeżeli oceniać go tylko przez pryzmat wyniku finansowego, to trzeba by go uznać za niezbyt udany. Ale jeżeli przeanalizować wszystkie aspekty działalności firmy, to nie wygląda to tak najgorzej. 

Zjawiska negatywne, które miały najistotniejszy wpływ na wyniki Spółki w ubiegłym roku to:

1. Spadek procentowej marży na sprzedaży z 12,74 % w roku 2007 do 11,75 % w roku 2008,

2. Utworzenie odpisów aktualizujących wartość należności na łączną kwotę 472,0 tys. zł

3. Utworzenie odpisów aktualizujących wartość zapasów w wysokości 1 089,0 tys. zł

4. Zamknięcie hurtowni z Przemyślu, Oświęcimiu i Gliwicach.

W ubiegłym roku miały miejsce duże wahania cen miedzi. Maksymalne ceny sięgały 8.880 dolarów za tonę w marcu, zaś w grudniu spadły do poziomu 2.850 dolarów za tonę. Zmiany cen miedzi spowodowały spory spadek cen wyrobów gotowych głównie kabli 
i przewodów w których miedź jest podstawowym składnikiem. Nawet rosnący kurs dolara 
w stosunku do złotego nie był w stanie zatrzymać niekorzystną tendencję spadku cen. Spora nerwowość zarówno wśród producentów i dystrybutorów powodowała ze spadki następowały w odstępach dziennych i zdarzało się, że towary kupione dziś po dwóch, trzech dniach można było kupić 2-5% taniej. Bardzo trudno było prowadzić racjonalną polityką magazynową 
w takich warunkach. Aby nie zostać z zapasami nie rotującymi byliśmy zmuszeni podejmować trudne decyzje o wyprzedaży poniżej kosztów zakupu lub o aktualizacji wartości niektórych towarów. I tak na przestrzeni całego 2008 roku a szczególnie w grudniu dokonaliśmy takich odpisów na łączną kwotę 1.089.284 zł. Pocieszający jest fakt, że magazyny praktycznie zostały wyczyszczone ze złych cen i jest niewielkie ryzyko że wynik 2009 będzie obciążany takim odpisami.

Jak wspomniałem wcześniej, w ubiegłym roku miały też miejsce pozytywne zjawiska 
w naszej firmie które z jednej strony pomogły zmniejszyć stratę a z drugiej przygotowały do przetrwania trudnych czasów kryzysu:

1. Zwiększenie przychodów ze sprzedaży o ponad 25%

2. Poprawa rotacji należności o 10 dni, zobowiązań o 19 dni i zapasów o 9 dni

3. Zmniejszenie zapasów o kwotę 2,1 mln zł

4. Zmniejszeni kosztów głównie poprzez zmniejszenie zatrudnienia i kosztów usług obcych ( czynsze, itp.)

5. Uruchomienie sprzedaży z bezpośrednią dostawą do punktów sprzedaży detalicznej i podhurtu.

W perspektywie roku 2009 i nasilających się zjawisk związanych z kryzysem, głównie zmniejszenia zapotrzebowania ma materiały oferowane przez naszą firmę oraz pogorszenie płynności finansowej większości odbiorców, nie ma co mówić o planach rozwoju i ekspansji. Priorytetem będzie utrzymanie wysokiej dyscypliny finansowej i kosztowej, poprawa płynności i marży. W konsekwencji uzyskanie dodatniego wyniku finansowego.

Waldemar Madura

Prezes Zarządu
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