
Szanowni Państwo; 

 

Kończymy kolejny rok pełen cięŜkiej, owocnej pracy oraz nowych wyzwań. Rok 2008 był wyjątkowo 

waŜnym dla Spółki SECO/WARWICK S.A. Wzbogaciliśmy się o nowe doświadczenie działania w trudnych 

warunkach ogólnej stagnacji i niepewności. Pomimo bardzo trudnej sytuacji makroekonomicznej oraz 

rozchwianych kursów walut przychody Spółki pozostały na poziomie zbliŜonym do roku poprzedniego. W tak 

trudnych warunkach Spółka wypracowała zysk operacyjny EBIT na poziomie 17 013 tys. zł oraz zysk netto w 

wysokości 2 899 tys. zł.  

Jednocześnie jest mi niezmiernie miło poinformować Państwa, Ŝe dotrzymujemy obietnicy wypełniając 

w pełni prognozy Grupy SECO/WARWICK za 2008 rok. Grupa wypracowała w 2008 roku sprzedaŜ na 

poziomie 262 095 tys. zł oraz zysk netto w wysokości 14 678 tys. zł realizując prognozy sprzedaŜy w 103% 

natomiast prognozy wyniku netto w 104%. Bardzo dobre wyniki spółek Elterma S.A. oraz Retech Systems LLC 

przybliŜyły nas w istotny sposób do realizacji naszych celów finansowych na 2008 rok.   

Od debiutu SECO/WARWICK S.A. minął juŜ ponad rok. Kiedy spoglądamy w przeszłość jesteśmy 

usatysfakcjonowani z pracy jaką włoŜyliśmy w realizację postawionych sobie celów. Dziś moŜemy powiedzieć, 

iŜ akwizycja spółki Retech Systems LLC z Kaliforni za środki pozyskane z oferty publicznej, oferującej 

technologię XXI wieku w zakresie metalurgii tytanu i próŜniowego odlewania łopatek do silników 

samolotowych była duŜym sukcesem naszej Grupy. To właśnie znaczny wzrost sprzedaŜy segmentu pieców 

topialnych w spółce SECO/WARWICK SA (2007: 8  446 tys. zł; 2008: 19 963 tys. zł) przyczynił się do 

złagodzenia skutków kryzysu, który mocno dotknął inne segmenty produktów Grupy. Jesteśmy równieŜ 

zadowoleni z przejęcia działającej juŜ od 30 lat Allied Consulting Engineers z Mumbaju w Indiach. Spółka juŜ 

od 1-go kwietnia 2008 działa pod nazwą SECO/WARWICK Allied, promując markę SECO/WARWICK na 

dynamicznie rozwijającym się rynku indyjskim. Patrząc z perspektywy minionego roku nie mam wątpliwości, Ŝe 

rozpoczęcie współpracy z obiema firmami było dobrą decyzją, która pozytywnie wpłynie na kolejne lata 

działalności Grupy SECO/WARWICK.  

Od dłuŜszego czasu przyglądałem się sukcesom Spółki. Z duŜą radością skorzystałem z moŜliwości 

współpracy z ludźmi, którzy od wielu lat pracują na sukces całej Grupy. Jestem Prezesem SECO/WARWICK od 

niespełna dwóch miesięcy, ale juŜ jestem pod duŜym wraŜeniem ich profesjonalizmu, zapału, odwagi, i 

kreatywności. Tak bogaty kapitał ludzki pozwala patrzeć w przyszłość z duŜym optymizmem. Wierzę, Ŝe nasza 

energia oraz wiara w sukces pozwoli na dalszą skuteczną realizację celu określonego jako Global Strategy, czyli 

mocną obecność SECO/WARWICK we wszystkich najwaŜniejszych regionach świata. Jestem pewien, iŜ te 

działania przyczynią się do istotnego wzrostu wartości Grupy SECO/WARWICK dając tym samym satysfakcję 

naszym Inwestorom.  
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