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WYKSZTALCENIE

2002 r.
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Dyplom magistra nauk ekonomicznych uzyskany w ZAKLADZIE ANALIZY EKONOMICZNEJ
Wydziat Nauk Ekonomicznych i Zarzadzania Uniwersytet Szczecinski

Dyplom licencjata w zakresie Handlu i Marketingu uzyskany w KATEDRZE MARKETINGU
Wydzial Nauk Ekonomicznych i Zarzadzania Uniwersytet Szczecinski

DOSWIADCZENIE ZAWODOWE
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0d03.03.1998r.

Do021.02.1998r.
0Od 02.04.1997r.

Do001.04.1997r.
0d 04.06.1996r.

Do031.08.1995r
0d01.03.1994r

Gléwny Specjalista ds. Zakupéw Z.Ch."POLICE" S.A.
Zadania: Negocjacje warunkow biznesowych, logistycznych i prawnych w srodowisku
miedzynarodowym. Optymalizacja struktury i kosztow zakupow surowcow i kontrola procesu.
Pozycjonowanie dostawcow/surowcow. Budzietowanie kosztow, planowanie i kontrolowanie
planow finansowych. Zarzqdzanie zespotem kupcow.

Z-ca Kierownika Biura Zakupdéw Technicznych Z.Ch."POLICE" S.A.

Zadania: Negocjacje warunkow biznesowych, logistycznych i prawnych w srodowisku
miedzynarodowym. Optymalizacja struktury i kosztow zakupow oraz kontrola procesu.
Budzetowanie kosztow, planowanie i kontrolowanie planow finansowych. Zarzqdzanie zespotem
kupcow.

Specjalista ds. Marketingu Z.Ch."POLICE" S.A.
Zadania: Organizacja i kierowanie pracq zespotu reprezentantow regionalnych. Planowanie,
kontrolowanie oraz rozliczanie zadan/pracy w terenie w zakresie dziatania o charakterze
promocyjnym, kontrolnym i wywiadowczym.

Kierownik Zespolu Zaopatrzenia NPBO SA Grupa EXBUD
Zadania: Planowanie i realizacja polityki zakupow, zarzqdzanie zespotem branzystow.
Preliminowanie i optymalizacja kosztow zwiqzanych ze zuzyciem materiatu oraz procesami
logistycznymi. Udzial w tworzeniu budzetow inwestycji. Analityka cena-wartosé. Selekcja
partnerow handlowych, negocjacje z kontrahentami. Kontrola dokumentow ksiegowych.

Specjalista ds. Sprzedazy i Zakupu AWP Polska Sp. z 0. o.
Zadania: Wprowadzenie produktu na rynek polski, branding, budowa sieci sprzedaZzy.
Pozyskiwanie partnerow handlowych i rozwoj wspolpracy z nimi. Organizacja prezentacji
techniczno handlowych. Wspomaganie sprzedazy firm posredniczqcych. Tworzenie oferty jak
i negocjacje z odbiorcami (sektor b2b w tym instytucje budzetowe). Biezqca kontrola budzetu.
Weryfikacja wiarygodnosci ekonomicznej partnerow handlowych. Import towarow oraz
zarzqdzanie sktadem konsygnacyjnym.

Specjalista ds. Sprzedazy i Zakupu KB-Gaz SC

Zadania: Wprowadzenie produktu na rynek polski, branding, budowa sieci sprzedazy.
Pozyskiwanie partnerow handlowych i rozwdoj wspdipracy z nimi. Organizacja prezentacji
techniczno handlowych. Tworzenie oferty jak i negocjacje z odbiorcami (sektor b2b w tym
instytucje budzetowe). Biezqca kontrola budzetu. Weryfikacja wiarygodnosSci ekonomicznej
partnerow handlowych. Import towarow.

Sprzedawca Melgaz Bis Sp. z o.0.
Zadania: Obstuga klientow (klienci indywidualni) - doradztwo techniczno-handlowe. Czynnosci
zwiqzane ze sprzedazq - fakturowanie, rozliczanie sprzedazy. Prowadzenie gospodarki

magazynowej.



UKONCZONE SZKOLENIA I WARSZTATY MANAGERSKIE

v" Business & You David Neenan USA & ISI Polska
v Miedzynarodowe Umowy Handlowe Infor-Media Poland
v’ Zarzadzanie strategiczne Zachodniopomorska Szkota Biznesu
v’ Zarzadzanie projektami Zachodniopomorska Szkota Biznesu
v Przywodztwo i zarzadzanie zespolem Zachodniopomorska Szkota Biznesu
v' Skuteczne motywowanie i ocena Zachodniopomorska Szkota Biznesu

pracownikow
v" Podstawy zarzadzania personelem Zachodniopomorska Szkota Biznesu
v' Marketing w przedsiebiorstwie Zachodniopomorska Szkota Biznesu
v" Praktyczne aspekty wypetniania Biuro Inwestycji Kapitalowych

obowiazkéw informacyjnych przez spotki

na GPW i przepisy w tym zakresie

INNE SZKOLENIA/ KURSY/ WARSZTATY/ SEMINARIA

v" Elementy prawa gospodarczego i cywilnego Zachodniopomorska Szkota Biznesu
v" Migdzynarodowe standardy Sprawozdawczosci Fin.  PriceWaterhouseCoopers
v" Doradca Klienta Polsko Amerykanski Instytut Zarzadzania
v Profesjonalne Techniki sprzedazy i komunikacji Pomorska Akademia Ksztalcenia Zawodowego
v" Sztuka Profesjonalnej Sprzedazy Doradztwo Psychologiczne ROOM 23
v" Opracowywania baz danych Zachodniopomorska Szkota Biznesu

INNE UMIEJETNOSCI

Dobra znajomos¢ pakietu MS Office (Word, Excell, Power Point)
Jezyk angielski - bardzo dobra znajomos¢ w mowie i piSmie
Jezyk niemiecki - na poziomie podstawowym

Prawo jazdy Kat. B od 1992r.
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