
Sząnowni Pąństwo,

W imieniu Zarządu ,,ATLANTA P)LAND'' S.A. mąm przyjemność przedstawić Panstwu podsumowanie
najistotniejszych zdclrzeń i działcłlności Spółki ,, ATLANTA P)LAND '' S'A. *- 20 t 0 roku.

Z prz1,jemnością informuję, iż Spółka zakończyła 20!a rok jednym z naj,łłyższych wyników finansowych
zarejestrowarłych w trclkcie swojej dziąłalności w wysokośei 5.878 tys. zł. W ubiegłym roku zanotowaliśmy
rekordową sprzedaż na poziomie ]73 mln zł, co jest 229ó wzrostem sprzedazy ,yuartościowo, zwiększytiśrny
również sprzedaż wolumenową o 1 5%, skutkiem czego było nviększenie zysku netto o 2 ] oń, W efekcie utrzymąna
została rentowność z roku poprzedniego, co było jednym z kluczowych długookresou,ych zadań stawianych
Społce,
W ciągu ostątnich dwóch lat wprowadzono plan restrukturyzacji spółki zależnej Bakąl Center Sp. z o.o., z którą
w sierpniu 2009 roku ATLAI{TA P}LAND S,A. się połączyła' W wyniku redukcji kosztów, poszerzenia oferty
asortymentowej oraz wdrożory,m :mianom organizacyjnym jesteśruy obecnie w stąnie stwierdzić, iż podjęte
działania pr4miosły oczekiwane skutki, Aktualnie pracujemy nadą! nad a,łięlrszeniem sprzedaĄ skierowanej na
rynek detaliczny, paprzez ząwieranie kontrak-tów z nowmi paftnerami i uatrakcyjnianie oferĘ produknwej
Spółki,
W ciągu 20]a roku stwierdzono wyższe ceny sul,owców niż w roku poprzednim, a także duże wahanią potskiej
waluĘ, co miało bezpośredni wpbĄu na wynikfinansowy. Specyfika branzy powoduje, że ,,ATLANTA P)LAND,'
S,A' swoje towąry handlowe kupuje na tynkach więdzynarodowych, w n,uiązku z czym płatności realizowane są
również w walutach obcych, szczególnie w dolarze amerykańskim i euro.
W 2010 roku Spótka zcprzestała utrzym1ułania minimalnych' stcłnów magąZynowch z uwagi na wzrosty cen
surowców, ączkolwiek tam, gdzie było to możliwe dostawy surowców realizowane byĘ zgodnie z systemem ,,just
in time".
W 2008 roku Spółka pozyskała finansowąnie zewnętrzne długoterrninowe, co pozwoliło w minionym roku ną
b ezp i e czne i s t ab i l n e fi n ans ow an i e dz i ał al no ś c i p o ds t aw ow ej.

Miniony rok był kolejnym okresem' w którym obser-wowaliśmy zaostrzenie konkurencji w segmencie detalicznym,
co przektada się na cenę jednostkową produktów, przychody ze sprzedaĘ i wynik operacyjny tej części
dziąłatności.

W 2009 roktt rozpoczęliśmy prace nad wdrążaniem nowego systemu zintegrowanego IFS, który z powadzeniem
uruchomiłiśmy z początkiem 2010 roku. Zarząd Spółki zanotowat polepszenie i usystematyzowanie pracy w
organizacji dzięki temu wdrożeniu, co zaowoco,vało decyzją o petnym ^wprowa&eniu tego ronuiązania od
sĘcznia 20l l roku do ZąHadu Produkc.ujnego Bakalii Konfekcjonowanychw Dąbrowie Górniczej.

Celern ną 20]0r., wyzn(uczonym w analogicznym okresie ubiegłego roku, był rozwój sprzeelazy- w handlu
detalicznym, utrzymanie wysokiej rentowności a także poszerzenie sprzedazy eksportowej, któt'a w wyniku
światowego k,y,y'u ucierpiała najbardziej. W opinii Zarząclu opisane cele zastały zrealizow7ne..

W 2011 roku planujemy dalszy rozwój sprzedaĘ w hąndlu detalicznym poprzez pozyskiwanie nowych
kontrahentów, a tąkie rozszerzenie oferry* asorĘmentowej. Dziąłąnią podjęte w ry*m se4nencie od początku
20] 1 roka rokująna wzrost sprzedaĘ, co sprawia' że z opĘmizmełn patrzymy w przyszłość.
Celem strategicznym jest również dakzy rozwój prod'ukcji i sprzedazy_ produktów wy_soko przetworzonych, co
determinuje nowe inwesĘcje planov,ane w Spółce.
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