List Prezesa Zarzqdu
ABVI SOLID sa

Tarnow, 21 marca 2011 r.

Szanowni Paiistwo,

W imieniu Zarzqdu Spotki ABM SOLID S.A. mam zaszczyt przedstawic Pafistwu

raport roczny podsumowuijgcy dziatalno$c Spotki za 2010 rok.

2010 r. uptyngt w ABM SOLID S.A. pod kgtem silnej wali konkurencyjnej na rynku budowlanym.
Koncentrowali$my sig na utrzymaniv naszego vdziatu i skali realizowanych kontraktéw. Okres 12 miesigcy 2010 r. to
dla ABM SOLID jak i dla branzy budowlanej czas realizacji kontraktdw podpisywanych podczas kryzysu co

uwidocznione zostato w osiggnietych przez Spatke wynikach.

Wypracowane przez Spotke przychody ze sprzedazy w 2010 roku nie odzwierciedlojg w ocenie Zarzqdu
faktycznych mozliwosci i potencjatu Spétki. W I pétroczu pogodowe warunki spowodowaly opéinienia w realizacji
niektorych kontraktdw. Z tego tytutu przeroby okazaly si¢ wtedy mniejsze, niz pierwotnie zakladano. Nie wszystkie
prace okazaly si¢ moiliwe do nadrobienia w IIl i IV kwartale. Ponadto w kilku z pozyskanych przez ABM SOLID

w Il Il kwartale kontraktach przesungto sig rozpoczgcie prac.

Nizsze niz zaktadano przychody ze sprzedazy wptynety na wypracowanie w 2010 roku mniejszych wynikéw niz
to zaktadano. Ponadto kilka z kontraktéw, ktére byly pozyskane w przetargach publicznych na poczgtku roku,
w momencie najwigkszej konkurencji cenowej, weszto aktualnie w fazg intensywnej realizacji. Osiqgane na tych
kontraktach rentownosci sq mniejsze niz standardowo notowane. Uwazamy, Ze to byt rok ,przejsciowy” —

pokryzysowy, ale jednak ze znaczqcym wptywem kontraktéw ,kryzysowych”.

Spotka ABM SOLID S.A. uzyskata przychody ze sprzedazy na poziomie 369 362 tys. zt oraz zysk netto 1 219 tys. zh.

Jednoczesnie zostaly podjgte przez Zarzqd dziatania zmierzajqce do poprawy wynikdw w nastgpnych okresach.
Kierunkujq sie one w strong zaréwno pozyskiwania wigkszego wolumenu zlecedi i tym samym zwigkszania
przychoddw w przysztych okresach, jak réwniez zmiany struktury portfela zlecer, zmierzajqcej w kierunku poprawy
rentownosci realizowanych przychodéw. Budowanie mocnego portfela zlecen, ktdry na koniec roku siggat 550 min PLN
w pordwnaniu do 310 min na 31.12.2009 roku wigzato si¢ z koniecznosciq prowadzenia intensywnej akji ofertowo-
marketingowej. Dzigki temu Spétka zaistniata w nowych dla siebie segmentach — energetycznym oraz zhudowata

fundamenty pod funkcjonowanie w nowych obszarach geograficznych.

W zakresie przetargdw publicznych Spotka zwigksza udziat w przetargach, ktére wymagajgq wyzszych referencji

i kompetencji, gdzie jest szansa na pozyskanie kontraktdw z lepszymi rentownoSciami. Ze wzgledu
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na widoczne juz symptomy ozywienia gospodarczego, pojawia sig rowniez coraz wigcej projektdw w branzy

przemystowej. W tym segmencie ABM SOLID zawsze posiadata silng pozycje.

Najistotniejszym elementem strategii na kolejne okresy jest rozwdj spotki oparty na wzroscie organicznym
i akwizycjach, ktdry bedzie realizowany poprzez zdobywanie nowych rynkéw zardwno pod wzglgdem branzowym jaki

geograficznym.

W ramach rozwoju zasobdw kadrowych spotka zamierza pozyskiwa¢ kolejnych pracownikow oraz kontynuowaé

doskonalenie umiejgtnosci dotychczasowych pracownikow poprzez szkolenia.

Przez pryzmat ABM SOLID moge ocenic, ze perspektywy na ten rok sq obiecujgce. Mamy ugruntowang pozycje
na rynku projektdw uiytecznosci publicznej czy szerokorozumianej infrastruktury, a te segmenty sektora powinny sig
nadal szyhciej rozwija¢ niz caty segment budownictwa. Mysle, ze caly sektor budowlany powinien notowa¢ wigksze

wzrosty w tym roku niz roku ubiegtym.

Na zakonczenie chciatbym podzigkowa za wsparcie i zaufanie wszystkim akcjonariuszom, klientom oraz
partnerom naszej spotki jednoczesnie deklarujqc, ze dofozymy wszelkich starain aby jak najlepiej wykorzystaé

koniunkturg na rynku budowlanym oraz duzy potencjat wzrostu jaki posiada Spétka.

I powazaniem

Marek Pawlik

Prezes Zarzqdu

il
AP
IR

. [




