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Szanowni Panstwo,

Za nami kolejny rok dziatalnosci HELIO S.A., ktory z satysfakcjg przychodzi mi
podsumowac¢. Jak pokazujg uzyskane przez Spétke rezultaty, przyjeta przez
nas strategia rozwoju przynosi wymierne efekty, odzwierciedlajace sie przede
wszystkim w znaczaco lepszych wynikach finansowych, oraz umocnionej
pozycji na rynku. Realizujac wyznaczone cele, mam nadzieje, ze spetniliSmy
poktadane w nas oczekiwania, a tym samym przyczyniliSmy sie do dalszego
pomysinego rozwoju HELIO S.A.

Zanim zaprosze zatem do szczegotowej lektury raportu podsumowujgcego rok
obrotowy 2012/2013, chciatbym w kilku stowach nakresli¢ Panstwu nasze
ostatnie dokonania. Dokonania, ktorych skala jest tym bardziej doniosta jezeli
ocenimy je w kontekscie niesprzyjajacej sytuacji makroekonomicznej,
oraz rosngacych cen surowcdéw. Dokonania, ktére wskazujag HELIO S.A.
na czotowy, silny, oraz stabilny finansowo podmiot w swojej branzy.

Mimo trudnego rynku, Spdétka w minionym okresie wykorzystata swoje
przewagi konkurencyjne, co zgodnie z zatozeniami pozwolito utrzymac
rynkowa pozycje oraz wysoki zeszioroczny poziom sprzedazy, przy
jednoczesnej znaczacej poprawie rentownosci Spotki. W poréwnaniu do roku
2011/2012, Spdtka zwiekszyta bowiem EBITDA o 69%, zas zysk netto
zwiekszyt sie niemal czterokrotnie, siegajac ponad 4 miliondw ztotych.

Uzyskanie powyzszych rezultatdw byto mozliwe przede wszystkim dzieki
poprawie efektywnosci operacyjnej, w tym dzieki przyjeciu restrykcyjnej
polityki kosztowej, a takze ziszczeniu sie oczekiwanych efektow
z przeniesienia dziatalnosci do nowego zakiadu w Brochowie, bedacego
najwiekszym tego typu obiektem w naszej branzy w Polsce. Istotng z punktu
widzenia rentownosci Spotki byta takze decyzja o zweryfikowaniu
kontrahentéw pod wzgledem optacalnosci realizowanych kontraktéw. Dzieki
niej wyeliminowane zostaty transakcje, dla ktérych nie byto mozliwe
zapewnienie standardow HELIO przy racjonalnej z punktu widzenia
rentownosci, a takze ograniczona zostata sprzedaz w niskomarzowym
segmencie B2B, ktory zostat sprowadzony do funkcji wspomagajacych
zarzgdzanie zapasami. Rdéwnoczesne przyjecie ostroznej polityki zakupu
surowca, przetozyto sie zas na zmniejszenie zapasdw, a tym samym
na mniejszy niz w roku ubiegtym poziom wykorzystania kredytow obrotowych,
a co za tym idzie, mniejsze koszty finansowe w postaci odsetek.

Ponadto zgodnie z zatozeniami Spotka nadal zwiekszata dywersyfikacje swoich
odbiorcéw, w tym w szczegdlnosci poprzez wzrost sprzedazy w kanale
tradycyjnym. Bez watpienia na naszgq korzys¢ dziatato ponad 20 letnie
doswiadczenie i renoma w branzy. Od lat dostarczamy terminowo produkty
najwyzszej jakosci, zas$ sprzedaz wspieramy przemyslanymi i efektywnymi



kosztowo dziataniami promocyjnymi. Permanentnie poprawiamy takze naszg
efektywnos$¢ operacyjng i podgazamy za najnowszymi standardami jakosci
i bezpieczenstwa produkcji zywnosci, co potwierdza chociazby certyfikat BRC -
Global Standard for Food Safety.

Na zakonczenie pokusze sie zatem o konkluzje, ze realizowana strategia
rozwoju przynosi oczekiwane rezultaty, zas konsekwencja w jej wdrazaniu
Swiadczy zarowno o trafnosci decyzji, jak i o statosci oraz przewidywalnosci
podejmowanych dziatan. Wierze jednoczesnie, ze najblizsze lata to okres
kontynuacji rozwoju HELIO S.A., dzieki czemu inwestycja w akcje Spétki okaze
sie dla wszystkich naszych Akcjonariuszy zrédtem wielu korzysci i radosci,
czego serdecznie zycze.

Z powazaniem

Leszek Wasowicz
Prezes Zarzadu HELIO S.A.



